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美元指数： 目前避险情绪的持续升
温支持美元指数再创20个月新高83.11，
建议重点关注周五晚间的非农就业数据
以及市场对其反应， 若就业数据不如人
意或可推升QE3预期， 进而打压美元强
势。反之美元仍有上行空间。

中行双向宝策略： 等待晚间非农就
业数据落定进场。

欧元：本周欧债危机进一步扩大，市
场对于西班牙政府需要外部援助的忧虑
日深。欧元继续刷新年内低点，截至发稿
时止最低跌至1.2360， 距2008年低点
1.2328仅一步之遥。

中行双向宝策略： 大势上仍以顺势
做空为主， 如继续下破1.23， 后市将向
1.1875寻求支持。

澳元： 本周市场关于澳洲央行近期
再度降息的预期升温， 加上欧元区债务
问题的继续扩散，澳元深度承压并逼近7
个月低点0.9659，技术上此处或有一定支
持。 若周六晚就业数据低于预期打压美
元，澳元料有反弹。

中行双向宝策略：0.966轻仓买入博
反弹，止损0.95，获利0.99。

日元： 欧债问题引起的避险情绪泛
滥， 促使资金不断涌入美元和日元，此
外， 日本出口商月底的日元汇回买盘也
支持日元上涨。 本周日元创出对美元三
个半月的低点78.73， 业已跌破79的短期
支持。

中行双向宝策略：79下方买入日元，
止损79.5，获利77。

黄金：本周黄金表现颇具戏剧性。周
初金价跟随原油和欧元自1582下跌，但
1526一带的强支撑仍有效。 金价最低跌
至1531时受逢低买盘推动反弹并重回
1560以上。5月收盘料连续第四个月下
跌，等待后市区间外的方向选择。

中行双向宝策略： 后市若有效跌破
1520可重仓卖空， 反之若上破1600应轻
仓追涨。

以上仅为个人观点， 不代表所在机
构。汇市有风险，投资须谨慎。

中行外汇黄金交易免费资讯群：可
发短信至15274909369申请， 收到系统
信息后直接回复“Y”给系统信息，即可加
入（暂限移动用户）
■中国银行湖南省分行外汇交易员 李浩

外币 钞买价
港币 81.19
英镑 953.76
美元 630.33
瑞 郎 635.35

外币 钞买价
日元 7.7967
欧元 763.3
加元 598.62
澳元 599.55

欧债阴云压顶 资金寻求避险

外汇

汇市周评

精耕细作，告别赚快钱时代
本报记者专访泰康人寿董事长陈东升

周末到友阿电器刷中行信用卡，为您彻底“放价”
（本报讯）记者了解到， 中国银行携手友阿电器

中行持卡人内卖会活动将抢先启动， 本次内卖会从6
月1日持续至6月3日， 给中行信用卡持卡人实实在在

“看得见”的优惠，让购电器的中行信用卡持卡客户真
正享受“放价”的感觉———海尔5公斤全自动洗衣机内
卖价888元， 海信46寸3D�LED电视机内卖价3999元，
惠普14寸笔记本电脑内卖价2199元！

据记者了解， 本次内卖会在活动形式上做了大胆
的尝试；首先刷中行信用卡购电器双重礼，购电器即可

获由店门赠送的1.8L食用油或其他礼品，刷中行信用卡
满额1899元，还可获得梦洁浴巾礼盒一份；特别是刷中
行信用卡可享受“3期0手续费、6期手续费仅1.75%、12期
手续费仅3.5%”超低费率的分期付款方式。

中国银行将携手特约分期商户，推出以“分期聚
划算”为主题的分期付款优惠活动，以及“将我的真心
放在你的手心”为主题的刷卡系列优惠活动，为持卡
人提供令人心动的优惠折扣和增值服务。

■记者 梁兴 通讯员 张磊

逆势而上提升竞争力

1992年， 中国发生了两件大事：
邓小平南巡讲话和政府允许成立股
份公司。这让陈东升等一大批嗅觉敏
锐的人激动不已， 他决定下海从商，
并推出“92派”企业家的概念。

这一年，陈东升35岁。这位从湖
北走出来的经济学博士同时递交了
两份申请，一个是申请创办嘉德拍卖
行，另一个是申请经营人寿保险业务
的执照。

1996年，泰康人寿获批成立。16年
光景，陈东升带领这家公司跻身国内
寿险五强之列。但是今天，陈东升深
切感受到宏观经济下行带来的寒意，
“中国工业化已经进入中后期， 城市
化进入巅峰期， 中国企业赚快钱、赚
浮钱的时代已经过去。”

陈东升坦言，从去年开始，中国
保险公司正面临着近20年来最严峻
的压力和考验。这一困境倒逼保险公
司强化内功、提升核心竞争力，走集
约化、专业化、精细化的道路。

10年实现新“社区”梦想
陈东升一度喜欢拿美国著名的

企业家作为标杆，“年轻时候总是很
着急，恨不得一天做十件事，第二天
就成功。”陈东升说，“现在，我说一辈
子只做一件事。”

陈东升想用10年时间去实现一
个梦想：将泰康人寿首创的“养老社
区”打造成人们新的生活方式。

这个梦想3年前就已经生根发

芽，2009年11月，经保监会批准，泰康
人寿获得中国保险行业第一个养老
社区投资试点资格。目前，泰康已在
昌平购置土地，将打造建筑面积30万
平方米的养老社区北京旗舰店，进而
向全国推广。

对于这项耗资巨大的工程，陈东
升的底气来自于泰康人寿16年的积
淀：截至2011年末，泰康人寿总资产
超3500亿元，净资产超125亿元，全年
实现规模保费近826亿元， 累计服务
个人和机构客户超6800万。

目标锁定世界500强
今年2月，陈东升站在哈佛商学院

的讲堂上， 泰康人寿成为第一个进入
哈佛案例库的中国保险品牌， 他也成
为哈佛讲堂上的“中国保险第一人”。

“中国13亿人绝对能把泰康抬进
世界500强。” 按照陈东升的规划，未
来5年，泰康人寿将启动“1511”工程，
目标达到资产1万亿， 净资产500亿
元，利润10亿，客户数量1亿。

“我们已经连续两年在哈佛大学招
生，为国际化储备人才。”陈东升还告诉
记者， 泰康人寿引进了高盛等外资股
东， 在香港拥有资产管理公司， 在纽
约、伦敦、新加坡、香港等地都有触角。

“J.P.摩根充当过中央银行、拯救
过美国。”从上世纪50年代成长起来的
陈东升，面对J.P.摩根史诗般的英雄业
绩，他内心的热血很容易被唤起。

对于跻身世界企业500强， 陈东
升信心笃定。而对于泰康人寿何时上
市的追问，他笑称“那是迟早的事”。

3个月前，泰康人寿董事长
陈东升站在哈佛商学院的讲堂
上，充满激情地和哈佛学子分享
泰康人寿“中国式成长”故事。

3个月后的5月30日， 陈东
升第8次来到湖南。 在接受本报
记者专访时， 一身儒雅的他坦
言，赚快钱、浮钱的时代已经过
去。

作为“92派”企业家代表，
他还有个梦想：“再用10年时
间，将泰康人寿首创的‘养老社
区’打造成人们新的生活方式。”

■记者 刘永涛 通讯员 王志平

▲

今年是泰康人寿湖南分公司成立
10周年，截至2011年底，分公司累计实
现保费收入逾 127亿元， 赔付金额
23.84亿元， 为近138万名客户提供保
险保障和服务。通过推出的“康乃馨住
院探视服务”、“小额理赔立等可取”、
“赔后送健康”等多项举措获得了客户
的信赖。 特别是行业首创的“健保通”
直付式理赔服务， 改变了以往传统医
疗保险的理赔模式， 实现保险公司主
动理赔，投保人“免申请”、“零等待”。

泰康人寿湖南分公司
成立10周年

链接

陈东升，湖北人，武汉大学经济学
博士。现任泰康人寿董事长兼首席执
行官，中国保险行业协会、中国拍卖
行业协会副会长， 北京湖北商会会
长，武汉大学北京校友会会长，与冯
仑、王功权、潘石屹、易小迪等被列入
“92派”企业家。

企业家名片

▲

5月30日，湖南长沙，泰康人寿董事
长陈东升接受本报记者专访。

记者 武席同 摄


