
一向喜欢在外就餐的长沙市民朱芳最近有
所收敛，她发现近段时间小区附近几家餐馆都相
继调整了菜单。 时令蔬菜或品种减少， 或提价，
“空心菜以前8元一份，现在都涨到12元了，整整
涨了一半，还是在家自己做菜划算”。

5月15日，国家统计局湖南调查总队发布的4
月份湖南居民消费价格变化与居民的感受一致，
鲜菜价格同比大涨18.8%，与上月比上涨4.0%。猪
肉、 鲜蛋价格继续回落， 比上月分别下跌4.9%、
1.7%。 不过， 从整体看，4月份湖南CPI同比上涨
2.9%，比3月份涨幅回落了0.1个百分点。

猪肉价格继续回落

猪肉价格飙升曾一度是CPI上涨的最大拉动
因素，今年的情形则恰恰反转，猪肉价格的持续
回落，让不少长沙市民心里颇感欣慰。

“排骨每斤比春节前降了3元，猪肉每斤也便
宜了4元多。” 家住侯家塘附近的刘大妈介绍，现
在不少蔬菜单价高达每斤三四元，而且蔬菜品种
也不多。“吃肉比吃鲜菜还划算”一时成为街坊邻
居们的新话题。

长沙物价局统计数据显示，长沙城区新鲜五
花肉、无骨鲜猪肉、新鲜排骨均价分别为每千克
24.2元、26.3元、30.4元， 分别较上月下跌6.4%、

5.8%、3.2%。
国家统计局湖南调查总队相关负责人表示，

价格下跌的原因是生猪存栏、出栏均增加，生猪
供应充足，而市场终端消费需求平稳，预计短期
内价格还将小幅下降。

后期菜价还会上涨

值得注意的是，4月份湖南消费品价格同比
上涨2.9%，食品价格上涨0.6%。从八大商品类别
看，食品价格仍是影响CPI涨幅的主力军。

调查显示，长沙城区的大白菜、冬瓜、白萝
卜、空心菜、洋白菜价格较上月分别上涨17.9%、
17.4%、12.1%、11.7%、10.3%。对此，不少市民戏
言，“再这样涨下去， 鲜菜价都要赶上肉价了，现
在的生活‘真富裕’，我们不吃白菜只吃肉。”

湖南商学院尹元元教授表示，湖南的持续暴
雨，不利于蔬菜的生产、采摘、运输和储存是造成
菜价上涨的主要原因。

国家统计局湖南调查总队相关负责人分析，
本地蔬菜处于青黄不接的时期， 供应量较少，大
部分鲜菜主要依靠外运补给，这也促使湖南市场
的鲜菜价格上涨。据他们预计，后期湖南鲜菜价
格还会有所上涨。

■见习记者 潘海涛 通讯员 向小明 张毅

外币 钞买价
港币 80.52
英镑 979.86
美元 625.28
瑞 郎 652.1

外币 钞买价
日元 7.6278
欧元 783.31
加元 608.71
澳元 609.19

像电脑一样，可由用户自行安装软件、游戏等程序，
还能实现无线网络接入的手机，被统称为智能手机。

智能手机之前，是功能手机。那时候，手机厂商，
靠卖硬件赚钱。然而，随着移动互联网时代的到来，它
们的硬件优势越来越难救济软件短板。 可以预见，今
后智能手机要靠卖软件和服务赚钱。

正因如此，手机厂商为了寻找出路，需要与掌握
软件技术的互联网大佬合作，而互联网巨头们同样希
望在移动互联网市场率先布局，抢到最大的蛋糕。再好
的智能手机，也要靠移动互联网的支撑。从最初的移动
梦网，到现在的3G时代，智能手机才得以真正普及，用
小米创始人雷军的话来说，智能手机，没有流量都是假
的。因此，智能手机厂商又积极与运营商“联姻”。

传统的互联网、IT、 通信的产业分工正在瓦解，三
大行业的跨界融合大幕正启。可以展望，移动互联网或
许会创造出比互联网更大的经济神话。 ■记者未晓芳

1、隐私文件并不能彻底删除。
照片、 邮件、 工作计划等经常在电脑上处理的应

用，现在逐步“漫游”到了手机上。虽然手机没有回收站，
但删除的文件， 一段时间内可以通过技术手段恢复过
来，目前市面上很多第三方软件都具备类似功能。

如果担心被恶意软件窃取隐私， 可以通过安装手
机安全软件进行扫描，彻底清理已删文件的残留痕迹。
2、软件自动启动，手机越来越慢。

智能手机联网后，经常出现程序自动升级，下载
新文件， 手机开机后很多软件进程自动执行等状况，
这使得手机资源更多被占用，手机速度就越来越慢。

这时候，应该像清理电脑一样，下载安全软件，开
启“启动项优化”功能，扫描手机开机时加载的“第三
方应用”和“系统应用”，根据自己的需要，禁止软件自
动运行。

这是一盘更大的“棋”

使用智能手机需要定期清理
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智能手机日渐普及，拼杀不断的互联网江湖多了
个角力场。阿里、小米、百度、盛大、奇虎360等纷纷布
局智能手机市场，抢占先机。

这一风潮是从去年下半年开始的。7月，阿里巴巴与
国内手机厂商天语合作，推出了阿里云手机，售价2000
元左右。12月，百度与戴尔合作推出百度易手机，售价约
3000元。 它们分别内置了几乎所有的淘宝和百度应用。
期间，小米手机更是把互联网手机推向了高潮。

随后，互联网手机的身价越来越低了。今年2月盛
大推出基于Android深度定制的手机操作系统乐众
ROM，内置云中书城、麦库记事、盛大网盘等盛大旗
下应用。4月份， 阿里推出新款云手机W619“小黄
蜂”，裸机只卖699元。5月4日，一向剑走偏锋的奇虎
360董事长周鸿祎也放出豪言，准备进军手机市场。5

月15日， 采用百度云技术、 富士康代工的千元智能
机———长虹H5018炫·色智能手机也正式推出。

点评：移动互联网是脱胎于互联网的“宠儿”，互
联网大佬要进军移动互联网， 智能手机就是桥梁。在
竞争激烈的环境下， 智能手机从神坛走入了生活，价
格从高不可及到千元时代，现在又进入100美金时代，
连山寨手机市场都被“血洗”。不难推测，能从手机销
售上盈利的互联网企业没有几家。

不赚钱，还挤破头斥巨资开发新产品，显然是醉
翁之意不在酒。艾瑞分析师认为，它们这么做，就是要
把自己的服务嵌进去，扩大自己的整个营收线，争夺
移动互联网的入口。百度技术副总裁王劲就曾公开表
示：“百度云智能终端平台是百度云战略在移动互联
网的重要布局。”

互联网巨头不务正业“玩手机”
其实是醉翁之意不在酒：打价格战扩大地盘，争夺移动互联网入口

4月湖南CPI同比回落至2.9%
肉蛋价格继续回落，鲜菜大幅上涨 ，市民戏言不吃白菜只吃肉

“零元购智能手机”、“交话费赠智能手机”、“安宽
带赠智能手机”……如今的通信营业厅俨然成了智能
手机大卖场，在这里，多品牌智能手机都被贴上“定制
机”的标签。

5月15日，在湖南联通长沙五一广场营业厅记者
看到，金立、HTC、华为、索爱及苹果、小米等约14个
品牌智能机都在出售，打出了各种套餐和优惠。裸机
从数百元到5000多元不等，“0元购机”等合约智能手
机则普遍贵出100-1000元不等。

宝南街一家电信营业厅内，苹果、华为C8812、中
兴N880E、 联想A790e、 酷信E920派5860+、 海信

E920等多个型号智能手机也摆在显要位置。相比较，
移动松桂园营业厅的合约机数量较少， 但三星、HTC
等知名品牌的流行款式应有尽有。

点评：从苹果、三星等高端客户到千元智能机的
中低端用户， 运营商通过智能手机绑定3G客户的信
心是坚决的。作为通信终端，智能手机，尤其是明星产
品，对于稳定客户、拉动业绩的作用显而易见。

然而，长远来看，通过补贴降低消费门槛，有饮鸩
止渴的危险。 骤增的海量数据给网络带来空前压力，
靠终端拉动的客户也并不稳定，大量的补贴还会削弱
长期发展的力量和规划。

得益于3G网络的发展， 智能手
机热浪正酣。随着5月17日“国际电信
日”临近，各大通信运营商纷纷推出
智能手机促销活动。 同业厮杀之余，
它们还要面对外来者的入侵———多
个互联网公司也大刀阔斧抢滩智能
手机市场，价格战“恶斗”一触即发。

混战背后的市场发展趋势或可
预见：传统的互联网、IT、通信的产业
分工正在瓦解， 跨界融合大幕正启。

■记者 未晓芳 实习生 徐德林

通信运营商与智能手机积极“联姻”A面

B面 互联网企业抢滩，醉翁之意不在酒
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