
眼光独特，兰天率先布局河西

2005年5月28日，东风本田兰天河西专
营店盛大开业， 这是继位于长沙大道的雪
铁龙4S店后， 兰天集团在长沙开的第二家
4S店，也是河西的第一家4S店。

正所谓，领先一步是英雄。回顾过去，
东风本田兰天河西专营店总经理刘正林不
免唏嘘：“当时的情形很不乐观， 那时的河
西只能算是长沙的‘乡下’，交通不便利，人
气也不高，开业很长时间，还是有很多消费
者不知道我们店的具体地理位置， 建店当
年的销售量大约只有200台。”

事在人为。尽管当时的情形不太乐观，
凭借着优质热情的服务， 东风本田兰天河
西专营店还是取得了非常优异的成绩。刘
正林告诉记者， 秉承着东风本田“以人为

本，三个喜悦”的经营理念和兰天集团“车
在‘兰天’下，人在幸福中”的人文理念，东
风本田兰天河西专营店充分发挥地域与4S
专营店的优势，凭借着热情优质的服务，赢
得了诸多客户的青睐。开业半年之后，到店
客户量和销量明显上升。2006年，东风本田
兰天河西专营店荣获“客户满意度全国十
佳”的荣誉称号；2007年，东风本田兰天河
西专营店荣获“全国售后服务十佳”，同年，
晋升为“年度东风本田汽车特约销售服务
店销售满意度华中地区冠军”……

“现在，东风本田兰天河西专营店的保
有客户已过万， 平均每年的销量超过1800
台。 大部分客户都是老客户转介而来的。”
刘正林认为， 销量上升的原因之一是河西
的条件较之前有很大改善， 交通便利了不
少， 但最主要的原因还是河西店优质的服

务在消费者心中有了良好的口碑。

总部西进，兰天继续深耕河西市场
看到东风本田兰天河西专营店的快速

成长， 湖南兰天集团董事长汤国华感到很
欣慰，日益增长的销售数字，让敏锐的汤国
华嗅到了河西的市场潜力。

2007年12月， 东风日产河西专营店新
张开业。如果说，之前东风本田兰天河西专
营店的开业只是试探性的，那么这一次，兰
天集团的河西攻略已正式开始。

“我一直有一个梦想，要在河西打造一
片兰天汽车群。” 湖南兰天集团董事长汤国
华告诉记者，“之所以选择河西， 是因为这
里在地理位置和交通等方面都具有优势。
首先，交通方便，不堵车；长常高速、长潭西
高速、 长益高速、 京珠西线的入口都在附

近，5公里之内都能上高速，对湘潭、益阳、
常德、张家界等市州的客户来说很方便。其
次，随着政府部门对大河西战略的重视、随
着现在交通设施规划的完善， 市民到河西
购车出行更便捷。再次，随着河西宜居城市
的规划，人口、消费能力也将迅速增长。”

汤国华透露，未来，兰天集团还将在岳
麓大道与黄桥大道的长沙西收费站那里建
设一个占地800亩、总投资超过20亿的集销
售、售后、休闲为一体的汽车主题公园 ，不
仅有山有水，还将会有一家汽车博物馆。目
前，前期第一期工程已进入拆迁阶段。

俗话说，三十年河东，三十年河西。乘
长沙车市发展的东风，兰天集团破浪前行。
我们有理由相信，随着大河西车市的发展，
兰天集团注定继续会在大河西车市板块上
开创出一片新的“蓝天”。

2012年3月7日 星期三 编辑/刘宇慧 图编/言琼 美编/叶海琳 校对/周燕萍

新 闻 热 线 ：0731-84326110����� 发 行 热 线 、 投 诉 ：0731-84316668 、84315678、84329777 ��� 广 告 热 线 ：0731-84329988 ����� 本 报 地 址 ： 长 沙 市 芙 蓉 中 路 一 段 440 号 邮 编 ：410005

总部扎根河西，800亩汽车主题公园开工建设

乘东风，兰天做大做强河西板块

汽车界大佬之一的湖南兰天集
团掌门人汤国华有一个梦想———要
在长沙河西打造一片兰天汽车群。
这个梦想起于何时， 或许汤国华已
经不记得了， 但随着东风本田兰天
河西专营店、 东风日产河西专营店
的前后崛起、 兰天集团总部落子河
西以及位于岳麓大道与黄桥大道交
会处长沙西收费站附近汽车工业园
的前期动工，我们不难断定，兰天集
团扎根河西， 实现做强做大河西板
块的这个梦想已指日可待。

■记者 刘宇慧 实习生 贺冠军
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兰天集团大河西汽车城鸟瞰图(效果图)。


