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过去十年，湖南人在互联网的江湖上并不活跃。
那些影响产业格局的先行者，要么依靠人才优势集中在北京、上海、广州；要么接近产

业链原产地，集结在杭州、宁波、厦门；要么看准外贸零售特点潜伏于成渝地区。
现在，湘字号企业都开始高调“触网”。甚至可以夸张点说，他们已经找准了自己的位

置，已经完全进入“角色”了。这期专题，我们试图从宏观上感知电子商务市场的生态，微观
上观察本地企业的商业小环境，为湖南电子商务市场的繁荣与发展鼓与呼。

■记者 吴林

他们有着同样的背景，在固有的产业内首屈一指，希
望借力电子商务挖掘更大的市场。

他们有着同样的传承，在过去的市场中步步为营，希
望用互联网实现传统领域同样的光荣。

3月1日， 本报记者先后对话全洲药业集团和通程集
团的电子商务项目的操盘手。 和上一波互联网创业者草
根出身不同，他们既有商业积累，又有商业传承，可以称
为互联网江湖的新兴贵族。

【背景】两个业界大佬在湘结网
说起通程集团，湖南的消费者都不陌生。作为本土商

业巨头，通程集团旗下星级酒店、家电卖场、百货卖场、生
活超市一应俱全。从今以后，这个集团还将增添新成员，
开设一家综合型的电子商务网站。

“我们的网站6月份就会上线， 到时候消费者可以体
验一站式服务。”3月1日， 通程集团电子商务项目总负责
人余腾达说起正在筹备的项目颇为兴奋，这个集3C产品
购买、酒店旅游预订、家居服务购买为一体的综合型电子
商务网站已进入上线前的最后准备。

事实上， 全洲药业集团也将电子商务作为集团未来
的发展重点。

“我们要打造国内最领先的B2B医药网站。” 全洲药
业集团有限公司董事长周求华甚至说， 旗下的商康网要
成为医药网站中的阿里巴巴。这是一个依托互联网、移动
商务、呼叫技术、构筑医药的B2B电子商务平台。

【起步】三年酝酿巨头高调亮相
为什么现在才开始做电子商务， 现在还是最好的时

机吗？
“我们并不是心血来潮，也不是盲目冲动。”周求华告

诉记者，2009年起，全洲集团就开始做市场调研，同时申请
药品经营许可证，筹建呼叫中心，去年5月份正式上线，是
我省唯一一家拥有B2B药品互联网交易许可证的企业。

有意思的是，爱尚通程网也是2009年开始筹备。
“领先两步是狗熊，领先一步是英雄”。通程集团电子

商务项目总负责人余腾达告诉记者， 现在是通程集团建
立电商平台的最佳时机。余腾达表示，传统销售模式存在
几十年，电子商务属于新型的商业模式,但核心依旧是销
售，只是将手段和平台电子化。

“我省电子商务相对滞后、平台尚未形成规模。”长沙

电子商务协会执行副秘书长王英平认为， 随着人们消费
意识改变，今年将成为我省电子商务的扩张期，预计以后
会有更多垂直化、区域化、生活化、社区化的电子商务平
台涌现。

【战略】立足本省辐射周边迈向全国
也许是巧合，也许是商业智慧，这两家新型互联网企

业发展规划也惊人的一致。
“我们的战略非常明确， 立足本省辐射周边迈向全

国。”周求华说。
“前期以湖南本土为主，先湖南，后华中，迈全国。”余

腾达的“野心”也不小。
周求华告诉记者，目前，商康网发展以湖南为基础，每

个市州为分布点，采取物流接力赛模式运营。上市之后，将
在华北、西北、华东建立物流基地，延伸全国。

据周求华介绍，目前商康网平台有上万种药品，明年
达到十万。小物件可在平台选购，大物件将提供平台错货
交易。

“2012年将是传统零售产业进入电子商务的元年。”
余腾达告诉记者，爱尚通程网将自己组织货源，采用自主
销售式。货源将实行分阶段上线，6月份是第一阶段，传统
3C家电、 家居饰品、 五大酒店旅游等大部分服务将会上
线。“明年年底基本全部上线”。

此外，余腾达强调，爱尚通程网将与实体店并量采购。
线上销售将为厂家减少门店运营费用、促销费、导购费等
费用。“3C行业至少节约10%-15%，传统家电节省20%”。

全洲药业集团、通程集团进军电子商务

湘字号电商扬帆起航

湖南电商元年系列报道之本土力量

本报3月1日讯 多位消息人士向本报证实，已经扎
根湖南的平和堂、王府井等卖场，今年也将开设自己的
电子商务网站。

除此之外，沃尔玛、宜家、百思买都商业巨头也都
表示正在谋划中国线上零售市场， 之前这一块市场并
不在其市场战略的时间表上。 过去一年， 百丽优购上
线、苏宁易购扩张，国美网上商城战略投资库巴，它们
也都在向外界发出一个信号， 线上越来越成为整个公
司战略的一部分。 ■记者 吴林
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传统商业巨头纷纷触网

■漫画/陈琮元
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“只要站在风口，猪也能飞起
来。”

从1999年投资卓越网开始，
UC、凡客、乐淘，雷军这个41岁的
男人， 现正一头扎进在他创办的
小米手机公司里，像头猪一样，在
男人四十的时候开始第一次真正
的创业（原来基本上是著名职业
经理人和天使投资人），迎着移动
互联的风幸福招展：这个以“中老
年团队”为主开发的手机，很可能
会成为疯狂苹果的终结者。当然，
他也会遭遇史无前例的重压。

在长沙， 也有像雷军这样站
在风口的人。前不久，原通程电器
总经理余腾达突然说， 不干实体
卖场了，去做通程集团电子商务。
如今，这个集3C产品购买、酒店旅
游预订、 家居服务购买为一体的
综合型电子商务网站已进入上线
前的最后准备。余腾达比雷军小，
但也基本上属于老男孩一类，从
零开始， 这个年纪要在长沙做携
程、苏宁易购等类似的商业，朋友
们疑问，能飞吗？

两个男人，两头猪，都在风中
快乐着。 两者或许是风马牛不相
及，但有一点是共通的：在如今这
个不确定的年代， 他们都像是风
的种子，这种子会生根、发芽，释
放绿色和光芒。

真正的尚品是风的种子。而
这，正是我们《尚品》想要的和准
备描述的： 时代崇尚的生活方式
和思想品质，才是真正的尚品。

尚品：风的种子


