
“惊雷行动”聚焦真智能
作为电视行业的前线品牌， 长虹语音

智能电视全新升级，携“人工智能、多屏互
动、语音交互、体感交互”四大亮点轻松为
您开启智能家居新生活。为回馈新老顾客，
在2月17日-2月19日率先行动，长虹特推出
一场主题为“惊雷行动”的专题促销活动，
实现语音智能电视全面淘汰普通平板电
视，抢先塑造中国SmartHome技术标准制
定者的市场形象。
长虹语音智能电视淘汰普通电视

在智能电视行业， 长虹始终扮演着领

头羊的角色。目前，长虹最新推出的语音智
能电视，革命性地释放了观看者的双手，不
用遥控器，不用键盘鼠标；我们想做的节目
搜索、电视遥控、文字输入、问题解答等等事
情通通用嘴就能解决。而且最神奇的就是，
不论你是用普通话， 还是用全国各地任何
种类的方言都能实现。

据悉，数码达人圈子内，开始流传着这
样的评语：“长虹智能3D，聪明电视听我的。”
“惊雷行动”买一送一

智尚A9000、智能电视、3D电视组成了
长虹本次活动的核心产品阵容。给力豪礼:�

3D智尚A9000超值买赠活动， 买一台赠一
台； 众多放价机型琳琅满目， 价格触及底
线，让您轻松把实惠带回家。
长虹专注品质、值得信赖

一直以来，长虹秉承“顾客满意”的理
念，把顾客至上放在首位，历经多年的企业
文化沉淀， 始终坚持注重考虑消费者的切
身利益，从产品的性能到产品的价格，再到
产品的售后服务， 都尽其所能满足消费者
需求。从技术层面来讲，长虹作为军工企业，
拥有全国唯一的可靠性研究所， 使每件产
品的出厂都能严格达到国家的安全标准，
更加为消费者负责，确保消费者利益，并且
长虹拥有了国内最强大齐全的产品线阵
容，从LCD到超薄的LED、等离子以及到如

今科技化的语音智能， 全方位来满足不同
消费者的不同购物需求，产品种类最全，同
类产品市场价格行业性价比最高， 性能最
稳定可靠。

亲，您还在等什么？让我们相约在2月
17日———2月19日，相约在湖南通程电器各
大家电卖场长虹专柜抢购吧！

通程电器鼎力支持2月17日-19日 长虹惊雷2012�
55寸智能3DLED6599元
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荀子曾说，不积跬步，无以至千里；不
积小流，无以成江海。格力的20年，是以跬
步至千里，滴水成海的时间。时空流转间，
从一家年产不足2万台小厂蝶化为全球名
牌企业。

2月14日，北京人民大会堂，国务院举
行国家科学技术奖励大会。珠海格力电器
股份有限公司以“变频空调关键技术的研
究及运用” 项目获得国家科技进步奖，成
为该奖项设立以来唯一获奖的专业化空
调企业。

这一刻，格力人是骄傲的，格力掌舵
人朱江洪、董明珠是高兴的。不过，成绩和
荣誉的背后，是之前数天、数月、数年的艰
辛，时间的转轮上，刻满格力研发团队的
困惑、焦虑甚至狂躁。

格力成长的20年，是一个不断见证奇
迹的过程， 也是一幅压缩艰辛、 奋斗、创
新、拼搏精神的历史卷轴。现在，这幅卷轴
正徐徐打开。

【历史记忆】
业内的创新者、先行者

在中国空调业的记忆中， 格力一直以
专业上的创新者、先行者的姿态纵横驰骋。

1991年，格力电器正式成立，当时年
产量不足2万台， 只有一条落后的窗机生
产线，公司处于严重亏损状态。为迅速摆
脱困境，赢得市场，格力电器董事长朱江
洪果断确定靠新品打天下的战略思想，为
格力长足发展找到明路。

1995年，格力在产、销量上都赶超当

时中国空调业老大春兰。
近年来，格力摸着石头过河，创造着

一个个行业领先。

【勇于开拓】
醉心研发成就企业高度

格力电器总裁董明珠介绍，格力每年
从销售额中拿出超过3%的费用作为技术
研发费用，成为中国空调行业技术研发投
入最高的企业。

2001年，格力推出自主研发的第一台
直流变频空调“数码2000”，成为中国变频
史发展的第一个里程碑。2009年， 经过12
年潜心研发， 拥有100%自主知识产权的
G-Matrik问世。2010年，格力变频技术先
后取得突破， 实现从6赫兹到1赫兹的飞
跃， 升级成新一代技术———G10低频控制
技术，代表变频空调低频控制技术的最高
水准。

【壮志在胸】
5年，格力造2000亿王国

在格力核心科技取得骄人成果的同
时，也有人指出，家电行业市场空间正接
近饱和，一向坚持专业化的格力，是否该
走多元化道路，增加盈利来源？

对此， 朱江洪和董明珠都坚定表示：
绝对不会。事实上，2011年年销售额超800
亿元的格力， 明年的规划是做到1000亿
元，5年内实现2000亿元。而实现这一目标
的核心动力，朱江洪认为是无止尽的科技
创新。

专情、奋斗、创新，成就1赫兹畅想；下一个5年，格力造2000亿王国

格力20年，书写行业奋斗史

本报2月16日讯 今天，“格力电器荣获国家科技进步奖暨变频空调两年免费包换
政策”新闻发布会在珠海举行。

会上，格力电器正式宣布：自2012年1月1日起，对格力i系列、U系列、睡梦宝-Ⅱ等六
大系列变频空调，因产品本身任何质量问题，实行两年免费包换政策。 ■记者 杨迪

本报2月16日讯 今天， 国产手机品牌
尼彩i3新品发布会在长沙举行。同时，尼彩
全国手机“以旧换新”惠民工程正式启动，
消费者只需花费399元即可换购尼彩i3。

为了填补中国废旧手机回收的空白，
清扫通讯市场翻新手机泛滥乱局， 尼彩投
入巨额资金和科研力量， 攻克了废旧手机

回收循环利用的技术瓶颈。“这正是尼彩手
机以旧换新计划出台的初衷”，尼彩科技集
团总经理卢洪波说道。

作为尼彩手机惠民形象大使， 著名相
声演员大兵也来到发布会现场， 对尼彩推
出手机“以旧换新”活动大加赞赏。

■记者 吴林

尼彩开启手机“以旧换新”惠民工程

本报2月16日讯 玩游戏不知道怎么挑
键盘，听歌不会选耳机，你不用发愁了。2月
17日，全球领先的外设产品提供商罗技华中
首家旗舰店将在长沙国储电脑城正式开业。

罗技中国区市场总监刘沛淇表示，“长
沙旗舰店无疑将为提升用户乐趣和体验罗

技产品服务提供更好的平台。”
据悉，为迎接长沙旗舰店开业，罗技将

有多款新品全国首发。 你体验过1999元的
入耳式耳机麦克风吗？499元的蓝牙音箱
吗？如果你很年轻、很时尚，不妨去罗技旗舰
店体验一把。 ■记者 杨刚

罗技华中首家旗舰店落户长沙
格力变频两年包换又开先河

相关链接

“格力电器荣获国家科技进步奖”新闻发布会上，格力电器董事长朱江洪答记者问。
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