
本报12月12日讯 去景区游玩，因游客扎
堆，结果变成“数人头”，今后你可以通过手机
查看景区客流量，提前做好准备了。今天上午，
张家界市政府与中国电信湖南分公司在张家
界举行共建“智慧张家界”战略合作签约仪式。

协议签订后，张家界市委、市政府将与湖

南电信加快推进城市光网、无线城市和下一代
互联网等基础网络的全方位建设，构建公共服
务平台和云计算数据应用中心。 据初步估计，
张家界将通过“智慧张家界”建设实现信息化
产业值80亿。

■记者 刘玲玲
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■记者 唐能

本周六，到长沙五一广场苏宁电
器店买家电去。

12月12日，湖南苏宁电器相关负
责人表示，重新装修后的苏宁电器五
一广场店，将于12月17日正式开业。

这个年销售额5亿元以上的卖
场， 将以更崭新的姿态和消费者见
面。

打造家电“世博汇”
上述负责人表示，苏宁五一广场

店在店内形象设计、布局及展厅设计
和建造上不惜重金，只为打造苏宁五
一广场店独一无二的品牌形象。

据了解，苏宁五一广场店有首家
迷你版苹果旗舰店， 有100多平方米
的顶级豪华诺基亚体验厅；还有佳能
首家湖南最全的数码旗舰体验店；
MP3、MP4等数码产品及手机充电
区、配件等一应俱全；还有斥资数十
万打造的全球顶级豪华数码体验厅
的尼康、西门子、HP等顶级品牌。展厅
超过100平方米的大品牌专区总数近
百家，全豪华家电阵容真正成为一座
家电“世博汇”。

除此之外， 卖场内还将增设钟
表、按摩椅、跑步机、GPRS导航仪等

高新拓展产品，甚至连儿童玩具、衣架
等等生活用品都可以找到。

“花最少的钱买最好的产品”
有相关调查显示， 长沙地区家庭

年收入4万以上人群中有近80%的消
费者愿意到五一广场旗舰店购物，其
品牌认知度在自我不断的规范完善
中，让更多的消费者体验到家电购物
的舒心惬意。

超过20000平方米的经营面积；
三四米宽的走道及大面积的展示厅，
确保店内容纳数千人而不拥挤；另带
7000平方米停车场，500个免费车位；
100个开票台、近40个机动收银台，确
保消费者在销售高峰期的付款速度。
还专门设置面积达300平方米的“3C
服务中心”，让消费者购物毫无后顾之
忧。

重装升级后， 苏宁五一广场店的
促销高度也将臻至巅峰，每个月一次
投注千万资源的月度盛典，每周一次
惊喜实惠的团购活动。合作厂商不仅
对五一广场店保证货源，还将提供完
备的服务人力支持，确保苏宁五一广
场店拥有绝对的销售优势。湖南苏宁
电器负责人说：“我们只有一个目标，
就是让消费者花最少的钱，买到最好
的产品！”

苏宁五一广场店周六重装开业

本报12月12日讯 中国联通销售部总经理
今日在对话凤凰网科技时表示，iPhone4S肯定
将会在明年春节上市。

上周五，根据工信部电信设备认证中心网
站资料显示，iPhone4S已于12月6日获得了工
信部的电信设备入网许可证。据了解，目前已
经获得入网许可证的iPhone4S仅支持WCD-

MA网络，并不支持CDMA网络。这也就是意
味着，中国电信暂时还不会销售iPhone4S。

iPhone4S要在国内上市的消息，也让长沙
iPhone4S水货的价格大幅下降。长沙资深苹果
经销商邓金春表示，目前长沙市场iPhone4S水
货的价格在5700元左右，随着行货上市价格会
进一步下降。 ■记者 肖祖华

相关链接

即日起至五一广场店开业前夕，顾客至门店预充值即可获得10倍增值心意
券，购买3C、OA、生活电器产品，预充10元得120元心意券，预充20元得200元心
意券。购买彩电、冰洗、空调、厨卫产品，预充值30元得500元心意券，预充值50元
得1000元心意券。

同时您还可提前进行预约，即日起至五一广场店开业前，拨打团购预约热
线的顾客，购商品满2万可优惠500-1000元，满4万优惠1000-1500元。

联通iPhone4S春节前上市

自小立志当警察的蒋浩， 曾以湖南省
第一的成绩报考警校，却因视力偏差，从而
与警察梦想失之交臂。 生活总是在关上一
扇门的时候为你打开另外一扇窗， 经历各
种社会磨练后蒋浩与朋友在 2002 年创办
了多灵空调设备有限公司， 在这十年风雨
中，从刚开始的几十万的年销售业绩，到如
今 2000 多万的年销售业绩，俨然成为中小
企业的楷模， 近日蒋浩在百度特约下与大
家共同分享十年创业故事和利用网络营销
的成功传纪。

坎坷的从业经验造就了创业机遇

大学毕业以后，分配到乡间生产烟花的
工厂，工资待遇低、专业不对口等原因促使
了其辞职下海。下海并没有给蒋浩带来特别
惊喜，经验不足、眼高手低等现实原因也使
他在人才市场屡次碰壁。心灰意冷后他决定
走出湖南，在外闯荡，经朋友的介绍到一家
公司开始驻南京销售代表的旅程。陌生的城
市，为了节约开支，南京大街小巷都留下了
他的自行车穿梭背影。

一晃四年过去了， 年岁渐长成家立业
想法渐浓促使其回到长沙。 偶然与朋友闲
聊，三人决定创立一家公司，经营销售空调
水处理设备，经商讨 2002 年 10 月“长沙多
灵空调设备有限公司”正式成立了。 蒋总利
用在南京的人脉关系， 使公司产品在南京
销售，同时在长沙也开始自己外出找业务；
差强人意的公司状况一直维持到 2004 的
互联网风潮兴起， 多灵在大势下建立了自
己的官方网站。

携手百度推广开创网络营销之路

2005年，网站开发公司推荐多灵利用百
度推广开拓业务， 秉着尝试新事物的想法，
很快促成了这项合作。 在与百度合作后，蒋
总惊喜的发现，公司的业务电话达到了翻倍
的效果，从以前的每天 3-4个电话突然就变
成每天有 8-9个电话打进来，这样明显的变
化让多灵内部上下员工都感到非常高兴，而
原本多灵的业务只局限在江苏和湖南地域
的现状，没想到通过与百度的合作一下子就
把这个难题解决了， 公司业务范围遍及全
国，四面八方的电话打进来使全公司都激动

不已。 到了 05 年年底公司的业务有约 40%
都是来自百度推广，这个现状促使了多灵后
续开始积极与百度合作， 到 07 年公司业务
约有 70%来自百度推广。

百度推广筑成了多灵的第二次重生

2008年蒋总在百度的邀约下，多次参与
了百度搜索营销产品知识的培训会，了解到
了网络营销的具体销售手段，发现了很多之
前没有注意到的问题。 他好学心被完全激
起， 从而开始自己参加网络营销培训班，在
企业的发展和网络营销的走向上很快找到
了清晰的思路。 有了新的认识和理解之后，

他在后台操作管理上有了全新的思维和方
式，通过优化关键词、调整投放时间及地域
等手段，从而使资金与回报比例再次升级。

经过了一系列的调整和对企业自身、市
场环境等重新认识，2009年， 多灵的三位创
始人一起商讨，把公司正式更名为“长沙多
灵环保科技有限公司”， 同时开拓了产品生
产基地，根据百度提供的的数据库，通过对
其精准的分析，根据市场的需求，迅速调整
公司的产品、服务，建立了网络销售框架等
行为都促使蒋浩快速的解决了客户流失、信
息交流障碍等问题。

这一系列翻天覆地的改变，创造了比 08
年连番两番惊人成绩。对于三位创始人来说
是第二次创业，同时也是多灵的重生，蒋总
兴奋的对我们说：“当比亚迪、鞍山钢铁等大
企业找到我们谈业务的时候， 你不得不承
认，因为百度推广这个平台，多灵已经跃身
至行业前排队伍中开始了全新历程。 ”在 09
年生产成本提高及世界金融危机双重影响，
多灵逆向而行，跳出了同行中小企业的倒闭
热潮，整个企业呈现往上升趋势方向急速发
展，只有蒋总知道创造这个奇迹的秘密武器
就是百度推广。

时值当下， 公司已经走上稳步发展轨
迹， 随着百度推广带来全国各地的业务，又
通过人际传播，多灵已在全国形成了品牌力
量。 同时，同行的前辈们自从知道多灵的网
络营销事迹之后，也纷纷上门取经，采访的
最后蒋总自豪的同时也非常感谢百度给多
灵带来的巨大改变，最后激情豪迈的对我们
说：“因为百度给我机会，让我与其他大企业
站在同一起跑线上赛跑，我才有机会走到今
天，因为站在巨人的肩膀上，多灵看的更远，
走的更快，是百度成就了多灵的今天！ ”

“多灵”站在网络巨人的肩膀上看得更远、走得更快
———百度推广“湖南十杰”经验分享

去张家界旅游可先用手机看客流量

苏宁电器五一广场店重新装修后将于12月17日正式开业。 记者 唐能 摄


