
■记者 唐能 肖祖华

楼市进入下行通道， 各种促销手
段层出不穷。

12月5日，记者从淘宝网上发现，
长沙河西一楼盘推出五折秒杀活动。

业内人士普遍认为， 这一举措的
“炒作”意义远大于实际意义，不会给
楼市带来多大的实质性的影响。

十万就可买24平方米精装公寓
在淘宝网房产频道网页上， 除了

一些楼盘打出8.3折、 直降8万的一些
促销信息外， 最为醒目的就是位于长
沙市岳麓区麓谷高新科技园东南面一
楼盘打出5折疯抢的广告。

网页介绍， 这是一个楼层为25
楼，原单价为8291元/㎡，总价为20.7
万元的24.98平方米的小户型公寓。根
据秒杀规定， 网友只需在淘宝网上注
册并购买一个一元购房特权， 即可参
加秒杀活动，如果在2011年12月12日
10时整第一个完成下单，就可获得以
五折价格购买此套公寓的权利。 这套
精装的小型公寓五折后单价为4145
元/㎡，总价需10.3555�万元，共计优
惠幅度达到10.3555万元。同时，购房
客户仍可申请按揭贷款进行购买。

对于这次五折秒杀活动， 该楼盘
销售总监在接受记者采访时声称，这
只是一次销售推广活动。

开发商组团网上卖房
事实上， 国内各大房产公司均宣

布进行“网上售房”，积极尝试电子商
务。

SOHO中国、华远地产、万科、龙

湖等20家开发商宣布成立“中国房产
电商竞价联盟”，打着“房价你做主”的
口号，组团在网上以拍卖形式卖房。

据了解，这20家主流开发商覆盖
北京、上海、深圳、广州、西安、大连等
多个全国重点城市， 兼具商铺和住
宅，且户型多样。

作为该联盟成立后的第一炮，活
动首期每家地产开发商将推出5套，
共100套房源，0元起拍。 电商联盟宣
布该平台向全国150万房地产经纪人
免费开放，只要经纪人带来的客户参
加了拍卖并最终成交，开发商都将付
给经纪人房子成交价格的1.5%作为
佣金。

据悉，这次活动的页面将于12月
5日上线，具体规则也随之公布，活动
于12月8日正式启动。

开发商想尽办法出货
秒杀，网上售房，究竟是炒作的

噱头，还是扭转整个楼市的“法宝”，
业内人士各有见解，但都认为是开发
商追求“出货”的促销手段。

湖南大学研究生导师、省科学研
究院研究员王义高表示，房子不同于
标准化的工业化产品， 不可能通过
“秒杀”这种游戏化的方式实现销售，
这一举措的“炒作”意义远大于实际
意义，不会给楼市带来多大的实质性
的影响。

长沙嘉业房地产顾问有限公司
总经理张拥军认为，“网上售房”、“秒
杀” 都只是开发商采取的促销手段，
说明整个楼市的销售状况不好，开发
商在想尽一切办法“出货”。

长沙新环境房地产经纪有限公
司副总经理明宾提醒消费者，“网上
售房” 这一全新的销售模式尚不完
善，其真正的效果还有待观望，消费
者在进行网上“秒杀”房子的时候一
定要谨慎对待，要先看房，确定楼层、
朝向、房屋质量、产权等无问题后，再
进行交易。

财经·综合 2011年12月6日 星期二 编辑/杨田风 图编/言琼 美编/聂平辉 校对/张郁文B02

免费热线：12580呼三湘都市报 新闻热线：0731-84326110�����发行热线、投诉：0731-84316668、84315678、84329777���广告热线：0731-84329988�����本报地址：长沙市芙蓉中路一段 440号 邮编：410005

一个是全国医药零售行业的老大，一个
是营业额超330亿全国第二大药企，这样“门
当户对”的结合能产生怎样的“结晶”呢？

10月底，刚从澳大利亚赶回来的广药集
团总经理李楚源，马不停蹄地赶到长沙和老
百姓大药房掌门人谢子龙会面，他们之间会
有什么“惊天密谋”？

“广药集团要和老百姓大药房探索新的
合作模式， 要在传统销售模式的基础上，探
索广药与老百姓大药房、第三方药企贴牌合
作的可能。”李楚源今日向记者透露。

创新商企合作
“前店后厂”，这是历年来商企合作的模

式。在李楚源看来，“这更像一对夫妻，男主
外，女主内”。

零售药店和药企都面临着成本持续上
升、业内同质化竞争加剧的共同冲击，利润
空间越来越小。对于商企来说，怎样的“婚
姻”才能更好发展，是他们迫切要解决的问
题。这也是李楚源赶来长沙的主要目的。

就在本月谢子龙也将带领旗下所有子
公司的高管飞赴广药，共同探讨深层次的战

略合作模式。
李楚源认为， 目前有些药企在市场竞争中已

经奄奄一息，但它们也有自己的优势，比如药品生
产批文，“他们有批文，我们有品牌、老百姓大药房
有终端，三方合作，现实共赢。”

或在湖南建立种植基地
如果说，创新商企合作，是广药集团这艘巨舰

出海的一张帆，那么“振兴大南药”战略，就是这首
巨舰前行的航标。

“大南药”的战略，就是把华南、西南、东南亚，
甚至整个亚热带地区的药材资源科学合理地开发
利用，形成从中药材种植到中医药科研、生产、销
售及临床应用等一系列科学协调的“大南药”发展
体系。

“湖南和广东气候相似、资源（药材）互补，在
医药方面，有很多可以合作的地方，振兴大南药，
需要湖南做后盾。”李楚源坦言，“目前，我们正在
考虑在湖南建立医药种植基地。” 李楚源表示，他
们已经在重庆大巴山和老挝建立了两个GAP种
植基地，振兴大南药，中药才能更好走向世界。

中药国际化需“三条腿走路”
让中药走向世界，一直是李楚源的梦想。
前几天， 白云山和黄斥资亿元打造的岭南医

药园在广州盛装亮相， 李楚源意欲将其打造成为
“中医药文化第一园”，向全世界宣传中医药文化。

其实，早在1996年科技部就提出了“中药国
际化”战略，但是至今我国仍无一例中成药以药品
身份进入欧美主流医药市场。可喜的是，就在10
月31日，澳大利亚表示明年7月将开始中药立法。
“澳大利亚与欧美的药品注册可以互认，一旦中药
进入该市场， 也就相当于获得了进入欧美市场的
‘门砖’。”李楚源兴奋地表示。

不过，在李楚源看来，中药真正国际化，光走
药品注册一条路是远远不够的。

“其实科研认可和文化带动产业，这两条路也
是异常重要的。”李楚源认为，只有“三条腿”走路，
才不会累，中药国际化才能越走越好。

■记者 杨刚

楼市进入下行通道

长沙惊现5折秒杀房，被指促销噱头

药企联姻完善产业链

广药牵手“老百姓”
开创工商合作新模式

楼市销售状况不佳，各种促销手段层出不穷。 资料图片

本报12月5日讯 团购， 一口价，
“秒杀”， 开发商抛出一个又一个降价
促销手段，均未能阻挡销售的颓势。今
日， 记者从长沙市房产研究中心出炉
的《2011年1-11月长沙市房产交易情
况通报》（以下简称《通报》）上了解到，
2011年1-11月， 长沙地区新建商品房
累 计 销 售 备 案 总 面 积 同 比 减 少
10.09%；其中，内六区新建商品房累计
销售备案总面积，同比减少11.53%。

《通报》显示，1-11月，长沙地区
新建商品房累计销售备案1689.31万

㎡，同比减少10.09%；其中，内六区新
建商品房累计销售备案1212.24万㎡，
同比减少11.53%。11月，长沙地区新增
销售备案 126.46万㎡ ， 同比减少
30.08%，环比减少15.46%；其中，内六
区新增销售备案82.20万㎡，同比减少
42.66%，环比减少11.60%。

据长沙市房产研究中心发布的
相关数据，11月份，长沙楼市周网签量
环比呈现递减的趋势，11月第四周网
签量更是跌至千套以下。

■记者 肖祖华 通讯员 王淼

前11月长沙商品房销售面积同比降一成
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