
2011年12月1日 星期四 编辑/贺齐 图编/言琼 美编/叶海琳 校对/苏亮 B03财经·创富

免费热线：12580呼三湘都市报 新闻热线：0731-84326110�����发行热线、投诉：0731-84316668、84315678、84329777���广告热线：0731-84329988�����本报地址：长沙市芙蓉中路一段 440号 邮编：410005

善聚人脉，人文书店夹缝求生

邮储银行长沙服务网点
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为您创富支招

一家书店，成为一座城市的文化地标，这样的事情无关噱头，只关乎一种心境———止水般的和浪潮般的读书
人的心境。这样的书店勘透了书与人之间的关系，这种如同眼睛和世界之间的关系，让我们在多年后，仍能回忆起
手指划过书页的种种欣喜与感动。

长沙有着很好的文化气氛，这无疑给了具有浓厚人文气氛的独立书店一个很好的经营平台，这些独具特色的书
店给了人文书和藏书的爱好者一个交流的场所，因此积累着一大批忠实的拥护者。 ■实习生陈洁苏一文记者何梦青

走进述古人文书店， 记者不由得感叹老板在书籍选
择上的精益求精。 老板黎锟在学生时期就对读书特别痴
迷，虽然是学计算机出身，但是对人文方面的图书特别感
兴趣。在开书店之前，黎锟是长沙市邮政局员工，喜欢去旧
书店淘书，慢慢地就知道了哪里有好的旧书店，并对旧书
市场有了一定的了解。他觉得自己买书还不过瘾，索性遵
从自己的爱好开了这家述古人文书店。2005年黎锟把书
店搬到了定王台书市的对面，对于为何不把书店开到书
市里面的疑问时，黎锟解释说作为独立书店开在书市里
面很容易就被埋没掉，无法做出自己的特色。

述古书店的进货渠道主要是出版社的库存书，书
的内容也基本上限定在文史哲方面。 每次进书的时候
黎锟就从出版社提供的书目里面选择适合书店销售的
图书。 和卖新书的书店不同的是， 他们的书都是付现
款， 如果有剩余是不能再退给出版社的。“你选的书要
对读者的口味，但是又不能完全为了迎合读者口味；如
果完全迎合读者的口味就失去了自己的特点， 但是如
果你不了解读者的口味， 就没办法满足读者的要求。”

黎锟认为正是自己多年的读书爱好， 让他清楚地了解
到读者的心理。“要对读书界以及学术界的动向有所了
解，不然你就摸不清其脉搏。”

通过几年的经营， 述古在长沙人文图书市场积攒
了一定的人气，在记者采访的过程中，许多顾客走进店
里都会熟络地和老板打声招呼，“很多顾客和我都成了
朋友。虽然现在网络书店很受欢迎，但不能否认实体书
店‘以书会友’的功能是网络书店所不能取代的。”

网络书店之所以受欢迎， 最大的因素就是价格优
惠， 而网络书店给以顾客的最大折扣也基本上是六折
左右，而他们书店的折扣最少也是五折，其价格优势一
点也不比网络书店差。

问：以上提到的书店，在邮储银行有哪些信贷产品适
合？

答： 邮储银行推出的商户小额贷款和个人商务贷款
等信贷产品适合这些书店老板。 商户小额贷款对象主要
为经工商行政管理部门核准登记并有固定的生产经营场
所，产品有销路、经营有效益、经营者素质好、能恪守信用
的各类私营企业主、个体工商户和城镇个体经营者，其特
点是“无需抵押、方便灵活”。个人商务贷款的贷款对象也
是上述客户，但是需要以房产作抵押，其特点是“一次抵
押，循环支用”。

问：这些店主如果想到邮储银行贷款，目前有哪些途
径？

答：客户如果想到邮储银行贷款，可到各营业网点、
个人贷款中心、信贷咨询服务中心咨询或申请，各贷款经
办支行均有专人负责贷款的日常申请受理， 客户按我行
要求提供相关资料即可。

问：这些老板想贷款需要具备什么条件？
答： 商户小额贷款和个人商务贷款需满足的基本条

件有：
1、年龄在18（含）至60（含）周岁之间，具备完全民事

行为能力的自然人。
2、具有合法有效的身份证明、贷款行所在城市的户

籍证明或有效居留证明。具有经年检合格的营业执照，且
经营时间在半年以上。

3、具有良好的信用记录和还款意愿。
4、具有稳定的合法收入来源和按时足额偿还贷款本

息的能力。
5、有明确的贷款用途，且贷款用途符合相关规定。
6、能提供我行认可的贷款担保方式，小额贷款需要

有保证人或组建联保小组， 商务贷款需要有住房或商用
房等作抵押。

7、贷款行规定的其他条件。

[述古人文书店]��及时了解学界的动向

10平方米的文瑶书店里堆着满满的书， 只留出可
供一人通过的走道。虽然都是旧书，但从书的选择还是
可以看出店主的用心良苦。 店主王新文出身于书香世
家，自幼对读书就特别爱好，2009年王新文开了现在的
文瑶书店，主营社科文化及湖湘文化方面的古旧书。书
店选址在天马学生公寓科教新村内，王新文认为，大学
城文化气氛更浓厚，读书人也更加集中，与文瑶书店的
风格比较契合。

书店的书大部分都是王新文从各处收来的旧书，
在他看来，旧书店最重要的货源要充足，每天他都会花
上一半的时间去收书，比如旧书市场、市民家中。虽然
他本人偏爱文史哲和湖湘文化方面的书籍， 但是王新
文认为，开书店不能光看自己的爱好，关键就是要多要
杂。因此在文瑶书店也可以找到像《故事会》或者漫画
之类的书。

“书店不在于大而在于精，更在于朋友和人气。”经
营书店的过程也是广交朋友的过程， 王新文觉得来他
店里的读者都是他的朋友， 久而久之也确实交到了不
少爱读书的朋友。就像他自己说的，文瑶书店与其说是
卖书的地方，不如说是他和他的朋友们交流文化、交流
读书的场所。

对于开旧书店的原因， 王新文向记者介绍道，“上
世纪七八十年代的书装裱和内容都更胜一筹， 像我们
这些60后对那个时代的书都有一种特别的感情。”不光
如此，有一定年份的古籍书还有收藏的价值，在文瑶书
店里近万册书籍， 其中就有相当一部分价值颇高的藏
书。

在经营旧书店的同时， 王新文也会偶尔组织一些
旧书展，不久前他就刚刚组织举办了一期民国图书展。
王新文觉得， 目前长沙在旧书市场还处在比较小众的
范围内，比较上规模上档次的旧书展太少，旧书尤其藏
书基本上是通过朋友之间交流， 能够给读者一个直接
沟通的公共平台太少。

对于旧书店的发展， 他表现得相当乐观，“一个时
代无论怎么发展， 读纸质书带给人的感觉始终都是不
同的。”

[文瑶旧书店]�人脉决定书店经营

提到巴黎，我们会想到“莎士比亚书店”；说到纽约，
“高谈书集”无法避之不谈；徜徉于台北街头，“诚品”书店
很适合流连忘返；而在旧金山，“城市之光”书店已然成为
自由艺术的代名词。

中国民营书店经过30多年的发展， 无论是从市场份
额还是从企业形态来看，都已蔚为大观。形态上，民营书
店既有商业气势逼人的超级书城、连锁书店，也有新型
的网上书店和小而专的特色书店。毋庸置疑，其中最被
人尊敬的还是具有理想情怀的人文学术书店。在人文阅
读永远是阅读文化高峰体验的时代，他们所倡导的阅读
理念从未停止对人们生活与成长的影响。每个城市都应
该有专属于它的人文学术书店，它们曾经并将继续影响
不同城市中人们的生活和阅读，城市也因为它们的存在
而别具意义。

当下实体书店面临网络阅读和功利心的冲击，人文学
术书店的存活， 仅仅依靠经营者的坚守和读者的热心是
不够的，还需要社会多方面的支持。期待独立书店在当下
的电子时代，能够坚持生存下去，能够让我们继续享受逛
书店的乐趣和发现的愉悦。

记者手记

我们的城市需要人文书店

邮储银行·理财问答
开店地址：长沙市解放西路56号

开店地址：天马学生公寓科教新村

经营者本身的文化素养在一定程度上影响
着人文书的经营，在书的挑选上必须精益求精。

如何在旧书中挑选到合适自己书店的书籍
是考验经营者文化素养的关键，同时旧书的收藏
价值也是旧书店的经营关键。

创业心经

创业心经

在商业大潮中，小众书店正在以自己独特的经营，维护着自己的一片天地。


