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“扮靓”行业
易出高跟鞋BOSS

邮储银行长沙服务网点
省分行直属支行 85989316���东风路支行 84201602
东塘支行 85710077���五一路支行 84411294
高桥市场支行 84766242���师大支行 88882601

问：以上提到的女人开办的概念店，在邮储银行有
哪些信贷产品适合？

答： 邮储银行推出的商户小额贷款和个人商务贷
款等信贷产品适合这些概念店。 商户小额贷款对象主
要为经工商行政管理部门核准登记并有固定的生产经
营场所，产品有销路、经营有效益、经营者素质好、能恪
守信用的各类私营企业主、 个体工商户和城镇个体经
营者，其特点是“无需抵押、方便灵活”。个人商务贷款
的贷款对象也是上述客户，但是需要以房产作抵押，其
特点是“一次抵押，循环支用”。

问：这些美女店主如果想到邮储银行贷款，目前有
哪些途径？

答： 客户如果想到邮储银行贷款， 可到各营业网
点、个人贷款中心、信贷咨询服务中心咨询或申请，各
贷款经办支行均有专人负责贷款的日常申请受理，客
户按我行要求提供相关资料即可。

问：这些女老板想贷款需要具备什么条件？
答： 商户小额贷款和个人商务贷款需满足的基本

条件有：年龄在18（含）至60（含）周岁之间，具备完全
民事行为能力的自然人；具有合法有效的身份证明、贷
款行所在城市的户籍证明或有效居留证明。 具有经年
检合格的营业执照，且经营时间在半年以上；具有良好
的信用记录和还款意愿； 具有稳定的合法收入来源和
按时足额偿还贷款本息的能力；有明确的贷款用途，且
贷款用途符合相关规定； 能提供我行认可的贷款担保
方式，小额贷款需要有保证人或组建联保小组，商务贷
款需要有住房或商用房等作抵押； 贷款行规定的其他
条件。

做女人难，做创业的女人更难。上天给予了女人
妩媚娇容、似水柔情，但也抽离了她们性格中的一些
坚强、一些果敢。女性创业有劣势，但同样优势明显，
如何才能在茫茫商海不迷路，还是要抓住兴趣、理性、
心态和专注这四件宝。

三位主人公都是兴趣所致， 才选择了去创业。把
事业和爱好结合在一起，每天可以“沉迷”在自己最喜
欢的东西当中，该是件多幸福的事情。连比尔·盖茨这
样的巨贾都说，在你最感兴趣的事物上隐藏着你人生
的秘密。

都说冲动是魔鬼，但女人创业大多是被这个魔鬼
驱使的，没有男人的那种理性，但在遇到真正喜欢的
东西时，女人们大多都想去试一把。

和男人的争强好胜相比， 女人心态更平和一些，
也更能接受创业所要经受的事无巨细、 琐碎繁杂。能
保持一个良好的心态是女性创业的一大优势。

大多女性对所经历的事业和所热爱的东西“从一
而终”。

记者手记

女性创业抓住“四件宝”

邮储银行·理财问答

为您创富支招

“你要不相信哪，请往这
身上看，咱们的鞋和袜，还有衣和

衫，这千针万线都是她们连哪”，这是豫
剧的经典唱段。北宋时期的女子，织布纺

衣便是她们生活的全部，而在一千年后的今
天，女人内能操持家务事、外能纵横商海中。从
玖龙纸业的张茵再到碧桂园的杨惠妍，中国
内地首富位置几度被女性把持。谁说女子
不如男，在长沙，也有这样一批商海巾
帼英雄。

创业时间：1996年
人物：郑靖
经历：小店主到大老板

在湖南广电流传着这样一个段子：一个雨天，有位
主持人在办公室问大家借袋子出门。结果四五位广电的
女孩子都拿出了贵之步的袋子。

“湖南卫视的许多主持人都喜欢在贵之步买东西，
仇晓、李湘、何炅都在我们店里买过鞋。他们成了贵之步
最好的活广告。”店主人郑靖说。

1996年在长沙黄兴路步行街出现了一家名叫欢欢
妙履的小店（贵之步前身），20多平方米，鞋帽、衣服、发
卡什么都买。这是郑靖创业梦开始的地方。

“后来发觉店不够有特色。所以我决定走小而精的
道路，专卖鞋子。”小店改头换面后的效果，令郑靖想也
没想到。“改装后成了黄兴路上的一道风景。 我请来了

一位美院设计师做的设计，从货架的设计到色彩的运用
都打破常规。当时别人还在用玻璃陈架、深色木头、铝合
金的时候，我们就运用了粉红色的新材料来做装修。”

借着这次转变的东风，郑靖在黄兴路又开了一家店
面更大，位置更好的店铺。1998年贵之步进入平和堂，走
进了遍布全国的百货体系。

郑靖还请来了英国的设计总监，“设计学在英国、法
国、意大利是非常成熟的，他们先进的理念和我们对消
费者的了解结合在一起， 才能拿出适合中国消费者的
东西。”

【贵之步】 影响有影响力的人群

选择适合自己的行业， 服饰和鞋类特别适合
女性创业。开店是很具体的事情，从进货到销售，
很费精力，需要心里很平静。零售类每天面对顾客
反映的信息很杂，需要有条理的一件一件处理。

给女性创业的建议

创业时间：2009年
人物：梁邺
经历：家庭主妇到职业经理

“我是一个胸无大志， 做事情功利性不强的人。”
那梁邺创业追求什么呢？“追求的是一种有格调的生
活”。

在深圳漂泊过，在上海打拼过，夫妻同心做了点
事业出来。 然后梁邺回家相夫教子当起了全职太太。
在家安稳的日子并没有削减梁邺对理想生活的追求。

2004年，在梦想的驱逐和怂恿下，梁邺迫不及待
的开了一家服装店，但在半年后关门大吉。不过这并
没有浇灭梁邺的创业梦。“不管我有多老， 有多艰难，只
要找到了自己喜欢的事业，一定不能错过。”

她了解到格至的高档手工艺花在上海很有市场，但
昂贵的价格，长沙人能接受得了吗？在长沙会有市场吗？

“输了也就输了，大不了回家相夫教子” 。下定了决
心的梁邺2009年回到阔别已久的长沙，在朋友的质疑声
中格至家饰开业了。“我选择做格至，的确是兴趣所致，
没有太多考虑它的经济效应。 很简单一个想法就是：奔
四的人了，再不行动就晚了。”

如今格至在友谊商店的第二家店也开业了，虽然没
有在上海那样的大红大紫，但也算小有成绩。梁邺不仅
实现了自己的梦想，更为自己创造了财富。

【格至家饰】 做感兴趣的事

确定了目标就要敢于去做，不怕失败，不轻
言放弃；要有服务精神，客户合理的要求要百分
百地以自己的诚意去满足他， 服务精神上升品
牌形象；处理好事业和家庭关系，找好平衡点。能
和家人有共同的认识最好。

给女性创业的建议

创业时间：2010年
人物：杨艳波
经历：文艺范到创业者

一次偶然的机会， 杨艳波得以展示自己的设计才
华。杨艳波设计的那款鞋卖到台湾以后，是同批鞋中卖
得最火的。这让杨艳波振奋不已，她开始酝酿开一家鞋
店， 专门打造属于亚洲人的高跟鞋。“我是典型的亚洲
人脚型，脚又短又宽，经常买不到合适的高跟鞋，因为
鞋子都是按欧美人的脚型设计的。”于是乎，这个女人
辞掉了令人艳羡的品牌总监的职位，决定下海搏一把。

做过媒体记者、做过幼儿园老师、做过公司白领的
她， 对于时尚有着自己独到的见解。“时尚不是用名牌
堆积起来的。我们用钱就可以买到名品，却搭配不出自

己的风格。鞋子是风格的关键点，可谓是一脚定乾坤。”
“一双好的高跟鞋是能穿着跑步的，我穿着自己设

计的高跟鞋与先生一起跑步，真的可以跑过他。”杨艳
波的理想就是设计出能够穿着奔跑的高跟鞋。

谁比女老板更了解女顾客呢？ 杨艳波打算建立一
个脚模数据库， 记录下每一个顾客脚的长短胖瘦。“市
场上都是买量产鞋，做定制高跟鞋的很少，在长沙只有
我们这一家，也算人无我有了。让每个人都能穿上舒适
的适合自己的鞋子就是我最大的目标。”

【鞋殿】 人无我有的生意就是好生意

看准市场，找准方向和方法，女人青春期很
短，要抓紧时机趁年轻搏一搏。

给女性创业的建议

■实习生 闫沁波 肖志芳
记者 何梦青


