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新型传销?
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A04核心报道

“给我500万，3年包你赚1320万”
长沙领跑者公司“空手”四处招揽加盟商，投诉者称其涉嫌传销
■记者 赵伟 实习生 梁兴 吴蕊

出资1.5万元，3年内包你赚回3.96万
元； 出资9万元，3年内包你赚回23.76万
元； 出资500万元，3年内包你赚回1320万
元；发展第一个区间代理，奖励5000元，第
二个奖励1000元……

多么诱人的回报啊。然而，郴州桂阳

的黄先生非常担心地向本报记者表示，自
己交的24000元加盟费很可能打了水漂，
希望主管部门能帮他把钱追回。长沙市工
商局芙蓉区公平交易分局综合科科长戴
军称， 领跑者贸易有限公司团队计酬、高
昂的加盟费涉嫌传销，但最终是否会定性
为传销，要通过省工商局或国家工商总局
认定。

判断一项经营活动是否为传销，看是否多层
次计酬，发展人员有报酬，即“以发展的人员数量
或者销售业绩为依据计算和给付报酬”。 金州律
师事务所律师彭贤交表示，领跑者公司以发展代

理商的名义收取加盟费，并且以团队计酬、多层
次（二层以上）计酬来发展代理商；有讲课洗脑的
活动，且公司和代理商的收入主要以发展人头来
取得（加盟费不可退），传销的嫌疑极大。

掏1.5万，3年赚4万； 掏9万，3年赚24
万……只要投入加盟， 发财似乎就在眼
前。消息在郴州桂阳扩散着，传到黄先生
耳朵里，他有点信了，就叫在长沙某高校
读书的女儿去该公司考察了一番。女儿考
察完后，认为领跑者公司值得试一试。

11月5日， 黄先生迫不及待地取了自
己辛辛苦苦教书积累的24000元给了介绍
人、有多年交情的同事付某。付某告诉黄
先生，公司只接受转账，他开通了网银，可
以通过网上帮其支付。

付某给黄先生介绍了返利模式， 即黄
先生加盟费为6000元， 另外发展3个人，各
出资6000元，总共为24000元。黄先生一时
发展不了其他人，便和女儿各自买了双份，
各人12000元。 按照公司给予的招商奖，黄
先生发展一个区间代理享受5000元的奖

励，第二个、三个各为1000元，公司扣押各
项奖励的10%作为入网购物消费，即7000
元-（5000元X10%+1000元X10%+1000
元X10%）=6300元。算了这笔账后，同事给
黄先生提成了6300元现金。

大概一星期后，领跑者公司寄来了4张
收据，作为出资凭证。黄先生见到公司及时
寄来了收据，表现得还挺正规，于是积极在
同事朋友之间活动。 但朋友们告诉黄先生
接触的项目可能是传销， 这让黄先生的心
拔凉拔凉的，他担心自己的钱打了水漂。

黄先生称， 目前在他身边的就有四
五人加盟，有退休的、有下岗的，还有无
业者。

记者联系到付某，他告诉记者自己是
10月18日通过朋友介绍加盟领跑者公司
的，现在发展了老婆和一个朋友。

【投诉】 越看越像传销，担心投入打了水漂

“你们说得这么好听，那我们投资的
风险在哪里？”课上，来自株洲的一李姓女
子禁不住问起来。“没有任何风险，你放心
吧。”这时，一旁一名自称姓周的男子站了
起来，他告诉该妇女，他加盟这个公司已
经1年多了，现在是湘潭的区级代理，业务
做得不错，赚了不少钱。为了证实自己的
说法，他还找来一些加盟者的“分红权益

凭证”。
“说没有风险，还是让人有点怀疑。”

该李姓女子告诉记者，她也是株洲的一位
朋友介绍过来的，先来听听课，实地了解
一下，因为交这么多钱，如果被套进去了，
到时就后悔莫及了。她跟其他从株洲来的
人一样，虽然有意向参加，但还是得回去
跟家里人商量一下。

11月17日上午10时许，记者来到该公
司办公地址：长沙惟一国际星城601号，前
台后面的领跑者（中国）贸易有限公司映
入记者眼帘， 整个办公区域有100多平方
米，设有财务部、技术支持部、物流部、信
息部等。

听到咨询加盟一事， 前台服务员相当
热情地给记者两张表：《领跑者贸易有限公
司区间代理商招商加盟方案》、《代理商加
盟方案》，上面写着加盟代理费6000元、1.5
万元、9万元、500万元不等。贷款回报有3年
3.96万元的，23.76万元的，1320万元的。上
面还标注了各种类型的盈利模式以及奖
项，比如：招商奖、互助奖、股东分红、管理
奖、服务奖、豪华轿车奖、购物利润提成等。

工作人员告诉记者， 现在公司16楼招
商部正在讲课，具体加盟事宜可以上楼去听

课或咨询。在招商部，一年轻小伙正对着投
影气势激昂地讲解着时髦的话题， 诸如电
子商务、网上物流、风险投资，台下十余位
听众正全神贯注地听着， 生怕漏过每一个
细节，情绪被煽动后不时传来唏嘘赞叹声。

讲解员介绍， 公司目前全国有三十几
家分公司，三十多家办事处，公司已成为中
国电子商务的龙头，欲打造1000个百万富
翁。在明年公司将在“新三板上市”，今年6
月3日已经举行了“新三板上市”启动仪式，
上市后员工可以凭借分红权益凭证得到公
司的原始股票，上市后利润至少翻5番。

一名姓李的讲解员私下给记者介绍，
招商奖上标注的第一个区间代理， 奖励
5000积分，其实为5000块钱，当记者问及
为什么不用钱来表示，该讲解员没有正面
回答，只是说，“你知道了就可以。”

【调查】 分红模式眼花缭乱，号称明年新三板上市

听课者将信将疑

长沙市工商局非常重视记者的“报
料”， 并派出工商所执法人员对惟一星城
领跑者公司进行了明察暗访。

该公司董事长谭远程面对执法人员，
口口声声说自己是正规的公司，开展一种
全新的电子商务模式。现在公司发展的加
盟商并不多，也就200多人。

在16楼招商部，执法人员收缴了公司
宣传册、财务资料等各项资料。当场查实

宣传册上说的跟大银行达成的合作意向、
跟苹果公司的合作以及30多家分公司都
是子虚乌有。

芙蓉区公平交易分局综合科科长戴
军认为，公司的“1+3模式”就是典型团队
计酬，通过发展加盟商和收取高昂的加盟
费，成为其重要的经济来源之一，这种模
式与传销模式非常相似，不过要等汇报到
省工商局或国家工商总局才能最后定论。

【执法】 查实跟苹果公司合作等宣传子虚乌有

听课者正全神贯注地倾听领跑者公司讲解员激情的演讲。 记者 赵伟 摄

长沙高新区管委会管理部门负责人承
认，高新区麓谷信息港确实有将办公场地租
给这家公司。不过经过多方了解，这家公司
以前是做产品的， 现在发展模式疑似传销，

高新区正在考虑中断与他们的合作， 并通知
了高新区商务局。该负责人表示，只要工商部
门确定该公司是在搞传销， 高新区是不会放
过的，高新区坚决支持打击传销。

高新区管委会：商务局正在调查

律师：传销嫌疑极大
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