
本报11月15日讯 11月28日到30日，
2011中国(湖南)民营经济投资洽谈会暨海
内外华商湖南行将在长沙举行。 届时，来
自20多个国家和地区的400多名海内外华
商将来湘参会。

据介绍， 本次活动已邀请到60多家中

国民营经济500强企业， 近200家各省100强
民营企业以及来自美国、法国、日本、马来西
亚、香港、澳门、台湾等20多个国家和地区的
总商会、工商社团参加。针对各企业的投资意
向，主办方目前联系落实的投资项目已超过
90个。 ■记者 肖祖华 通讯员 孙细飞 汪舟

400多名海内外华商月底来湘寻商机

2011年11月16日 星期三 编辑/杨田风 图编/言琼 美编/陈懋 校对/李辉B02 财经·综合

免费热线：12580呼三湘都市报 新闻热线：0731-84326110�����发行热线、投诉：0731-84316668、84315678、84329777���广告热线：0731-84329988�����本报地址：长沙市芙蓉中路一段 440号 邮编：410005

据悉， 11月19日至20日， 苏宁电器将
联合百大全球一线品牌，投入十亿促销资源，
为消费者特别订制五大购物计划， 打造首
次年终超购感恩季，全线回馈广大消费者。

百大品牌重磅联袂 十亿资源全面释放
笔者从湖南苏宁电器了解到， 应总部

指导湖南苏宁38家门店， 将同步启动全球
领袖品牌超购感恩季。 针对此次全品类岁
末促销大惠， 苏宁早于一个月前就已经开
始陆续和各大家电厂商洽谈， 签订数十亿
元采购大单， 确保了此次家电促销大惠期
间的货源及价格优势。 其中不乏夏普、三
星、海尔、美的、西门子、飞利浦、先锋、伊莱
克斯、惠而浦等国际国内著名品牌。

11月18日16:00-22:00， 苏宁特携手
惠而浦、TCL、先锋、志高、奥克斯、飞利浦、
美菱、三洋、美的、格力、华帝11大品牌举办
"超级购物内购会"， 全面释放工厂直销价，

疯狂直降6小时。届时，将有很多优惠等你
来享！

携手工厂让利 价格一降再降
活动期间，购买彩电、冰箱、洗衣机、空

调、厨卫、生活电器等传统家电，价格力减
10%，购手机、数码、电脑、OA产品，价格力
减5%。即日起，在湖南苏宁电器各门店预充
值50元就可得两份惊喜大礼：960元套券大
礼包及50元精美好礼。 现金券可以在购物
时直接抵现金使用， 还可以与其他活动同
时参加。

另外， 针对国家以旧换新补贴政策的
持续施行， 苏宁电器还将推出换新补贴计
划，在全国范围内加大补贴推广力度，尽可
能多地覆盖各级门店， 在周末及节假日设
置补贴绿色通道， 提高以旧换新补贴办理
的效率，同时进行内部财务系统优化，确保
以旧换新准备金的充足。

本报11月15日讯 “我们前前后后往
银行跑了不下10趟，却始终没办法将贷款
办理好。”买房子，本来是件开心的事情，
但是长沙市民石女士却买得有点纠结。今
年8月初，她和母亲、阿姨一起，在岳麓区
的一楼盘各买了一套小户型房子。 可是3
个月下来， 除了阿姨的房子顺利买成，她
和母亲的两套房子均因贷款一直无法批
下来而拖延着。

石女士说， 她最后只得提出退房，没
想到售楼部的置业顾问却表示， 不能退。

买3套房只批了一套的贷款
石女士介绍，自己新婚不久，还没有

自己的房子。今年8月，她和妈妈、阿姨一
起在河西一楼盘看了房子后，大家决定各买
一套小户型。“按照首付三成计算， 我们每人
支付了近10万元的首付。”之后，石女士便提
交了相关资料，开始向银行申请贷款。

不料，数天后，银行方面打电话通知
石女士称， 因为她和丈夫没有稳定工作，
房子贷款无法批下来； 而母亲的房子，因
为父亲有不良信用记录， 也不能办理贷
款。在反复的证明下，不良信用记录的难
题解决了， 银行却要求母亲增加首付成
数。三套房子，只有阿姨的房子贷款顺利
地办了下来。

“我已经怀孕7个月了，为了这事跑了
几次银行，都跑累了。”石女士表示，自己
不得已向售楼的工作人员提出退房，但遭

到了拒绝。售楼部的工作人员称，只要石女
士换个银行贷款，就可以批复下来；而母亲
的房子只要增加首付， 贷款也能批下来，所
以不能退房。

“如果她实在要退房， 那我们只能通过
法律手段来解决。” 负责接待石女士等人的
职业顾问唐先生表示。

销售时应初期审核“贷款资质”
湖南万和联合律师事务所李健律师表

示，若因贷款等第三方因素导致合同不能签
订，这并不属于购买人的过错。依照双方的
的前期协议依法应当退还定金后重新协商
新的合同，约定新的合同条款及双方的权利
义务。

李健律师进一步表示，此类贷款所产生
的争议，即使要归责责任也在于开发商在销
售的初期，并没有对潜在的购买人进行相关
贷款资格的初期审核，从而才会产生如此大
的分歧。李健提醒市民，在购置房产初期，针
对销售人员的单方介绍应当通过书面方式予
以固定，例如贷款资质、小孩上学名额等关键
环节的内容必须得到加盖公章的有效确认。

此外李健还介绍，从8月份至今，每星期
上门以及通过电话等方式咨询解除购房合
同、 退还定金的涉及退房的市民逐渐增多。
但是在房价没有明显的大幅下滑的情况下，
市民更多的维权都还是采取观望态度，不是
逼迫到极限，选择退房还不是很多。

■记者 李琪

本报11月15日讯 11月16日下午，
国产“苹果” 尼彩手机全线新品体验会将
在长沙运达喜来登酒店举行。著名笑星大
兵也将亲临现场“大话”尼彩手机。

“这个活动就是想请消费者来现场和
尼彩手机‘零距离’接触，看一看，摸一摸、
用一用、 比一比。” 谈及召开此次体验会
的初衷，尼彩CEO卢洪波表示。

据悉，此次发布会推出的包括像苹果
iPhone4S的i8+，升级不加价，售价399元，
语音王k10仅售699元，PDA手机i6售价
599元以及大屏触控i9只要399元。卢洪波
说，按传统的销售模式，一款手机从厂家
出来，经过全国总代理，省、市总代理到卖
场等五六道经销商体系层层加价，最终到
达消费者手里售价要比出厂价高出三倍。
而尼彩手机工厂店采取的是“品牌直营”
的新销售模式：通过规模化生产，极限压

缩生产成本；通过工厂店直营，砍掉所有中
间环节，极大压缩销售成本；通过“只赚10
元”薄利多销的经营理念，极大限度地让利
于消费者。

据卢洪波介绍，此次发布会请来了在湖
南知名度极高的笑星大兵作为尼彩的形象
代言人，大兵健康亲民以及直率随和的气质
形象更能衬托尼彩手机走高性价比手机路
线 的 理 念 。 市 民 可 通 过 电 话
（0731-82769055/82769077）报名，被确认
参加体验会的读者，不但可以与著名笑星大
兵“零距离” 接触，更将获得价值100元的购
机抵用券及精美礼品。

据了解，目前，尼彩手机在全国工厂店
的数量已经超过千家。卢洪波透露，尼彩手
机已经启动全国“千城万店”工程，计划到年
底全国尼彩工厂店总数超过1500家，3年后
工厂店总数将达到10000家。 ■记者 吴林

贷款批不下，开发商拒不退房

2008年12月，湖南成立了一个包括执业律师在内的10人“退房律师团”，专门为退
房者提供法律服务。

房价暴跌之后，消费者能否以房屋贬值为由直接退房？律师的答复是：NO。因为
根据法律规定，购买人在签订合同时就应该慎重考虑好所购买房子的升贬值空间。

惠聚全球品牌力量
———11月19日-20日，苏宁电器携手全球品牌48小时联袂回馈

经济信息

国产“苹果”尼彩手机今日举行新品体验会
报名截止到今日中午12时

新闻延伸

能否以房屋贬值为由退房？答案：NO


