
万家丽集团董事长黄志明与中奖活动一等奖获得者合影。
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10月7日， 万家丽跨年度亿万让利暨
“你购物、我买单”活动在数十万人的见证
下正式启航，湖南省总商会副会长、万家
丽集团董事长黄志明亲临现场助阵此次
大型活动启动仪式。

据悉，此次活动集结万家丽集团旗下
的国内最大室内陶瓷城、国内最大室内木
地板、洁具城，国内最大室内门业、五金、
墙纸布艺城，国内最大室内橱柜、厨卫电
器、楼梯灯饰城，湖南精品家具城等一并
参与此次活动。

活动基本囊括了磁砖、洁具、木地板、
门业、五金、墙纸、布艺、集成吊顶、灯饰、
楼梯、厨卫电器、橱柜、欧式精品家居等十
多项装修主材，数十万项前所未有的特价
商品供消费者选购。

其中，购物中奖活动奖项设置全部为
现金奖励，累计奖项52个：一等奖2名，各
奖万家丽单项商品20万元以内购物款全
额返还； 二等奖10名， 各奖现金人民币
4980元； 三等奖20名， 各奖现金人民币
1000元； 四等奖20名， 各奖现金人民币
500元。

在此基础上，万家丽还联系了旗下数
百户经营户开展联动促销。届时，每户商
家都会提供形式各异的促销活动。自即日
起一直持续至2012年1月8日活动结束，期

间的每个周末，各经营品牌的促销让利活
动均已排满， 且将不断刷新优惠力度，以
更大、更多、更丰厚的特价、实惠和惊喜礼
馈消费者。

为期两个月、 一年一度的万家丽·湖
南家居建材节也在当天下午闭幕。各项大
奖在公证处公证、现场所有消费者现场监
督下逐一产生。 其一等奖3名各奖豪华小
轿车一台， 分别由来自湘雅医学院20栋

403的吴承德、 株洲蓝盾景园15-1801的
周昱、 嘉华城24栋2301的廖春兰获得；二
等奖10名，各奖美金500元；三等奖20名，
各奖人民币1000元；幸运奖10名，各奖梦
洁床垫价值1600元4件套床上用品一套。

此次新启动的跨年度亿万让利暨“你
购物、我买单”中奖活动，规模及让利幅度
刷新纪录，又将给消费者带来新一轮的实
惠与惊喜。 ■记者 白娜

万家丽跨年度亿万让利活动启航

9月30日上午， 湖南高端装饰品牌自
在天装饰与华菱集团成功签约华菱嘉园
精装房项目，成为业内强强联合，高端资
源优势整合的典范。

据悉，华菱集团在选择精装房项目投
标企业时，设置了一定标准的门槛，以寻
求与品牌实力公司合作。在经过多次的筛
选和甄别中，自天在装饰从参与投标的多
家装饰公司中脱颖而出，一举承揽华菱嘉

园一期的所有精装房工程。
“能得到华菱的认可， 非常不容易。”

自在天装饰集团公司董事长谭建钢坦言，
自在天不乏与房产商合作的先例，从最早
的白沙嘉园、佳天瑞宁国际、华盛新外滩、
到近期的芙蓉和苑、 麓山和苑等项目，都
赢得了口碑。而自在天旗下的金谷仓软装
公司的软装配饰也成为众多房产商青睐
的对象。 金谷仓的业务甚至已经做到北

京、上海、山西、海南等地。
“竞标成功， 这是我们公司对精装修

业务板块的重大起步，未来，我们在高端
家装这一基础上，将深度拓展软装配饰以
及公共装饰业务。”谭建钢称，公司未来将
着力于房地产开发商的配套服务，包括售
楼部样品房、会所，以及精装修项目，将逐
步深耕细作，重点发展这一业务板块。

■记者 白娜

布局加速，自在天进军精装房


