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据媒体报道， 温州最大的
“跑路” 老板———浙江信泰集团
有限公司董事长胡福林已于10
月9日晚回国。9月初， 胡福林因
高利贷导致资金链断裂负债20
多亿元出逃美国，一时间引发连
环危机。 事实上， 自今年4月以
来，温州中小企业主“跑路”事件
就不时见诸报端。因资金链断裂
而“跑路”甚至跳楼的温州企业
主仅9月以来就高达25人。

直观温州老板批量“跑路”
的表象， 我们可以将之归结为，
参与其事者理性的丧失。一方面
是借贷者丧失理性———罔顾高
利贷巨大风险铤而走险，盲目举
债。另一方面更是放债者丧失理
性———让巨额的高利贷利润利
欲熏心，不考虑现实可能性地疯
狂放贷。

在今年国家控制通胀、流
动性不断收紧的影响下， 民间
借贷空前活跃， 借贷利息一路
疯涨，大量民间资本开始从实业
转向投机性的股市和楼市，要么
寄希望于创业板圈钱，要么寄希
望于楼市炒钱，做实业成了最没
出息的选择。追根溯源，实际上

是体制困境造成的。 一面是，民
营企业长期遭遇贷款难、 融资
难。一面又是，民间资金投资渠
道和范围匮乏、狭窄。突出表现
在，除了储蓄、股市、买房等之
外，民间资金几乎找不到其他更
多收益稳定的投资渠道。虽然国
务院连续出台了两个“非公36
条”， 意欲鼓励和引导民间投资
健康发展，但现实中民营资本进
入垄断行业、平等参与竞争分享
利润仍然显得困难重重、 举步
维艰。

渔民知道一个简单的道理，
当大量的鱼在鱼塘死去的时候，
肯定是鱼塘有问题。批量“跑路”
乱局所见证的其实是一种体制
困局，换言之，“跑路”背后的理性
沦丧， 实乃体制制度理性欠缺的
结果。因此，要想让“跑路”的乱
局、悲剧不再重演，出路只能是：
优化经济环境主动为企业减负、
民营企业本身来一次靓丽的蜕
变和尽快打破体制困局———通
过深化改革不断拓展民间资本
的投资渠道，动真格地祛除国企
垄断 。

■特约财经评论员 张如仙
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港币 80.76
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瑞郎 671.95

外币 钞买价
日元 8.0025
加元 594.91
澳元 607.24
欧元 831.06
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Hold不住的老板“跑路”潮与民企“杯具”

【投诉】四百条蜈蚣只剩十几条

“投资小、见效快，养蜈蚣能赚大钱”，看到这一
电视广告后，张志兵决定搞蜈蚣养殖。 10月10日上
午， 在张志兵老家一间十平方米的蜈蚣养殖房中，
记者看到，大量蜈蚣已经死去，有的已经风干甚至
腐烂。看着满屋死去的蜈蚣，张志兵非常气愤，他感
觉自己受到了欺骗。

张志兵告诉记者，他看到电视广告后，先后前往
长沙农苑生物科技有限公司“取经”，一名金姓经理
宣称，蜈蚣饲养15天之后，就开始产卵，每条蜈蚣一
次产卵能产出60条左右，一条蜈蚣一年最低能产卵
100条。只要看他们提供的资料书就可以养。

2011年7月16日， 张志兵再次来到该公司，以
17元每条的价格购买了400条蜈蚣种苗，花费6800
元，双方签订了合同。合同规定，合同期内，张志兵
负责饲养由该公司提供的母体蜈蚣，繁殖出的小蜈
蚣由该公司约定的价格收购。

可事情结局超出张志兵预料。 蜈蚣买回第二
天， 就开始死亡。 目前，400条蜈蚣只剩下十多条
了，也没有一条种苗繁殖出小蜈蚣。

与张志兵一样，被蜈蚣“伤”到的还有家住附近
不远的老廖。老廖告诉记者，他也在长沙农苑生物
科技有限公司购买了400条蜈蚣进行养殖，目前已
经死了四分之三，“亏了将近13000元。”

(下转B02版）

“送礼”、“打折”、“送券”
……中秋佳节迅速激活了又
一轮新的节日经济热潮。 佳
节刚过， 各地消费市场统计
也相继出炉， 巨额蛋糕的背
后，对于广大商家而言，这不
但意味着一次节日经济的丰
收， 更意味着一个潜在的巨
大消费市场。营销专家指出，
如何激活这个潜在市场后持
续保持市场占有率， 迎战金
九银十的消费旺季才是当务
之急。

中秋佳节开启潜在市场
节日营销看好搜索平台

日前， 一份来自北京市
商务委的统计数据显示，今
年中秋节期间，京城 40 家重
点商业服务业企业实现销售
额 11.7 亿 元 ， 同 比 增 长
22.2%。 数据显示， 元旦、清
明、“五一”、端午和中秋这五
大小长假今年共为京城商家
揽金 85 亿元。 节日期间，不
仅仅是北京， 其他各地均带
来消费热潮， 合肥市商务局
对当地三天假期消费市场的
统计显示， 中秋小长假三天
合肥市将实现社会消费品零
售总额约 25.6亿元， 同比增
长 22%左右； 扬州市相关部
门统计也显示城区社会消费
品零售总额超过 8 亿元，较
去年同期增幅近 30%。

巨大消费市场的背后，
各商家显然从小长假“中秋”
假日经济中继续赚得盆满钵

满。 但是如何真正有效地利
用这次营销之机， 抓住接下
来的国庆长假及后续节日消
费潮仍是目前绝大多数企业
所面临的重要课题。 专家表
示， 由于越来越多的企业客
户、消费者
活 跃 在 互
联网上，相
比 传 统 营
销手段，搜
索 引 擎 成
为 用 户 获
取 商 品 信
息、比对价
格 的 主 要
渠道，因而
受 到 大 多
数 打 节 日
牌 的 商 家
的青睐。 再
加 上 搜 索
引擎运营商具有时令性的对
用户搜索数据的统计， 对假
日消费的指导和预判， 也具
备了极大的参考价值。

百度搜索精准锁定目标消费
撬动中秋节日大餐

中秋前夕， 百度就中秋
节消费趋势提供了一份网民
搜索数据报告， 从搜索趋势
分布看， 具有节日代表性的

月饼是持续关注的热词，而
大闸蟹、 礼品卡等关键词的
检索量也同步飚升。 百度数
据表明，关注“中秋礼品”的
网民，同时还对“购物 / 电子
商务”“饮食”“旅游” 等领域

有很高的兴趣。 精明的商家
据此打造出有针对性的”一
站式线上购物“营销方案，实
现最大限度的抓住潜在消费
群。而且，搜索营销平台也可
以根据话题活跃度来锁定消
费活跃的地区， 准确捕捉目
标消费群，展开重点推广。

正是基于此， 商家可以
清楚掌握市场需求集中爆发
的时间。 来自北京的优优祝

福科技有限公司， 这家专注
企业团购，融合创意礼品、商
务礼品优势的礼品网站在两
年的时间内迅速成长壮大起
来， 成为去年的中秋国庆礼
品市场的大赢家。 谈到成功

经验， 其推广经理周彦坤将
之归结为“有效把握精准营
销的结果”，“7月截止到 9 月
21日， 我们就取得了 170 多
家企业客户订单， 这些企业
中 90%都是通过百度搜索关
键词而来的。 ”可见，对于紧
盯中秋消费商机的企业来
说，掌握数据背后的玄机后，
就能在节日营销大潮中成功
突围， 敏感的企业就能从这

些细微变化的数据中嗅出一
些商机， 以此撬动中秋节日
大餐。

节后经济寻求持续
乘胜追击“百度搜索数据”

当然打赢
这场节日经
济的仗，是需
要技巧和经
验的。比如除
了提前确定
营销策略、布
局关键词、行
为研究外，建
立自己的商
品网站，优化
网站的购买
体验，这样才
能充分提高
购买的转化
率。而价格上

的优惠、 促销等刺激手段也
必不可少。 更为重要的是在
集中节日市场的推广过后，
商家还应该看到如何借节日
契机，打造持续发展力问题。

近两年来每年逢中秋、
春节等重大节日， 搜索营销
平台都成为商家推广的重要
阵地， 由于搜索引擎可以准
确判断用户的消费意愿、购
买倾向，因此，由点击转成订
单的比率也令商家满意。 然

而商家是否能从节日契机中
积累出日常的营销经验，并
为来年的推广做好铺垫呢？

“这个中秋，我们把握了
现在大多数人都是通过搜索
引擎查找相关信息的， 再结
合百度搜索相关热词的统计
分析， 针对性地进行了网络
推广，取得了非常大的收获。
更为重要的是， 这次百度推
广的经验还让我们看到了很
多的机会。 ”从节日经济中受
益的商家透过这次营销，对
于百度推广适时的数据统计
分析赞不绝口。“我们注意到
中秋月饼在中秋前达到搜索
高峰，根据往年数据显示，节
后，月饼过期，新的市场机遇
就到来了。 ”

中秋过后， 马上到来的
国庆长假意味着又一轮消费
高潮， 国庆过后还有各种时
机都能为商家带来长期的效
益积累。 营销专家建议，月
饼、 礼品卡等是中秋节前后
企业、 消费者普遍欢迎的馈
赠礼品，作为商家，至少应该
提前一个月布局， 根据消费
者的行为数据、兴趣偏好，有
针对性的展开搜索营销，通
过创意实现在线订购和提升
知名度促进店面销售的目
标。 在节日过后，商家更应借
力打造， 在既定扩大的消费
人群后， 继续关注百度搜索
数据， 在新产品及品牌营销
战略上持续发力。

中秋消费数据出炉
商家靠【百度搜索数据】精准把控亿元商机

10月9日， 宁乡县横市镇
望北村村民张志兵向本报投
诉，称在长沙农苑生物科技有
限公司购买了400条蜈蚣进行
饲养，蜈蚣却没有产卵，而是
陆续死亡。“这可能是一个骗
子公司。”张志兵气愤地说道。

■记者 吴林

▲

10月9日， 宁乡县张志兵购买的
四百条蜈蚣陆续死亡， 现在只剩十
几条。 记者李丹实习生刘佳佳 摄

没养成
反被“咬”一口

蜈蚣
轻信原因：蜈蚣养殖公司租设在省农科院


