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“老大”发威

2009年12月， 以胡宇峰总经理为首
的新管理团队入驻湖南。2010年1月，新
长沙成康电子科技有限公司成立。

“当时，湖南金立手机全省促销员不
足200人， 实际销售也只有每月约4000
台。”

初到湖南，困难可想而知。但只要怀
抱着成功的信念，就没有什么可怕的。胡
宇峰表示， 2010年7月，通过暑期特惠季
的开展， 湖南金立全省实销突破每月
18000台，促销员人数也达到700人。

公司的情况臻入佳境， 在2011年1
月， 湖南金立下货40000台， 当月实销
35000台，从而奠定了其在湖南手机行业
销量龙头老大的地位。

漂亮的成绩单和行业销售老大的荣
誉，并没有让金立沉迷于喜悦之中，止步
不前。2011年9月， 湖南金立全省下货

55000台，实销48000台，又实现新的突破。

全攻国庆
对于“十一”这场战役，胡宇峰表示

我们要力求做到四点：良好的心态、凶悍
的抢夺、流畅的配合以及迅速的点杀。

“国庆七天，公司投放了2000人次的
临促人员。”胡宇峰透露，这还不是全部，
为了保证国庆活动的顺利开展， 公司推
广部18名，销售一部推广部16名，合计36
名精英将会全力支援长沙市场。

现在，胡宇峰信心十足，因为他不仅
有训练有素的“士兵”，还有抢占市场的
“秘密武器”。

据了解，国庆期间，湖南金立准备19
款主打机型，7000多件常规礼品，1800件
特殊礼品，礼品包括时尚背包、蓝牙、兔
子台灯、纯棉毛巾三件套、暖冬被等，各
项费用总计达52万元。

■记者 邢云 实习生 邓倩

“十一”，历来是各家电卖场大秀“才艺”的舞台，五花八门的优惠活动，绝对
迷乱你的双眼。

面对国庆家电数码产品的众多优惠，市民在选购时应讲求策略，以便选购到
称心满意的产品。

避开最高峰期购买
根据往年国庆黄金周的经验，假期头两天和最后两天都是购物的最高峰期，

各大卖场人流量非常大，可能会对购物造成一定影响。所以，提醒消费者可尽量
选择在相对人流量较少的中间时间前往购物， 扎堆凑热闹往往不利于选到合适
自己的产品。

做好计划货比三家
市民在前往商场选购家电数码产品前，应做好初步的选购计划，或先从网上

等渠道对将要选购的产品进行初步了解，如条件允许，可以货比三家，这样选购
时就可以省却不少时间和精力。

重视产品质量和售后服务
在国庆假期的消费热潮中，促销优惠是主角，但同时产品的质量和售后服务等因

素也应非常重视。切忌只顾追求低价而盲目购买，千万注意不要选购那些无厂名、厂
址、粗制滥造的产品，结果可能得不偿失，更破坏国庆假期的大好心情。（下转A47版）

小贴士

这是一场没有硝烟的战争。
战争目标：国庆七天全省终端销售25000台。
战争武器：手机、礼品、物料、临促、定点爆破。
9月27日，长沙，艳阳高照。长沙成康销售一部的全体员工热情高涨，

一如这当空的艳阳。
为了迎接即将到来的国庆， 湖南金立特地举行了长沙成康销售一部

誓师大会，希望借此拉响国庆促销战役的号角。
“销售一部国庆七天终端销售目标：5149台。” 长沙成康总经理胡宇

峰在誓师大会现场坚定地表示。

购家电避高峰，做计划，重售后

顾客在金立柜台挑选手机。 记者 傅聪 摄

“士兵”训练有素
还有“秘密武器”
金立宣称国庆七天全省终端销售25000台


