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记者：“金九银十” 往往也是市
州客户省会置业的高峰期， 影响他
们来长沙置业的主要因素有哪些？

王蓓：市州客户来长沙购房，主
要还是因为省会对他们强大的吸引
力。长沙作为湖南的省会，也是湖南
地区的政治、经济和文化教育中心，
其对市州居民的影响力和辐射力是
其他城市不可比拟的。 随着城市化
进程的发展， 长沙的向心力越来越
大， 市州居民来长置业也是发展的
需要，不可逆转的。

记者： 珑璟台作为新推出的楼
盘，一面市就获得市场的青睐，它对
市州客户的吸引力在哪？

王蓓： 可以这么说， 懂得珑璟
台，就懂得长沙楼市的发展。

珑璟台位于南城省府板块，处
于红星商圈的核心地段。 随着省政
府南迁，以及三市融城的推进，南城
的开发进程日益加速， 对市民的吸
引力不断增加。 同时， 在珑璟台周
边地区有众多商业中心， 附近许多
大型城市综合体也在快马加鞭地建
设， 未来南城的生活配套将更加完
善，也会带动整个区域的发展。

交通便捷也是购房者置业选择
重点考虑的因素， 城市轻轨靠近珑
璟台项目，地铁5号线也将在附近穿
过，交通十分便利。居者购房选择除
开生活和交通方便之外， 更期望有
个优美环境。

珑璟台临近圭塘河风光带，风
景靓丽；项目建在台地之上，绿山环
绕，天然屏障形成封闭的居住环境。
繁华之外，享受到幽静的宜居楼盘。

记者：市州客户潜力巨大，珑璟
台会针对市州客户群采取哪些营销
举措？

王蓓： 市州客户的增加对我们
项目来说是巨大的机会。 珑璟台与
周边的楼盘有互补性， 我们会对板
块做一个整体的推销， 从圭塘河以
及整个红星商圈出发， 以生态宜居
的角度进行营销推广。

█实习记者 赵鹏 记者 唐琨

“银十”大战将起
优惠众多不“坑爹”

为了赶上年内最后一波销售高潮，冲击年度
销售任务，缓解资金压力，众多开发商纷纷推出
优惠举措，一场销售大战即将开演。

市场优惠众多不“坑爹”，或许，要买房的可
以考虑出手了。

推盘量井喷
从开盘数量来看，“金九银十”与往年毫不逊

色。在成交萎靡之时，开发商依旧在按计划持续
推量。 楼盘网新房数据监控中心数据统计显示，
10月份长沙楼市推盘量将继“金九”之后持续井
喷，共有五十多家楼盘计划开盘推新。房源从独
栋、联排、高层高端、刚需产品到公寓、商铺，几
乎涵盖了市场上的所有产品系列， 甚至还有养
老地产的身影出现。

10月开盘数量雄踞首位的是岳麓区，有近20
个楼盘将面市，占开盘总量的35%，开福区、天心
区和经济开发区推盘量紧随其后。

随着大河西先导区的成立，长沙的地产开发
也随之西进，众多开发商进驻岳麓区，将河西打
造成一片火热之地。长沙先导投资控股有限公司
总裁邹林说过，“现在的中国发展看中部、 看湖
南、看长沙，而长沙就看大河西。”在“银十”即将
来临之际，长沙也众目看大河西。

10月，岳麓区将有新地东方明珠、南山苏迪
亚诺、云顶翠峰、麓山里、裕田奥莱小镇、枫林家

园、恒万西溪里、康乃馨国际老年生活示范城、
星语林阿普阿布、勤诚达雅阁国际、锦绣航天、
麓谷商业广场等众项目陆续推出，推盘量继续
荣登六区榜首。长沙楼市在任何时候都没缺少
过优质楼盘的身影，更不用说在“银十”这至关
重要的销售期，品牌房企更是铆足了劲，做足
内功，及时将项目推出。时代公馆MINI派、凯
通国际城、五矿万境水岸、长房白沙湾、绿地公
馆、 碧桂园威尼斯城等项目在金秋十月纷纷面
市，“战国争雄” 搅动市场， 让长沙楼市沸腾不
已。

优惠众多不“坑爹”
成交的持续低迷，刺激开发商加大了优惠力

度， 促销渐欲迷人眼，“一万抵几万”、“买就送
……”等促销手段层出不穷，市场上特价房、优惠
折扣促销不断。在推量井喷的同时，各个楼盘也
打出了优惠的大旗。

现金优惠仍然是开发商的首选。长房白沙湾
一期二批房源将于10月初开盘，现VIP办理中，2
万抵3万； 兴汝金城主推122—134平方米房源，
办理VIP存1万即抵3万；鸿基橄榄君庭10月初开
盘，目前VIP火爆认筹中，1万享2万；南山苏迪亚
诺10月将推出高层房源，其优惠更胜，2000元即
抵1万元； 中鼎江岸花城优惠更多，8、9栋预计10
月开盘，VIP认卡就直享0元抵3000元，还免费赠
送小礼品。

曾经在超市常见的“买就送……” 优惠活
动，如今也运用到楼盘推销中，电影票、厨具等
时常出现在售楼处，送阳台、送厨卫等更是被运
用得淋漓尽致。

星语林阿普阿布10月将主推39—110平方
米豪宅，交100元可获100元礼品还有2张电影票
赠送；东岸城邦将售49—74平方米商务公寓，买
就送阳台还带燃气和独立厨卫； 凯乐国际城更
是推出了买就送纪念卡的优惠活动， 凭卡购房
者优先选房，等等。

尽管价格优惠是最敏感也是开发商最不愿
意提及的，但却是置业者最喜闻乐见的，消费者
一直持观望态度，就是等房价降下来。在楼市调
控的大局下， 过去卖方强势的局面已被打破，买
方市场将逐步形成。10月的销售大战， 将不再是
小打小闹，而是实质性的降价。云顶翠峰折后均
价为4700—4800元/平方米，工作人员透露，“这
比预期定价低了不少”； 南枫时光楼盘均价6300
元/平方米，按揭99折，一次性更享95折。同时，老
带新、业主推荐、开盘秒杀等优惠活动也将在星
城各大楼盘火热上演。

■实习记者 赵鹏 记者 唐琨

阅优惠
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王蓓：
宜居环境
更受全省置业者青睐
新盛·珑璟台营销部经理

新盛·珑璟台中庭黄昏效果图。

限购以来， 长沙楼市低迷的状况持续了近半
年，“金九”行情结束，然成交情况并不让人满意。

长沙市房产研究中心公布的周数据显示，除开
望城区， 今年9月前四周， 内五区成交量总共为
5875套，日均成交量为210套，同比下跌60%。市场
延续颓势，观望的气息依旧浓厚，楼市未能如期迎
来“量价齐涨”的“金九”。

尽管同比成交量大幅下滑， 但值得欣慰的是，
在持续三周成交下滑后，9月第四周的成交量终于
迎来了一个小高潮———长沙市内六区新建商品房
网签量为1957套，较前一周增加629套，环比上涨
47.36%，提振了业界的信心和士气。


