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“喜欢一个人静静地画画、听歌，看看
课外书，也会想想自己的未来。有时会和一
群好朋友‘压马路’，总有那么多说不完的
话。”俞乐笑着对记者说。在湖边，这个清爽
的女孩如那一潭碧水般澄澈。

俞乐是保险职业学院学生艺术团礼仪
队的成员。她不是里面最漂亮的女孩儿，但
她的气质每每让人心动，纯净、温婉、素朴，
属于“第二眼”美女。学院的各类大小活动，
她都会要求自己以最饱满的热情， 展现给
大家最温暖的笑容。

俞乐酷爱阅读， 最近喜欢上女性经济
学者叶檀的书。在她的印象里，像叶檀那样
能保持旺盛活力频繁地著书立说、 积极针
砭当下中国经济的女性学者，实在不多见。

俞乐知道多参加社会实践的重要性，
常常利用假期去保险公司实习，因专业、敬
业，还因她颇有艺术天分，获得同事们的喜
爱。她在憧憬以后的职场生涯，做一个金融
白领，成就属于自己的一片天地。

■记者 刘永涛 通讯员 李平

俞乐：保险职业学院2010级学生
出生时间：1992年
星座：双鱼座
最喜欢的经济学家：叶檀
最喜欢的经济学读本：《中国房地产战争》
兴趣爱好：唱歌、绘画
性格：开朗大方,性格活泼,乐天达观温柔体贴
个性格言：我参与，我奉献，我快乐。
宝贝生源地热线：0731-82816999

俞乐：憧憬自己的职场天地
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本报讯 9月28日起， 竞彩足球比分、
半全场胜平负、 篮球胜分差三种玩法的最
高串关数由3关升至4关，相关“M串N”组
合同时上线。

这是继今年7月足球胜平负升至8关
之后，竞彩玩法的再次“升关”，按照新的
游戏规则，竞彩足球胜平负、篮球胜负、让
分胜负、大小分四种玩法最高可串8关，足
球总进球玩法最高可串6关，足球比分、半
全场胜平负、 篮球胜分差三种玩法可串4
关。

由3关升至4关后，单注固定奖金上限
将随之提高。按照竞彩游戏规则，2-3关单
注最高奖金为20万元，4-5关单注最高奖
金为50万元， 多串1关意味着单注固定奖
上限增加30万元。

足球比分、 半全场胜平负和篮球胜分
差开售4关投注后， 将增加“4串4”、“4串
5”、“4串6”、“4串11”等几个新选项，即将4
场比赛组合成若干2串1、3串1、4串1等投
注，进一步发挥M串N的容错能力，扩大选
择比赛的范围，简化投注流程。 ■蒋晓琴

■记者 陈张书 实习生 罗清

“立足湖南，依托湖南，积极参与湖南
经济建设。” 华夏银行长沙分行行长肖良
茂在接受本报记者专访时表示，给力中小
企业，紧紧围绕“打造一流中小企业金融
服务商”的长期战略目标。

稳步推进 打好基础
“华夏银行落户长沙，看中的是长沙

在中西部城市的优势。”肖良茂说，长沙分
行成立一年多来，也证明了总行的选择是
明智的。

肖良茂表示看好湖南两型社会建
设，看好湖南中小企业发展的机遇。特别
是“十二五”规划将发展中小企业与增加
就业创业机会、增强居民消费能力、推进
体制创新、 调整经济产业结构紧密联系
起来，突显了中小企业的重要性。对于这
样一个大市场， 虽然在开业之时就遭遇
国家宏观调控，信贷紧缩，但长沙分行并
没有因为经济政策的影响在发展上打折
扣，而是顶着压力，化解一个又一个发展
道路上的困难。 结合湖南当地经济的特
色，以专注中小企业服务，作为坚定不移
的市场定位。 华夏银行长沙分行正在按
照发展规划开展网点构建、 员工队伍建
设、客户基础夯实、稳步推进，打好业务
基础。

服务中小企业是长期战略
“我们要做与自己身份对等的事情，

我希望把华夏银行长沙分行打造成中小
企业的金融服务商。” 肖良茂信心满怀地
说，中小企业融资虽然是一道难题，但是
只要有思路，有办法，就能做到曲径通幽。
华夏银行把自己定位于“中小企业金融服
务商”， 并把服务中小企业作为一项重要
的长期战略。

立足湖南， 积极参与到湖南经济发
展中去。肖良茂介绍，华夏银行刚入驻长
沙时，积极参与到当地的经济中去，和主
流的企业合作，打交道，同时也依靠大企
业造声势， 依靠他们站稳脚跟， 打下基
础，发展自己。同时，华夏银行长沙分行
也比较关注中小企业， 特别成立中小企
业信贷部，为中小企业融资提供专业、快
捷的服务。

作为中型银行，华夏银行比大型银行
更多体会到中小型企业对银行等金融机
构服务的需求，更能感知其难处。华夏银
行长沙分行将致力于打造区域内一流的
中小企业金融服务商，誓与中小企业共成
长。近年来，华夏银行推出了打造中小企
业金融服务商品牌的“龙舟计划”，陆续推
出了针对中小企业的11项产品，整合创新
了融资、结算、理财等35项产品和服务方
案。在中小企业服务上，真正做到“小、快、
灵”，切实解决小企业“短、小、频、快”的金
融需求。

批量服务中小企业
“我们贷款不能铺得太开，我们将重

点围绕核心企业的上下游中小企业、平台
公司推荐的中小企业、专业市场中的中小
企业。”肖良茂在接受记者采访时说，打个
比方， 像华菱钢铁公司的上游有供矿的、
供煤的、供油的、甚至一些机械零附件，它
的下游就是钢铁经销商、贸易商，华夏银
行主要是围绕这种核心企业的上下游中
小企业提供贷款服务。

第二类是平台公司， 如担保公司、小
额贷款公司、一些商会、协会，推荐的一些
中小企业客户可以到华夏银行贷到款。

还有一类就是专业市场，比如高桥大
市场。华夏银行将根据各个不同行业的特
点制定一些相应的服务方案，有抵押的拿
抵押，没抵押的就采取联保联贷的方式进
行贷款。据肖良茂透露，如果是市场推荐
的纳税大户、信用很高的客户，该行将有
可能尝试信用贷款，为中小企业提供融资
服务。

肖良茂表示，谁支持中小企业的第一
桶金，一旦企业长大，企业就是他们的子
弟兵，他们的忠实客户。华夏银行希望在
湖南从中小企业做起，通过八年、十年，与
湖南中小企业同舟共济，共同成长，将更
多的小企业培育成大企业，建立起华夏银
行的忠实客户群。

“开辟好中小企业市场，必须要转变
营销模式。不能像过去传统银行营销那样
靠关系、靠费用、靠喝酒，而是要靠产品、
靠服务、靠贴近客户的营销方式。”肖良茂
介绍，“华夏银行长沙分行改变以往单兵
作战的营销模式，坚持规划先行、搭建平
台、批量开发的开拓理念，强调在‘烧饼上

找芝麻’。比如，针对大型客户的上下游企
业， 采取一种方式把他们联系在一起，这
样抓住一个客户就带动一片客户的开
发。”

打造自己的子弟兵队伍

“一家好的银行，重要的不是业务指
标，而是人才队伍。”肖良茂认为，有了一
支好的干部队伍，这个企业，今天不行，明
天不行，后天一定可以。所以，肖良茂一直
把人才当做第一要务，也当做他工作之中
的重中之重。

肖良茂说，“打造一支好的干部队伍，
这是我作为行长的头等大事”。 华夏银行
长沙分行作为一支新的分行来到这里，要
打造一支好的队伍非常的困难，但是肖行
长有他自己的两种手段， 一是聘人才，拿
来就可用，对当前的业务发展会起到促进
作用。第二，自己着手培养。培养人才是一
个非常漫长的过程，这个要有精力、财力、
人力的投入。肖良茂说，“作为一个有眼光
的银行家或是企业家， 一定是要花人力、
物力、 财力来打造自己的子弟兵队伍，培
养他们的忠诚度。”

打造中小企业金融服务商
———专访华夏银行长沙分行行长肖良茂

竞彩升关了

祛眼袋
悠派美容
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美容国际连锁，您的眼袋专家！
十五年品牌 值得信赖

地址：长沙市五一中路 389 号华美欧大厦 703 室（银华酒店马路对面）
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祛眼袋
———我们更专业

不开刀、不手术、不吸脂、不松驰皮肤、即做即走

华夏银行长沙分行行长肖良茂。 记者 伍席同 摄
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