
本报讯 今年以来A股市场一直处于震
荡格局，在此环境下，杠杆债基和杠杆股基
遭遇到了不同的命运。

Wind资讯统计显示， 受累于债市的暴
跌，杠杆债基纷纷大幅度折价，而杠杆股基
却在市场中得到了追捧， 比如银华锐进、银
华鑫利的溢价率高达20%。与此同时，杠杆
股基在上半年得到了机构投资者的大量增
持。

以银华锐进为例，wind资讯统计显示，
机构投资者的持有份额在上半年增加了
4.28亿份，占比上升了7.54个百分点。

据了解，所谓杠杆基金，是指分级基金
中相对激进的份额。通常情况下分级基金将
资金按比例分为两部分，其中激进份额向稳
健份额支付“利息”融资买股票，因此在承担
较高风险的同时也享受较高的收益。

■记者 杨斯涵

本报讯 继在宁乡开设支行后，交通
银行在望城区的支行9月20日正式开门纳
客，象征着交通银行将服务网络向县级城
市新的延伸。

入湘以来，交通银行积极响应省、市、
区各级政府的号召，在棚户区改造、农民
征地社保、轨道交通建设、市民综合缴费
等项目上取得了许多重要成果，同时依托
总行的业务、网络与资源优势，在金融产
品、工具和服务上创新，相继打造了“蕴通
财富”、“沃德财富”、“展业通”、“星城通”、
“税融通”等服务品牌，受到了社会各界和
企事业单位的认可和好评。

■记者 陈张书 通讯员 蒋浩

努力缓解中小企业融资困难

记者：唐行长，您好！我们知道交通银行
作为五大国有商业银行之一，入湘二十余年
了，您能跟我们简单谈谈贵行今年关注的重
点吗？

唐玲：感谢你的提问。
政府关心的难点、民生关注的热点就是

我们的工作重点。交通银行湖南省分行一直
秉承着“与客户共发展”的企业价值理念，肩
负着金融改革先行者的使命。我行一贯以支
持地方建设、 提升金融服务品质为己任，充
分发挥自身优势。近几年，交通银行湖南省
分行先后担任了长沙市轨道交通2号线项目
银团贷款牵头行、“两型”社会建设重点合作
银行；中标了新河三角洲等棚改项目、被征
地农民工社保等省市重大项目； 在长沙高
桥、三湘、株洲芦淞等商贸市场，经开区、高
新区、株洲云龙等园区成功服务了大批中小
企业客户。

当下，中小企业面临发展难、融资难的
问题，我行对此进行了长期的调研、商讨，最
终在长沙市人民政府的支持下，联合长沙市
地税局、 国税局面向本土中小企业推出了
“税融通”项目。该项目在中部六省银行业属
于首创， 也是我行将重点推广的项目之一。
相信我们的努力将有助于缓解中小企业融
资困难的压力，将对诚信纳税的企业给予更
多的助力和支持，为打造诚信社会作出我们
交通银行应有的贡献。

以信养信，“税融通”扶持中小企业
记者：唐行长，您能解释一下“税融通”

业务以及它所倡导的“以信养信” 的理念
吗？

唐玲：“税融通”业务是一种主要以中小
企业的纳税记录为依据，以便捷的方式对按
时、足额缴税达到一定额度的中小企业提供
一定额度信用贷款的融资方式。“税融通”具
有多样的担保方式，主要用信用方式，如果
要提高授信额度，还可以辅以房产、存单等
进行抵（质）押，也接受符合条件的专业担保
公司提供保证担保，或者是以上多种方式的

组合； 同时还能够提供包括流动资金贷款、
银行承兑汇票、 信用证等多种贷款品种，充
分满足中小客户的融资需求。“税融通”有其
灵活的使用方式，客户贷款可在额度内分次
提款，可在一年内循环使用。交通银行湖南
省分行配备了专业的服务团队，能在最短时
间内完成授信审批并回复客户，为客户节约
宝贵时间。

“税融通”业务所倡导的“以信养信”理
念，主要指我行将企业诚实纳税的良好信誉
作为银行授信的重要依据。根据中小企业的
年纳税额、资产负债率、信用记录及企业主
从业经验等状况， 以便捷的方式对按时、足
额缴税达到一定额度的中小企业提供一定
额度的信用贷款，凸显了“诚信”纳税的重要
意义。诚信企业就是我们交通银行应该支持
的优质客户。同时，中小企业的税收贡献及
对就业的贡献是保障社会和谐发展的重要
力量，协助解决中小企业融资难问题不仅有
利于地方经济的长远发展，还能够有效倡导
依法诚信纳税意识，促进诚信社会的建设。

任一网点可办理“税融通”业务
记者：客户可以在哪里办理“税融通”业

务呢？
唐玲：该业务可以在交通银行湖南省分

行的任意一个网点或者分支机构办理，在长
沙市“税融通”业务已经率先全面展开，一
经投入市场就受到了极大的关注，在六月份
的新闻发布会现场，就有三家诚信企业与我
行签订了授信协议，截至8月17日，向交行湖
南省分行申请“税融通”业务的客户超过100
户，授信总额超过4亿元。

推出了多种适合小企业的信贷品种
记者：贵行除了“税融通”业务能为中小

企业提供贷款便利之外，是否还推出了其他
适合个人和小企业的信贷品种呢？

唐玲：从申请渠道方面，我行还创新开
通了“E贷在线”工具，为客户提供了便捷的
网上申请贷款渠道。在贷款品种方面，我行
为个人客户推出了“E贷通个人消费贷款”、
“个人出国留学保证金”、“个人循环联保贷

款”等业务，为小企业客户提供了“展业通”、
“创业一站通”、“E贷卡”等业务。总而言之，
我们将本着“以客户的需求为中心”的理念，
全力为客户提供全方位、人性化、个性化的
金融服务。

通过金博会展示产品和服务
记者：据我所知，贵行非常重视此次金

博会的参与工作，请您简单谈谈对于金博会
的看法。

唐玲： 金博会是由省政府举办的盛会。
第一届金博会的成功举办为湖南深入推进
“四化两型”，经济的又好又快发展提供了平
台。我行参与了第一届金博会，其间和客户
及银行同业、保险、证券等金融机构进行了
交流沟通。今年，我们借助金博会这个平台，
进一步展示了交通银行的产品及服务，同时
了解客户的需求，拉近我行与广大客户的距
离，为客户提供更优质的专业化、人性化的
服务。
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随着空调行业2012冷冻新年度开盘，各
空调厂家陆续交出2011冷年成绩单。格兰仕
空调以240万套内销的业绩震惊空调业界。
与此同时，格兰仕冰洗销量增长达到173%。
从2011年4月进行空冰洗整合开始，格兰仕
白电已经成为目前中国三大全系列白电产
业集团之一，在中国白电行业强势崛起。

年销240万套 格兰仕空调上演“中国速度”

据了解， 2011冷年格兰仕空调销量突
破240万套。 其中河北格兰仕空调以超过
240%的增长率实现了6亿元的销售额，而在
2009冷年该数字仅为1.3亿元，2010冷年上
升至2.48亿元。在北京，格兰仕空调同样实

现高速增长，从2011冷年的3亿销售额，劲增
至5.6亿元。笔者注意到，在河北和北京地区，
格兰仕空调销量已经强势冲进三甲之列。

笔者了解到，从2009冷年到2011冷年，
整个格兰仕空调都经历了超常规发展。2009
冷年， 格兰仕空调中国市场销量首度超过
100万套， 成为了行业增长第一的品牌。
2010冷年，格兰仕空调实现了从代理商向盘
商转制，与盘商共同打造品牌，系统竞争力
显著提升。2011年2月，格兰仕空调展开与上
海日立、日本东芝变频合作，全面提升格兰
仕变频空调产品品质。2011年4月以来，格兰
仕通过空调、冰箱、洗衣机三大产业全面整
合，大力提升了格兰仕空冰洗在品牌、技术、

产品、管理、营销、渠道、服务等多方面的有
效融合。而格兰仕变流科技在空冰洗上的全
面升级，进一步构建了格兰仕低碳创新的技
术高地，迅速淘汰变频4、5级能效空调，加大
产品的节能、 环保和低碳性能和能效占比，
推动了格兰仕冰空洗产业升级步伐，有力地
增强了格兰仕白电品牌在市场上的竞争力。

冲刺650亿 格兰仕白电帝国强势崛起
“根据格兰仕集团发展的整体规划，

‘十二五’期间，格兰仕集团将冲刺1000亿销
售目标， 而格兰仕空冰洗白电将实现销售
650亿。未来5年，格兰仕将以‘调结构，促发
展’为主线，务实稳健，快步发展，开拓极具
格兰仕特色的发展之路。” 格兰仕空调产业
群总裁兼空冰洗中国市场总经理韩伟表示，

除了强势打造品牌，下一步的工作就是把增
量的重点放在中国三四级市场的开发上，加
速开发县级市场。

对于在2015年格兰仕空冰洗实现650
亿元销售额，韩伟充满信心，他表示，目前格
兰仕白电已经成为中国三大全系列白电产
业集团之一，在技术和营销上都建立了比较
优势。而城镇化会继续带来庞大的家电消费
需求，农村市场也在刺激内需政策的带动下
迅速扩张。格兰仕顺应市场需求，斥资10亿
投建县级专卖店。这些都将给格兰仕空冰洗
带来全新的发展机遇。同时，家电专家表示，
格兰仕空冰洗的强势已经成为行业学习的
楷模，这些将为格兰仕空冰洗白电的强势崛
起奠定坚实基础。

■文/胡凯翔

上演“中国速度” 格兰仕白电帝国强势崛起

诚信纳税的中小企业就是优质客户
———专访交通银行湖南省分行行长唐玲

经济信息

交通银行湖南省分行于今年6月推出“税融通”业务。该业务推出后得到了社会各界的广泛认可，尤其企业界人士对
此极为关注。记者应广大读者要求，特对交通银行湖南省分行行长唐玲进行专访，以满足读者进一步了解交通银行湖南
省分行及“税融通”这一中小企业融资利器的需要。

■记者 陈张书

交通银行
入驻“希望之城”

相关链接

本报讯 日前，在喜迎15周年司庆暨第
11届客户服务节期间， 围绕“以客户为中
心”的经营战略，新华保险客户服务升级再
出新举措，推出了保单密码服务，大大加强
了客户网上操作的安全性。

据了解， 保单密码是投保人对所持有
的保单进行的专属交易密码保护， 主要应
用于自助类保全服务对投保人的身份识

别，可以让客户足不出户体验各种服务，进
行基本资料变更、保单挂失、保单迁移等各
类保单保全的自助业务。

新华保险所提供的保单交易密码可以
保障客户放心、 快捷地在网上办理各类手
续，节省柜面等候的时间。

■通讯员 何珊 记者 刘永涛

杠杆基金逆市逞强 新华保险推出保单密码服务

交通银行湖南省分行推出的“税融通”业务，是中小企业的融资利器。


