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邓湘涛
建材墨客

记者： 很多人认为你是与家装公司
合作最成功的地板品牌之一， 这点你怎
么看？

邓湘涛： 现在精装房逐渐成为市场
主力，我们同家装公司一起做家装，也是
为精装房做配套服务。 来自官方的数据
显示， 到2015年湖南省的精装房市场将
达到50%以上，市场应该大可有为。

记者：既然如此，为何你们不独立出
来，直接跟开发商沟通合作？

邓湘涛：这方面也有，跟家装公司
合作是为精装房市场前期铺路，以后，
将直接成为发展主流。 现在在深圳很
多建材卖场已倒闭或濒临倒闭， 当精
装房真正成为主流后， 我们经销商将
面临很大的冲击， 房地产开发商可直
接与工厂联系，撇开经销商，现在我们
提前做准备， 也是为以后谋求更大范
围的市场蓄力。

记者：市场上地板品牌林立，争取与
开发商合作的品牌也多如牛毛， 你觉得
你们有什么样的优势在竞争中出众？

邓湘涛：现在，集团总部进行了整体
产品的重新定位， 目前的侧重点是“品
位、绿色、科技”，品位是指实木地板的品
质和内涵，绿色是指环保性能，科技则指
以后将重点开发一些功能性地板， 如发
光地板、盲人地板、防盗地板、阻燃地板。

记者：这些地板各有些什么功能？将
何时面世？

邓湘涛： 发光地板指有夜光功能的
地板； 盲人地板以地板上凸起的直条纹
为特殊人群提供服务； 防盗地板可根据
人体重量测试数据和门锁数据传递后自
动报警； 阻燃地板则运用于防火等级较
高的场所。这个月底，阻燃地板将首批在
湖南市场销售。

记者：价格如何？
邓湘涛：由于增加了一些功能，相应

价格也有所调整， 这些功能性地板比普
通的地板价格整体上浮30元/平方米。

记者：会不会因为功能性因素，面对
的不再是普通消费者， 消费市场由此变
成窄众？

邓湘涛：不会，格林的常规地板在不
断增加市场份额的基础之上， 率先研发
行业功能性地板， 不断满足细分的地板
市场需求， 功能性地板是传统地板的升
级版， 格林地板今后将更加注重概念与
功能的完美结合。

记者：除此之外，装修旺季，格林地板
还将有什么样的优势吸引消费者关注？

邓湘涛： 产品研发创新始终是格林
地板的一大特色，我们一直以艺术为宗
旨，通俗一点就是指颜色和花色，我们
采用的独特的颜色和纹路在市场上一
直比较超前。今年，我们还将集中推出
几款新品，相信将给消费者耳目一新的
感觉。

记者：代理格林地板12年，你感觉最
艰难的时期是什么时候？

邓湘涛：2002年时，集团产品战略将
国产地板转向进口地板， 但德国进口地
板成本价高， 我们地板在市场上没有多
少优势可言，市场一直不太理想，但还是
坚持挺过来了。

记者：最让你有成就感的时期呢？
邓湘涛：2006年时，集团针对南方市

场，扩充了产品线，将实木地板划入南方
市场的销售范围， 这很契合南方市场的
需求，我们凭借品牌的优势，得以在销售
上有了重要的提升， 市场占有率和拓店
速度也快速挺进。 同年在湖南率先代理
中国仿古类顶级品牌———安然地板。满
足高端家居地面设计用材需求， 引领着
湖湘高端地材潮流。

记者：你个人的梦想是什么？
邓湘涛：做优秀的地板经营商，以此

为基础并逐步成立“林与堂国际家居集
团公司”，实现实木整体家居营销服务集
群体。并以家居为核心向外延拓展。

■记者 白娜

提起“邓湘涛”三字，业内
熟悉的人都习惯性地把他和
“文人” 联系起来。 他虽不从
文，鲜有吟诗作赋，却有着诗
人的情怀，连企业每次促销活
动，对每一个主题文字、每句
话、每张图片，他都锱铢必较，
力求创意绝妙、夺人眼球。

他偏爱休闲服装，也是真
正能把大牌穿出低调贵气的
家居业老板；习惯性地将双手
插进裤子口袋，有种特立独行
的标签。 听过他发言的人，常
觉得“人情味十足”，他总能将
严肃的行业话题转变成轻松、
诙谐的故事。

曾在一次格林地板年底
感恩庆典上，他播放了一套亲
手制作厚达80多页的PPT，以
庆祝太太40岁生日，在高朋满
座的宴会上，一张张怀旧画面
的播放。那曼妙的柔情让人看
得心里发软，想不到酷男的内
心也有这种极度丰富和温柔。

在庸常大众眼里，他善于
袒露自己的心声， 真性情，不
矫揉造作， 也不狂狷浪荡；他
才华出众也桀骜不驯，在他自
己喜欢的领域里舞风弄月，逍
遥沉醉。

对话

格林地板湖南省总代理。1998年，进入
南湖大市场租下一间近30平方米的店面，
经营地板原料起家；1999年开始代理格林
地板，伴随家居建材行业的一路走高，他也
成为分享时代红利的受益者；至2006年时，
他开始着手带领格林向全省辐射。目前，格
林地板在全省市场共开设了近50家专卖
店，拥有数百个地县级经销商。现代理多品
牌木地板运营销售。
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