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第一家省级分公司首选湖南

进入保险行业之前，伍立平曾在
一所高校工作了5年。 一个偶然的机
会，学校老师推荐他去保险公司，“我
在大学学习的是农业专业，保险是什
么东西完全不知道。” 这个机会让伍
立平措手不及，凭着年轻时的一股闯
劲，加上一直希望能够有更大的发展
空间，伍立平毅然决然地进入了保险
领域。

机缘巧合往往也是命中注定，伍
立平牢牢抓住了在人保的发展机遇。
他先后在常德、怀化人保分公司工作
了十几年，积累了丰富的工作管理经
验，这为他日后进入人保寿险湖南省
分公司创造了良好的条件。

2006年7月，人保寿险湖南分公
司正式开业。这是人保寿险在北京以
外开设的第一家省级分公司，充分显
示出公司对于湖南保险市场的重视
程度。“初入市场时， 我们机构少、人
员少、保费少，人保寿险还不被业内
认可和关注。”伍立平深有感触地说，
在这样艰难的情况下， 人保寿险在
2006年湖南省的保费总额依旧突破
了1亿元大关， 这在当时的湖南寿险
市场已是十分不错的成绩。

五年来累积保费超过116亿元
2007�年开始， 人保寿险在湖南

市场实现了超常规跨越式的发展，公

司仅用一年的时间就基本完成了全
省性的机构布局， 当年保费收入达
10.91亿元。到2010年，公司全年共实
现保费收入已达到35.6亿元。五年来
累积实现保费收入超过116亿元，而
且实现了累计盈利，创造了同业 7-9�
年甚至更长时间才能取得的业绩。

“我们已经成为近年来湖南寿险
业发展最快的公司，目前在湖南的寿
险市场排名前三位。” 伍立平自豪地
说。据了解，截止到目前，人保寿险湖
南分公司今年的保费收入已达到28
亿元， 计划全年保费收入超过45亿
元。

能够取得如此快速的发展，伍
立平认为与公司优质的产品是密不
可分的。“公司从充分满足客户需求
的角度，开发的产品既能实现意外保
障，又有一定的投资理财功能，更重
要的一点是有固定保底回报，并且还
能实现公司的分红。”

按照保监会规定，分红型产品保
险公司70%的投资收益是必须作为
红利分给客户的。“人保寿险在近几
年的投资收益在同业中处于领先地
位，能够给客户带来更多的实惠。”伍
立平介绍。

重点拓展农村市场
今年受到国家宏观调控和通货

膨胀的影响，对保险业的发展既是挑
战，也面临良好的机遇。“如今股市震

荡、资本市场低迷的情况下，投资股
票面临较大的风险，一般老百姓难以
承受，而存入银行利率又较低。”伍立
平解析说， 老百姓的购买能力下降，
抗风险的能力也较低。

“在这个时候， 购买保险产品风
险较小、收益稳定，是消费者最佳的
投资理财选择。”伍立平介绍，公司将
根据市场情况不断创新产品，找准自
身优势和定位，解决目前保险业产品
严重同质化的问题。

对于人保寿险下半年的发展规
划，伍立平介绍说：“目前来说，社会
保障程度较低的就是农民。作为一家
国有寿险公司，我们肩负着完善社会
保障体系的责任，公司会将重点放在
农村市场。”

记者了解到，从2009年下半年开
始，人保寿险就开展了“保险下乡 服
务三农”的活动，让广大农民学保险、
懂保险，然后再购买保险。

“我们将针对广大农村日益增加
的保险需求，进一步整合人保集团农
村保险资源， 加快农业保险办公室、
农村金融服务网点等农村保险网络
服务体系建设， 为农民朋友提供财
产、医疗、养老、人身意外和理财等产
品的一站式服务，打造综合性的农村
保险服务平台，不断扩大保险的覆盖
面，来服务广大农村最需要获得保障
的人群。”伍立平满怀信心地笑着说。

■记者 陈张书 实习生 王立成

厌恶风险者需要上“保险”
———专访中国人民人寿保险湖南省分公司党委书记、总经理伍立平

“在银行利率波动较大、股票和基金又极具风险的局面下，选择保险进行投资理财是消费者最佳的选择。”中
国人民人寿保险股份有限公司湖南省分公司(以下简称人保寿险)党委书记、总经理伍立平接受记者专访时表示，
人保寿险将会根据市场不断创新产品，让更多需要获得保障的客户享受到人保寿险带来的优质服务。

伍立平


