
2011年8月9日，上汽通用五菱旗下
首款中级轿车宝骏630在成都正式上
市，最低售价6.28万，揭开其全国巡回上
市大幕。紧随其后，全国宝骏630经销店
百花齐放。8月28日，位于长沙市中南汽
车世界J区12号的湖南第一家宝骏4S店
湖南宝鸿汽车销售服务有限公司火热
开业。开业典礼上，该公司总经理贺日
明表示， 企业对宝骏630的市场前景充
满信心，相信这款“国际品质亲民车”一
定能成为湖南省消费者的可靠伙伴。

在渠道服务方面， 宝骏630从起步
阶段就向国际标准看齐。销售经理匡诚
介绍说，4S店将采用“6秒钟之内接待，3
分钟之内零距离了解客户的需求”的统
一服务标准，打造具有国际化服务标准

并让用户感到亲切的渠道体系，围绕提
升客户终端体验，以可靠专业的产品销
售服务流程，最终实现“可靠的伙伴”这
一品牌承诺。

同时， 本次上市车型均搭载1.5L发
动机， 共计3款， 官方指导价为6.28万
-7.38万元， 将主攻中国市场份额最大
的中级车市场。作为一款基于通用成熟
技术全新开发的动感品质中级车，宝骏
630以“集成资源，联合开发”的研发模
式，在通用汽车成熟技术基础上，结合
中国消费者动态需求全新开发而成。全
时动感外观、全球品质标准、全民安全
设计、全能动力操控、全面适用空间、全
程经济环保是宝骏630的“六大亮点”。

■记者 樊超

湖南首家宝骏4S店正式开业

美丽的“长沙明珠”松雅湖边，驶来
了宝马车型中同样集万千宠爱于一身
的“明珠”MINI。在声嘶力竭的发动机轰
鸣声与尘土飞扬之中，THE�MINI中国
任务CHINESE�JOB�37号任务———长
沙分站赛日前正式落幕。 据了解，从
THE�MINI中国任务CHINESE�JOB�37
号任务———长沙分站赛公开招募以来，
不到一个月就聚集了近130人报名参
赛。活动当天，赛道边白色的帷帐内就
聚集满了前来参赛的车手与陪同家属。
在完成赛前的集中培训后，选手们在艳
阳之下走向小却强大的MINI赛车。在

尘土飞扬间，驰骋着激情、快乐与骄傲。
据长沙瑞宝汽车销售服务有限公

司孙婕介绍，“2010�MINI中国任务”分
三个阶段：选拔赛、区域决赛、全国总决
赛，全程历时4个月。选拔赛将于4月下
旬在中国四个区域四路齐发，覆盖全国
32个城市，获胜选手晋级7月到8月份的
区域决赛。 而四个区域将各有9名优胜
者组成3支车队晋级全国总决赛。 全国
总冠军车队的每位成员将各赢得一辆
MINI�John�Cooper�Works一年不限里
程使用权的终极大奖。

■记者 樊超

MINI星城演绎“中国任务”
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8月27日， 上汽荣威长沙唯一经销
商———申湘荣威4S店举行了荣威跨领
域专业SUV———W5的湖南上市会。作
为上海汽车荣威品牌旗下的首款SUV
战略车型， 荣威W5高端切入中级SUV
阵营， 率先引进豪华SUV的4大专业技
术，“跨领域专业SUV”的定位开创了城
市型SUV之外的新蓝海。同时，荣威W5
以5款车型的布局和17.18万元-29.88万
元的中级SUV价格区间，为同时对城市
驾驭和户外越野均有要求的消费者提
供了新选择。据了解，当天亮相的展车
为荣威3.2L最高配置黑色尊域版，订金2
万元，提车周期为1个月。

在城市型SUV“轿车化”日趋严重
的国内车市，“跨领域专业SUV” 荣威
W5造型设计上将活跃的都市风格与霸
气的SUV野性巧妙结合起来，给人以充
满阳刚动感的时尚视觉 。 而长 达

2740mm的轴距远超同级车型， 提供了宽
敞舒适的内部空间；操控体验方面，荣威
W5类似宝马X系和奥迪Q系的欧式运动
风格调校，使得操控起来不但路感极佳而
且换挡感清晰。动力方面，荣威W5搭载了
被誉为“中级车型黄金动力 ” 的 1.8T�
Kavachi全铝涡轮增压发动机和欧洲原装
进口的3.2L�Tornado�XGI高性能发动机，
不但动力强劲、输出澎湃而且可以在各种
路况中尽最大可能节省油耗。

申湘荣威4S店总经理刘威表示， 现今
消费者对SUV的需求趋向于“专业多用”，
荣威W5很好地填补了这一市场空白，“跨
领域专业SUV” 的定位一举弥补了城市
SUV外形胜过内涵的缺失和专业SUV城
市道路环境使用代价高昂的缺憾，帮助渴
望精神放牧的都市人群打破“高速公路包
围城市”的局限，目标直指领军SUV市场
中高端车型的未来走向。 ■记者 田泽伟

8月27日上午9点，由湖南天吉汽车
销售有限公司主办的“油我掌控，省者
为王———英伦金刚/金鹰节油王挑战赛
（长沙站）”，在湖南天吉汽车销售有限公
司前坪鸣锣开赛，此次挑战赛集结了20
余辆英伦金刚/金鹰/金鹰CROSS竞相
角逐，参赛车辆涵盖了英伦品牌旗下全
线车型。

经过近1个半小时的激烈角逐，最
终26号车，李斌驾驶的金刚，以百公里
油耗3.28L，折合0.245元/公里，荣膺“油
我掌控，省者为王———英伦金刚/金鹰节
油王挑战赛（长沙站）”节油王大奖，并获
得主办方提供的五千元大礼包；2号车,
谭朝勇驾驶的金刚，以百公里油耗3.3L，
折合0.247元/公里， 荣膺本次挑战赛节

油精英奖，并获得主办方提供的三千元
大礼包；8号车， 李红旗驾驶的金刚，以
百公里油耗3.55L， 折合0.27元/公里，5
号车,�定群智驾驶的金刚， 以百公里油
耗3.74L，折合0.28元/公里，分别荣膺本
次挑战赛节油能手奖，并获得主办方提
供的千元大礼包；其余选手也分别以优
异的成绩，荣获“节油先锋奖”，主办方
也分别给予了奖励。

据主办方湖南天吉介绍，通过比赛
来验证英伦汽车绿色、节能、环保这一
卓越性能，同时也为培养用户的节油意
识，为广大车主搭建一个节油技巧和养
车习惯的交流平台，也为答谢各位英伦
汽车车友一直以来对英伦品牌与湖南
天吉的支持与信赖。 ■记者 樊超

英伦金刚/金鹰节油赛长沙落幕

同时满足城市驾驭和户外越野要求

“跨领域专业SUV”荣威W5
正式登陆湖南市场

购车还能中千元现金大奖？这个消
息千真万确。8月28日，福田时代汽车为
庆祝福田汽车成立15周年举办的购时
代汽车优惠大酬宾现场抽奖活动在长
沙市驭菱汽车销售有限公司举行。据了
解， 参加此次抽奖活动的消费者都是8
月10日-8月28日期间购买时代汽车的
客户，其中，一等奖奖现金3828元，二等
奖奖现金1828元， 三等奖奖现金828
元。最终，才成为福田时代车主不久的
刘先生成功获得一等奖。

据介绍，时代汽车作为福田汽车集
团旗下的支柱明星业务， 已累计产销
240万辆，连续15年稳居中国轻微卡市

场销量第一。 之所以取得骄人的业绩是
与时代汽车的产品性能过硬有直接关系
的，用时代汽车客户的一句话，就是买时代
汽车买的就是效益。 ■实习记者 李讯琪

购福田时代汽车还能中大奖


