
2011年8月31日 星期三 编辑/贺齐 图编/言琼 美编/叶海琳 校对/张郁文 B05财经·创富

免费热线：12580呼三湘都市报 新闻热线：0731-84326110�����发行热线、投诉：0731-84316668、84315678、84329777���广告热线：0731-84329988�����本报地址：长沙市芙蓉中路一段 440号 邮编：410005免费热线：12580呼三湘都市报 新闻热线：0731-84326110�����发行热线、投诉：0731-84316668、84315678、84329777���广告热线：0731-84329988�����本报地址：长沙市芙蓉中路一段 440号 邮编：410005

小小“十元店”，年入20万
为您创富支招 ■实习生 刘莎 虞纵横 吴丽萍 记者 杨斯涵

“全场十元，我们的产品价格更低，我们的产品质量更好。”走在长沙繁华的地段，市民总能被喧嚣的喇
叭声吸引，不少人很纳闷，“十元店”到底能挣到钱么？事实是的确有不少生意人通过开这样的店铺而挖到了
一桶金。

岳阳人王烨高考失利后， 到广东
佛山追寻自己的梦想。 做过酒店服务
生，开过手机店，经历了打工与创业的
王烨进入了精品这个行业。

时尚、实惠、个性三大法宝
精品行业是个可以赚取暴利的行

业。 淘淘乐的9.9元精品店则是有着时
尚、实惠、个性三个优点的品牌精品店。

店面正式开业是2011年3月，正是
新生入学的时候，生意因此异常火爆。
“由于店内部分产品是限量的，并且品
种丰富，质量有保障，每个学生都能选
购到时尚而独特的饰品。”

王烨告诉记者， 每件商品的利润
控制在40%左右。 产品更新相当快，淡
季的时候一个月也要进货好几次，一
个月大概采购五六万元的货品， 旺季
要进十来万元的货品，货品更新频繁，

店子才能有很好的经济效益。
王烨告诉记者：“我们店的商品虽

然价低，但是质量从不打折，这也是我
们拥有众多回头客的秘诀。”

会员制度扩大客源
“‘十元店’是靠销售量来拉动自己

的营业额的，因此要选址在有大量客流
的地方，大学城是最佳之选。”除了地理
位置的优势，产品本身的吸引力也让很
多顾客在王烨的店里选购商品。

“一次有个女生在我们店里不知不
觉选了11件东西，付完账后半个小时，
她又折了回来。 因为她买了太多礼品，
都没有钱搭车回家了。” 说完这个小故
事，王烨得意地笑了起来。

为了锁定更多的顾客，王烨还制定
了会员制度。让寝室一个人购物变成带
动室友一群人购物，以增加销售量。

每月王烨能有3万多元进账，纯
利润大概是2万多元。 记者随机采访
了一名中南大学的任同学，她告诉记
者“我们买东西都喜欢货比三家，比
方说这个自带水杯，我在另一个精品
店看到是十多元钱一个， 这里只要
9.9元。东西质量不错，价格也划算，
所以就常来逛逛。”

“十元店”自2009年开始风靡全国，受到了普通老百姓的追捧。 统一价格，购买方
便，无需标价、找零、讨价还价。“十元店”以薄利多销为营销方式，比起超市、精品店，
同种商品价格相差20%-50%左右。

随着人们生活收入的提高，以往“两元店”由于质量相对较差，逐渐失去人们的
喜爱，从而也就被“十元店”所取代。一位经济学者告诉记者，10元店的产品，在目前
看来，50年内都不会淘汰，因为质量较好，价格较高，利润空间也高，所以短期内不会
被零售商抛弃。

记者走访的这几家店铺，虽说商品价格都是10元，但商铺进货要很充足才能满
足消费者，因此投入成本较大。再者，创业者大多是使用薄利多销的经营手段，要想
再此基础上创造出利润空间，需要一个较长时间的坚持。一旦坚持下来了，大多收益
还是很不错的。

对于选址，记者认为不同主题的“十元店”应该选择不同的地段，比如：如果卖日
用品、五金、玩具，那么店面位置最好是居住区、市场等，如果卖工艺品、饰品、创意家
居、礼品，那么最好在学校、街道、商业区开店。

问：针对开店的个体工商户，邮储银行推出了哪些信贷产品？
答：针对开店的个体工商户，邮储银行推出了商户小额贷款和个人商务贷款

等信贷产品。 商户小额贷款对象主要为经工商行政管理部门核准登记并有固定
的生产经营场所，产品有销路、经营有效益、经营者素质好、能恪守信用的各类私
营企业主、个体工商户和城镇个体经营者，其特点是“无需抵押、方便灵活”。个人
商务贷款的贷款对象也是上述客户，但是需要以房产作抵押，其特点是“一次抵
押，循环支用”。

问：以上十元店如果想到邮储银行贷款，目前有哪些途径？
答：客户如果想到邮储银行贷款，可到各营业网点、个人贷款中心、信贷咨询服

务中心咨询或申请，各贷款经办支行均有专人负责贷款的日常申请受理，客户按我
行要求提供相关资料即可。

问：贷款需要具备什么条件？
答：商户小额贷款和个人商务贷款需满足的基本条件有：
1、年龄在18（含）至60（含）周岁之间，具备完全民事行为能力的自然人。
2、具有合法有效的身份证明、贷款行所在城市的户籍证明或有效居留证明。具

有经年检合格的营业执照，且经营时间在半年以上。
3、具有良好的信用记录和还款意愿。
4、具有稳定的合法收入来源和按时足额偿还贷款本息的能力。
5、有明确的贷款用途，且贷款用途符合相关规定。
6、能提供我行认可的贷款担保方式，小额贷款需要有保证人或组建联保小组，

商务贷款需要有住房或商用房等作抵押。
7、贷款行规定的其他条件。

开“十元店”，薄利多销是硬道理

高效物流让“十元店”转起来

邮储银行长沙服务网点
省分行直属支行 85989316���东风路支行 84201602
东塘支行 85710077���五一路支行 84411294
高桥市场支行 84766242���师大支行 88882601

店主：王烨
店名：淘淘乐9.9元加盟店
地址：岳麓山南路中南大学主校
区附近
创业经费：20万
年收益：24万

创业心得

客户广是来源，好产品是保障，好地段是关键。

“十元店”还能再开50年

刚刚走进这家“十元店”，你就会
被店里人满为患的场景所惊叹， 一个
小小的“十元店”，生意怎会如此红火。

学会在挫败中成长
晏先生曾是面点店的老板， 在创

业的过程中发现食品行业不太好做，
于是在2007年加盟了一家“十元店”，
开始了自己的第二次创业之旅。

在这次创业的过程中， 晏先生
努力学习“十元店”的经营模式并慢
慢上手，开始盈利。但是，好景不长，
在开店的过程中总是遇到一批又一
批的行窃者， 自己的生意也开始走
下坡路。

在仔细思考下，2009年，晏先生
决定脱离加盟店， 选择在长沙自己
开一家“十元店”。凭借自己两年来
不断学习积累下来的经验， 晏先生
的店在长沙站住了脚， 后来在步行

街内街连续开了两家连锁店，生意开
始壮大起来了。

人流量大是关键
黄兴路步行街是长沙人流量最大

的一条商业步行街， 每天在他店门口
经过的人成千上万， 大量的人流是晏
先生生意红火的关键所在。

“十元这个价位对于长沙这样
一个发展速度如此之快的城市而
言，是一个可以普遍接受的价位，只
要买的东西物超所值， 大家都会争
相购买，并且奔走相告。”晏先生正
是瞅准了长沙人注重商品性价比的
这一特点， 决定在长沙开始自己的
第一家“十元店”。

“这是一个薄利多销的行业，我
们将店面开在繁华的地段， 不怕没
有客源， 担心的就是物流能不能跟
上。” 晏先生向想开店的朋友建议，
选择一家有效率的物流公司， 提升
店内商品的流通速度是一个需要重
视的问题。

因为生意做得很顺溜， 晏先生的
店也不断扩张。“现在在长沙黄兴路已
经有了三家店面， 下一步的计划是将
店面的规模扩大。”

店主：晏先生
地址：长沙市黄兴南路166号
创业资金：30万
年盈利：20万
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“十元店”是主要经营小商品买卖，来得快，去得也快。
选择一个好地段和一家有效率的物流公司， 提高商品流转
速度非常重要。

创业心得

低廉的价格、靠谱的质量让十元店有利可图。


