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日前，记者从东风本田了解到，CR-V

总销量即将在7月份突破50万辆， 这标志

着CR-V即将成为中国汽车市场上首款销

量达到50万数量级的SUV车型。为庆贺这

一历史时刻的到来， 感恩回馈广大消费者

对东风Honda的支持，CR-V“荣越50万

感恩‘礼’遇”系列活动已在东风Honda全

国特约店展开。

据悉，活动期间，到店客户可享有“感

恩双重礼”，即日起至9月30日期间，车主

来店即可参加“一杆进洞 感恩有礼”活动，

有机会赢取精美礼品；同时8月期间，各特

约店还开展各种感恩庆典活动， 以回馈消

费者。 此外，7月15日-10月15日， 东风

Honda“焕然一新”售后服务感恩季即将启

动，车主可享多重售后服务“礼”遇。

作为中国SUV市场当之无愧的王者，

CR-V上市以来凭借“销量第一、 节油第

一、安全第一、质量第一、产品魅力第一、环

保第一、保值率第一”七个NO.1的骄人战

绩创造一个又一个辉煌， 如今CR-V将迎

来新的辉煌，那就是50万辆销量达成。而谁

将成为CR-V第50万位车主呢？ 这个答案

即将在本月揭晓。

记者从东风本田长沙各大专营店获

悉， 凡在近期购买CR-V的客户不仅可享

“感恩双重礼”， 而且有可能成为CR-V第

50万位荣耀车主。 ■记者 田泽伟

荣越50万，

东风本田CR-V

感恩“礼”遇消费者

兰天集团董事长汤国华在接受记者

采访时表示，株洲兰天河西专营店是该集

团迄今投资最大、档次最高、条件最好、标

准最新的一家4S店。其二楼建有足以容纳

200多台新车的室内新车仓库， 让以往日

晒雨淋的新车从此有了遮阳避雨之所，客

户购车更加安心。 而三至五楼的员工宿

舍，则是一室一厨一卫的套房，凡班组长、

主管级以上员工均单独配备一个套间，可

带自己的家属一起入住，共同营造“家”的

感觉。

作为中国服务业企业500强、 湖南省

百强企业———兰天集团2001年正式进入

汽车行业，通过近10年的努力打拼，当初

的单枪匹马已经发展成了一个网点遍布

长沙、株洲、益阳、常德、娄底、邵阳、怀化、

张家界等十数个地区的汽车集团，旗下代

理东风日产、东风本田、东风雪铁龙、东风

标致、奔驰商务车、海马福仕达等诸多品

牌，不仅如此，还为准车主提供一条龙服

务的驾驶员培训学校———兰天驾校。

日前，记者从汤国华处了解到，作为

湖南车界“七剑之一”的兰天集团，接下来

还将继续推进在市州的布局。据汤国华透

露，到明年6月份，兰天集团新建4S店将达

到10家，而到明年底，兰天集团旗下的4S

店将达到30家。目前，株洲兰天河西专营

店旁边的大片空地近期将开始东风日产

启辰自主品牌、 东风标致品牌的建设，后

期还将在株洲区域内继续完成他们的发

展目标。

■记者 田泽伟

东风日产

全国首家新版A级店落户株洲

到明年底，兰天集团旗下4S店将达到30家

汽车·本土

“没有发展，就注定

会被淘汰”。这是湖南兰

天集团董事长汤国华之

前在和记者交谈中说过

的一句话。然而，就在和

记者交谈之后不久，以

专注东风系列的兰天集

团再次重拳出击， 旗下

东风日产株洲兰天河西

专营店于日前正式对外

营业。据了解，东风日产

株洲兰天河西专营店是

东风日产全国首家新版

A级店，也是兰天集团目

前已营业的第17家4S

店， 还是兰天集团在湖

南省内东风日产品牌的

第7家4S店。

兰天集团董事长汤国华先生致辞。


