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问：美发美容行业创业初期需要投入大量资金，比如店面

租金、装修、员工工资等，对于美发美容店融资，目前银行有哪

些渠道？

答：美发美容店业主如果没有合适的抵押物，可向我行申

请商户小额贷款；如果有房产、土地等抵押物，可向我行申请

个人商务贷款（借款人为个人）或者小企业贷款（借款人为企

业）。

问：融资最高额度是多少？需要具备怎样的条件？

答：小额贷款单笔最高额度为10万元；商务贷款最高授信

额度为500万元；小企业贷款最高授信额度为1000万元。

小额贷款和个人商务贷款需满足的基本条件有： 具有合

法有效的身份证明、 贷款行所在城市的户籍证明或有效居留

证明；具有经年检合格的营业执照，且经营时间在半年以上；

具有稳定的合法收入来源和按时足额偿还贷款本息的能力；

有明确的贷款用途，且贷款用途符合相关规定；能提供我行认

可的贷款担保方式，小额贷款需要有保证人或组建联保小组，

商务贷款需要有住房或商用房作抵押等。

小企业贷款客户需满足的基本条件有： 经工商行政管理

部门核准登记，并办理年检手续，从事特殊行业的须持有有关

机关颁发的经营许可证； 持有人民银行核准发放并经过年检

的贷款卡， 税务部门颁发的税务登记证以及技术监督部门颁

发的组织机构代码证；有固定住所和经营场所，合法经营，产

品有市场、有效益；能够提供足值有效的抵（质）押物；连续正

常经营一年以上等。

2011年7月20日 星期三 编辑/贺齐 图编/刘丰 美编/张元清 校对/刘湘

B04

财经·创富

免费热线：12580呼三湘都市报 新闻热线：0731-84326110�����发行热线、投诉：0731-84316668、84315678、84329777���广告热线：0731-84329988�����本报地址：长沙市芙蓉中路一段 440号 邮编：410005

男人的面子钱，也好赚

男士美容风劲吹星城

邮储银行长沙服务网点

省分行直属支行 85989316���东风路支行 84201602

东塘支行 85710077���五一路支行 84411294

高桥市场支行 84766242���师大支行 88882601

为您创富支招

爱美之心人皆有之。美容，这项女人的爱美专利，现在男士也可以光明正大地享用了。在经济社会

和时尚潮流不断发展的今天，男士美容作为一种新观念或者是一种新的生活形态而诞生，其背后隐藏

的能量是巨大而不可估量的。

随着男士美容的风尚和理念逐渐流行，融合了水疗、美容与养生的SPA健康会所也开始走进男人

的世界，并逐渐得到一些白领和成功男士的青睐与追捧，同时也为个人投资者打开了一扇创富之门。

■实习生 李程 郭炜娴 梁兴 见习记者 雷昕

中国美发美容业协会提供的资料显示：包括隆鼻、去疤、

割双眼皮、 去眼袋等这些整形美容项目， 也已不再是女性专

美，男性顾客已占美容总人数的三成左右。而男性美容年平均

消费额最低在1200元左右，一般在4000元左右。

随着男性对外表修饰的日益重视，像包月卡做美容、花数

百元买套男士护肤品的人越来越多， 男用化妆品的销售行情

不断看涨，平均每年递增二三成。有些品牌的香水男士部分销

售额已占其总销售额的六成。

精明的商家开始挖掘都市新潮男士带来的新商机。目前，

大城市中一些本来专做女子护理的美容院陆续增设了男宾

部，各大商场的化妆品部开辟了男士用品专柜，以期在前景看

好的男子美容护理市场占得先机。 男性美容市场即将成为美

容养生行业一轮新的投资热点。

男人的钱比女人的钱好挣

选址： 男士美容院的消费群体是白领和中产阶级的成功

男士。繁华商业街、高级住宅区或化妆品销售网点较为集中的

地段比较适合男士美容店。

装修：男士美容院往往以黑色、灰色或蓝色等更为大气的

色彩示人，在装修形式与色彩上要体现出男士儒雅、阳刚、稳

重之美，并冠以“生活馆”或“会所”等气派称号，给人以高雅品

位的格调。

设备： 美容设备必须齐全高档， 要体现男人的品位和身

份。 让顾客在会所能够尽情放松， 体验美容与健身一体的享

受，空调、健身器、护理床、美容设备等，都要足够先进时尚。

营销模式：前店后院布局，集化妆品专卖店、美容院专业

护理、保健按摩中心、足道馆等各种功能于一体，既销售产品，

又做售后护理或包卡服务。

点评人：资深创业指导专家王辉

男士美容店，一定不能小家子气
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开店时间：5年1个月

门店地址：长沙芙蓉广场

“在刚开业的两年时间里，养生馆的主要客户是老

板的几个朋友，以及电视台的一些主持人。随着男士自

身健康意识的不断提高，再加上良好的客户体验，前来

养生馆要求做SPA的男士也逐步增加，客源也较为稳

定，现在都要提前预约了。”主管唐彬女士表示。

“其实，男人也需要做保养，解决肌肤的一些问

题以及身体上的按摩和放松都是很有必要的。 男士

养生市场的前景不可小觑。”唐彬认为。

在进行按摩的同时， 美疗师还会提醒顾客身体

哪些方面存在亚健康的状态， 并为顾客教授相关的

保养和治疗方法。

[你好漂亮男子SPA养生馆]����培养良好的客户体验

开店时间：2个半月

地址：韶山北路鸿铭商业街

长沙男士美容养生的市场目前并没有完全开

拓，很多男士还完全没有“SPA养生”的概念，因此养

生馆对于客户的定位问题就显得尤为重要。

水能量男士养生SPA馆的曹经理对于店子的定

位也是颇费了一番心思。“我们店选址在商业街，附

近有很多高档的酒庄和较为豪华的美容美发店，而

且这边的居民在长沙来说是收入较高的人群。”谈到

定位，曹经理还表示，养生馆的客户一般都是成功人

士，收入和消费水平都较高。精准的客户定位是养生

馆得以生存和发展的重要因素。

曹经理还认为必要的媒介宣传也是不可或缺的

重要部分。在养生馆的茶座休憩处，记者看到，除了

一些有关养生和美容的藏书还有不少杂志。 曹经理

告诉记者，“我们也会在一些高端的杂志做宣传，比

如《高尔夫》、《臻品》等，同时在长沙的一些酒店的电

梯和高档写字楼也会有我们的宣传。”

与一般的男士养生馆有所不同， 水能量独特的

“冥想陪伴” 内容是其SPA养生概念的一大亮点。曹

经理认为，SPA养生不应该只是单独的身体上的放

松，而是要将身体和精神结合起来，达到身心的统一

与和谐。

[水能量男士SPA养生馆]����精准定位很关键

不定期地组织一些养生

的讲座， 不仅让客户体验到

养生的重要性， 也将养生的

知识带给客户。

创业心经

做好客户体验后的服务

是一些美容养生馆容易忽视

的问题，服务细节很重要。

创业心经

开店时间：3年9个月

开店地址：长沙人民东路德政园方舟大厦

“我们没有打多少广告，基本靠口碑宣传，经朋

友介绍过来的客户能达到80%。”当记者问及最初开

店时吸引顾客的方法， 龙帅叶店长略带骄傲地对记

者表示。

“龙帅所有的服务项目都是自主研发的，一般要

好几个月甚至一年才能推出新的项目，并且总经理会

亲身体验每一个新的服务项目和产品，满意之后才会

推广到店面。”叶店长一直强调龙帅专业的技术。

肚子顾好了，“面子”也很重要。当人们开始成功

时，就会想办法让自己保持健康，身体健康了才能获

得更大的成功。 长沙的男士SPA市场潜力还是很大

的。龙帅在长沙湘江中路开了长沙的第二个分店。

“我们有专门的选址人员，一旦地址确认就会立

马把地方租下来并与长期合作的工程团队协商开

工。”在店址的选择上，龙帅负责人很慎重，环境、服

务与技术是龙帅生意火爆的三大要点， 在追求店内

环境优雅的同时也顾及到店面周边的环境， 一个良

好的店址会给顾客好的身心享受。“总是有顾客把谈

生意的地点选在我们SPA馆， 在放松身心的同时又

能在安静的环境中进行交谈。”

[龙帅MAN�SPA俊颜馆]����确定开店地址慎之又慎

刚开店不要急，在技术上

扎实稳打， 顾客的口碑好了，

生意自然就好了。

创业心经


