
融资难是目前多数中小企业无

法回避的现实。 主要原因在于小企

业缺乏有效担保或抵押， 或是其财

务系统、内部管理制度不完善。通过

团抱取暖、 实现信用增级的联保贷

款是可能的选择之一。

联保小组是由同一集群内若干

家小企业自愿组成一个联合担保

体。 联保小组成员之间协商确定授

信额度，向银行联合申请授信。每个

借款人均为联保小组其他借款人向

银行申请借款而产生的债务提供连

带保证责任。

联保贷款是中信银行小企业

“成长贷”的重要组成部分。浏阳市

花炮小企业联保授信就是成功的案

例之一。

花炮行业是浏阳市的支柱产

业。 中信银行长沙分行针对该市花

炮企业的实际情况，采用以联保贷

款为核心的服务方案， 向花炮小企

业提供集群授信。 具体操作则是以

3到7家相互熟悉、相互信任的花炮

企业在自愿的基础上组成联保小

组，并选择一家企业作为小组长。小

组成员之间必须是非关联企业，没

有直接、间接的控股关系；法律主体

资格相同，实力相当。中信银行为联

保小组提供集群授信。截至2011年

6月底， 中信银行长沙分行累计对

161户花炮企业提供了授信， 授信

余额近4亿元。

■记者 刘永涛

本报讯 刷卡促销活动是银行

的传统项目。近日，记者从华夏银行

长沙分行了解到， 银联湖南分公司

携手华夏银行长沙分行， 即日起推

出“华夏送清凉，好礼吉分享”活动。

据了解， 活动期间华夏银行持卡人

（含借记卡、信用卡）在长沙地区任

意商户（烟、酒、电器及大宗批发业

务除外） 刷卡消费， 累计或单笔满

520元送王老吉一件（12罐装）、累

计或单笔满1020元送王老吉一件

（24罐装）。每位客户凭购物小票、刷

卡POS单和所刷银行卡， 在8月1日

前限领一次，礼品数量有限，送完即

止！兑换时间每天上午9点至下午5

点， 本次刷卡送礼活动将于7月31

日结束。

■记者 陈张书

华夏银行刷卡送礼

中信银行小企业

联保贷款助力发展
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上交所金属市场周一早盘普遍

高开高走，但午后沪铜领先回落，随

后沪锌、沪铅亦基本回吐早间涨幅。

全天唯一保持上涨节奏的是沪铝。

目前金属市场看涨气氛仍占据主

动，多单短期可继续持有。

受上周五ICE原糖期价经大幅

震荡后继续小幅下跌影响， 周一郑

糖早盘以日内最低价小幅高开，盘

中冲高回落，尾市全线收涨，但呈现

近强远弱格局，主力合约SR1201涨

42元。目前郑糖进入高位压力区，有

震荡整理蓄势需要， 近期关注郑糖

能否高位站稳，谨慎为宜。

IF1108周一高开震荡下跌，报

收小阴线，成交和持仓环比增加。沪

深300指数技术上看， 多条均线开

始粘合向上，KDJ、BOLL处于强势

阶段，指数接连几天站稳年线上，短

期技术走势较乐观。 从周一市场的

运行来看，大盘保持强势，但在创出

反弹高点后出现了震荡， 由于指数

上方的压力主要是半年线3138.94

点，而这一点位是市场的最后压力，

所以短线可能出现一个蓄势阶段。

注意3150点的阻力及3100点的支

撑 。 预 计 周 二 IF1108 合 约 在

3160-3100点区间波动。 建议投资

者逢低做多，以3095点为止损点。

■德盛期货研究中心

本报7月18日讯 记者今日从中国人寿保

险湖南分公司获悉，今年上半年，湖南国寿总

保费已达78.4亿元，占市场份额4成以上，其个

险期缴保费更是发展迅速，今年1-5月同比增

长61.39%，高出行业平均增幅57.1个百分点。

湖南国寿总经理陈向荣介绍， 该公司自

1996年开办个险业务15年来， 个险渠道保费

收入从不到亿元逐年发展壮大，到2010年实现

保费超过56亿元，一路领航湖南市场。

■记者 刘永涛 通讯员 刘念涵 钟俏

分红险打出“抗通胀”招牌
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国寿领航个险市场15年

每一次涨跌的轮回，市场都会有清晰的主

线，无论你是基本分析派，还是技术分析派，其

实对市场走势的分析都具有一定的指导意义，

特别是重大转折后， 大家再回过头去找理由、

看图形时都会发现有很多的蛛丝马迹可以让

大家能够规避转折风险、抓住盈利机会，所以

把握你能把握的因素，你只需要借助市场的能

力就必定能站在赢家的行列。

再次回到市场中， 这次我们说得近一点，

仔细搜寻最近三年的市场运行逻辑，不难发现

每一波行情运行的过程中总是蕴含有一到三

条很清晰的主线，就当下的市场行情中，经过

回补2656缺口，构筑2610底部以来展开的反弹

来看，市场循1、超跌绩优2、中报预增3、主题投

资三条明晰主线上行， 你如果不妄想面面俱

到，所有的收益我都要赚到，而只遵循自我逻

辑的判断，做能有效把握轨迹的个股，那么充

分享受反弹收益将是预料之中的事。

■长城证券 刘程莎

你，凭什么赢

期货知识

套期保值的操作原则有：1．商品种类相同；2．商品数量相同；3．月份相同

或相近；4．交易方向相反。以上四个原则是任何套期保值交易都必须同时兼

顾的，忽略其中任何一条原则都可能影响套期保值交易的效果。

套期保值的操作原则有哪些

机构观点

在当下的经济生活中，有什么比跑

赢CPI、让资产保值增值更重要的事情？

当通胀压力节节攀升、7月7日央行

再度加息、银行大规模发行理财产品之

时，保险公司亦迅速转变策略，以“抗通

胀”为卖点的分红险一时炙手可热。

“适当比例地买点分红险， 是通胀

时代投资组合的必需选择。” 湖南一位

资深投资专家的话，或许从侧面凸显了

分红险的当前热度。

险企纷纷出招“抗通胀”

“我要把买的保险退掉。”就在7月6

日央行宣布上调存贷款基准利率消息

后的第二天，市民谢振华就向记者咨询

保险退保事宜。

三年前，谢振华给小孩买了份银保

产品， 当时银行一年期存款利率低于

2%，而银保产品保底收益率有2.5%，既

有保障又有收益。“现在银行一年期存

款利率上调至3.5%了，传统寿险的销售

已无特别优势。”

由此，改良升级产品，以在高通胀

背景下吸引客户，便成众多险企的共同

选择。比如，5月初，泰康人寿率先将万

能险嫁接于分红险， 对其一款老产品

“财富人生”进行了升级；太平洋人寿亦

推出期缴分红型产品———“红福宝两全

保险(分红型)”。

分红险返还期限缩短成趋势

值得关注的是， 传统分红险多是

“三年一返”，然而为迎合投保人希望快

速见收益的心理，快速返还型分红险迅速

成为今年市场主力。

平安人寿的“金裕人生两全保险”就是

一款“快返”产品，第2年即可领取生存保险

金；而新华人寿主打产品“好利年年两全保

险”，同样也是每两年返还保额的10%。

以长沙的王先生为例， 今年年初，为

庆宝宝“百天”，他买了5年期交的“好利年

年”，年交保费54400元，基本保险金额为

10万元。这样，王先生每两年可领取不少

于1万元，直至儿子70岁，这笔资金前期可

作为儿子的教育金，后期可为规划家庭的

定项开支。

银保渠道分红产品转型加速

有数据显示，今年上半年，银行理财

产品的发行数量为8497款，发行规模超过

8.51万亿元。这样的数量，与银保分红产品

的正面交锋异常激烈。

华泰人寿湖南分公司银保部经理邓

叶青则较乐观，她认为通胀情况下，反而

有利于短期投资返还型产品向风险保障

型以及中长期投资返还型产品转型，这是

保险的本质意义。

面对目前银保渠道受到的冲击，太平

洋人寿湖南分公司一位人士表示，有必要

区分保险与单纯理财产品的差异，保险理

财产品通常以中长期见长。“分红险利息

是随央行加息而水涨船高的，其分红率可

能会因此而走高，在加息周期中，购买分

红险对市民来说仍是不错的选择。”

■记者 刘永涛

通讯员 蔡密密 何珊 严柏洪
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