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在长沙家居界，美迪装饰是一家表现很低

调的公司，有种隐约的贵气却无法掩饰。

作为长沙家装界的“前辈”，美迪装饰已

走过十年。在很长一段时间里，美迪装饰都

领跑着长沙家装行业。盈利能力上，毫不逊

色。在经营业绩频现波动的家装企业，美迪

装饰稳如磐石、稳健攀升的自我之路，殊为

不易。

2004年， 美迪装饰联合省室内装饰协

会及其他家装企业共同编制《湖南装饰施工

工艺标准》及《湖南装饰验收标准》，最终成

为湖南家装业首个行业标准。此举也让美迪

装名声大震。

转折始于2006年。 钟菊成控股汇智装

饰， 成为长沙家装行业内同行并购的第一

例。随后，他又成功地将雅筑装饰、喜居安装

饰、金空间装饰等揽入麾下，成为业内当仁

不让的“并购能人”。

今年2月，由美迪装饰编辑的首个《中国

住宅高级装饰标准》手册在长沙首发，作为

官方唯一的认证标准。有人笑言，美迪是在

让整个家装行业按照它的节奏走，厉害。

从2002年开始， 美迪装饰每年项目以

30%的速度递增，目前全省已有9家分公司。

钟菊成表示，在未来的2-3年内，公司

着力打造“大宅设计院”，争取在服务高端客

户方面更上一层楼， 同时将业务扩展至外

省，向全国装饰行业前五强挺进。
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他有一个绰号：“家装少帅”。在

湖南一线家装企业界， 年仅37岁的

袁超辉是最年轻决策者。 他少有地

实现了眼光和智慧的结合， 将点石

家装成功打造成业界首屈一指的家

装巨头。

1998年， 他离开令常人艳羡的

金融行业， 开始自主创业的艰辛之

旅。 初期面临的困难之大也是他没

料想到的。 刚起步的点石家装只有

一间30平方米的房子，人员也仅有3

人，当然，没有客户。

“要永远相信自己正在做的事，

要不你就没有舞台。”袁超辉言行如

一，随着房地产市场的高歌猛进，下

游家装建材也感受到了空前利好，

点石家装的发展脉络也渐渐明朗。

稳健是企业持久之道， 创新才

是制胜之道。2004年，点石家装首发

《明码标价家装成本白皮书》， 在装

修报价混乱不堪的年代， 此举如一

道闪电一样触动业界， 为点石积累

了良好的声誉和口碑。

今年3月18日，点石投资的首家5

万平方米产权式世界级家居产业园

投产建设， 成为首个家装4S产业园，

这为点石家装未来持续发展储备了

充足的马力。在袁超辉眼里，家装行

业没有太多高精尖，“提供与众不同

的产品和服务”， 是袁超辉和点石始

终坚持的原点。

他少有地实现了眼光和细节的

结合，而拼命三郎的劲头，也传导到

公司上上下下。眼下，袁超辉已向地

产投资、家具制造开始尝试，借多元

化融资演绎行业的“极品飞车”。
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【美迪装饰董事长】

【点石家装董事长】

■本版撰文 白娜


