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郭彪是一个活得特别明白的人， 知道自己喜欢

什么，能做什么。他不炒股、不懂基金，也从来不在这

些自己不懂的方面投资。所有的投资，都是自己的兴

趣所在。

比如开酒吧， 酒吧的装修都是郭彪自己一手打

理的，开酒吧也完成了他的一个人生梦想。后来很多

朋友开玩笑说， 郭彪确实给化龙池带来了很崭新的

风貌，因为创新和改革，引领了一个新鲜的事物；

去年10月份， 郭彪和两个朋友一起做的一家文

化公司，主营广告、策划和活动。“因为自己本身是做

电视出来的，我很喜欢看广告，而且我觉得现阶段创

意广告比较少，我希望能够做一些这样的尝试。”

不懂股票，炒股就有点像赌博，风险太大了。而

且就算让专业人士来帮助打理，有时也无法考证他

的资质到底如何。所以，做一项投资，还是要自己亲

力亲为，一定要懂行，才有赚钱的可能。

储蓄增值，快乐无忧

对于储蓄，郭彪主张的是一种最简单的打理方

式就是将一半收入存起来。 考虑到当前CPI高达

5.5%，通胀严重的前提下，建议郭彪在保证预留3至

6个月的生活开支作为活期储蓄外，多参与投资。

建议存款期限不宜超过半年， 可以3个月为周

期办理自动转存，一旦央行在最近3个月内加息，可

及时分享加息带来的收益。活期储蓄可选择持有中

信银行“出国全程通”专属储蓄卡———“回卡”，设置

套餐后，卡内活期账户超过500-600元以上的资金

将按照设置的套餐自动转入定期子账户，在享受定

期存款高收益的同时， 还可对该账户任意取款，获

得活期取款便利。

规划理财，借助品牌

郭彪认为投资一定是自己喜欢的并且懂行的

理财观，我们是非常主张且赞成的，专业的事就需

要交给专业的人来做。 中信银行拥有一支业绩卓

越、经验丰富的管理团队。可考虑借助中信理财“承

诺于中，治任于信”的品牌优势积累理财经验，先接

触低风险理财，例如票据类149天理财，预期年收益

4.7%，周期短收益高过定期，适合短期闲散资金理

财需求；另外建议提早开始基金定投,�或选择中信

基金N计划组合。

出行保障，巧妙选择

郭彪经常出差或出国，可尽量选择服务综合性

强的金融产品来满足出行需求，例如中信银行“出

国全程通”专属储蓄卡———“回卡”，能专属提供24

小时世界语言在线支持， 只需拨打95558即可尊享

翻译服务；另可享受全球关爱服务（包括航空意外

保障和环宇全球紧急救援服务）， 最高享受30万航

空意外保险保障及最高费用高达100万美元的医疗

转运救援等等。

■理财师：中信银行东塘支行贵宾部经理

AFP持有人 刘英

“一半艺人、一半商人”的郭彪喜欢尝鲜：最早卖高帮靴，开了化龙池第一家酒吧

投资兴趣所在，赚个明白钱

【谈储蓄】 一半收入存起来

郭彪收入的一半会存起来，“我一定会存

一部分钱，这是必须的。我平时最大的支出是

吃饭和服装， 买衣服我也会在打折的时候买。

不过我很喜欢买品牌手机，只要有好看的新的

手机上市，我就会去买。”郭彪告诉记者。

【谈信用卡】 信用卡绑定借记卡

“我的信用卡是银行的人推销给我的。记

得有一次用信用卡订飞机票，我去银行还了大

部分钱，不过还是欠了不到100元。逾期几天之

后，银行给我打电话催我还款。”

“去年我再去办新的信用卡的时候， 银行

工作人员就告诉我，要按时足额还款，否则逾

期次数过多，新的信用卡可能办不下来。现在

我不会再逾期还款了，今年我就把信用卡和储

蓄卡绑定，可以自动还款。我觉得出差时信用

卡还是挺方便，尤其是出国，比如订机票、订房

间之类的。”郭彪告诉记者。

【谈鞋店】 开外贸鞋店，卖流行高帮靴

2004年，夺得明星学院冠军的郭彪，在步

行街潮流特区租了一个小门面，卖外贸鞋。“那

个时候很流行格子铺，一边卖鞋，一边卖唱片。

门面租金也比较便宜，1000多元一个月。”

“我每个月都会坐火车去广州、深圳进货，

要从那么大的市场里选货、采购是一件非常辛

苦的事情，不过我还是发现了一个很流行的东

西———高帮靴。 我在长沙卖高帮靴是很早的，

因为外贸鞋质量挺不错，款式也很时尚，一个

冬天可以卖好几百双高帮靴。”

“不过之后因为竞争、商铺涨价、金融危机

等很多原因， 鞋店做到2007年底就没有做了。

回想起来，当时我还是不大懂经商。如果再去

规划这个店铺，我就不会搭着卖唱片。那个铺

子确实不适合卖唱片，唱片只能作为一个小的

摆设。”郭彪告诉记者。

【谈酒吧】 开了化龙池的第一家酒吧

钟爱唱歌的郭彪，2008年年初的一天无意

间走到了化龙池。“当时的化龙池还是一条很

窄的巷子，我姐姐在里面开了一个卖玩具的店

子。后来我和姐姐商量开个小酒吧。2008年5月

我们开了化龙池的第一家酒吧———T.T酒吧。”

“第一个月的生意特别不好， 没有什么人

来，都是叫朋友来捧场。但是过了第二个月后，

每天都有朋友来订位子。酒吧里有5张台，外面

可以加2张台，人最多的时候我摆过10张台，摆

到马路上，爆满的情况一直连续了5个月。”

“当时化龙池是没有酒吧的， 没有这种小

清吧， 长沙大多都是一些玩摇滚乐的酒吧。这

种清吧的风格很快得到了市场的认可，后来生

意一直都不错。”郭彪告诉记者。

随后，化龙池的酒吧渐渐多了起来，不过

郭彪觉得还是有得做，又开了第二家T.T酒吧，

大概有180平米， 可以坐20桌左右， 生意也很

好，每天都是满的。

“又过了半年， 化龙池的酒吧已经有60多

家了。竞争压力太大，我不能再继续守在化龙

池了。而且我们的店面是在入口，很多人都有

去探究这条巷子的习惯，很少有人走进去然后

又折回入口的，地理位置不是很好，酒吧的竞

争力不够。”

为了缓解化龙池日渐激烈的生存环境，郭

彪在太平街开了第三间T.T酒吧。“这家酒吧选

择在太平街的中间，而且做的live�bar，就是有

现场乐队演奏的酒吧，长沙没有live�bar，而且

我的乐队是菲律宾的乐手，吸引了很多人。”郭

彪告诉记者。

见到郭彪是在他新成立的文化公司的项目工作室，相比《明星学院》舞台上大气洒脱

的表演，生活中的郭彪稍显内敛。

郭彪说，他不能算是一个纯粹的艺人，应该是“一半艺人、一半商人”的状态。《明星学

院》夺冠之后，郭彪参与了很多电视节目、电视剧及电影的拍摄；而在演艺之余，他开鞋

店、开酒吧，去年又开了一家广告公司。

■记者 姚乐

投资兴趣所在，并且懂行

郭彪的3家酒吧，名字都叫做T.T。这是因为他想打造一个属于自己

的品牌。

包括最近投资入股的IN�BAR，郭彪说，IN�BAR是一个非常有名的

全国连锁酒吧，他想借助品牌学习一些经验。

“品牌店做得好，是因为它的内部很完善。从做生意的角度来说，管

理可以决定很多事情，决定大的方向。如果想做得更大更强，必须要有

很好的规划和很好的团队管理。”郭彪告诉记者。

郭彪所有的投资，都是自己的兴趣所在，他从来不在股票、基金等

自己不懂的方面投资。对于崇尚“投资一定要自己喜欢，并且懂行”，主

张“钱够花就好”的郭彪来讲，知道自己喜欢什么，能做什么是他个性的

使然，追求的是一种自由、快乐。

打造品牌很重要

采访手记

中信银行·理财建议

郭彪的“生意经”

郭彪的理财观

夺得 2004年

《明星学院》 节目

冠军的郭彪。


