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九节鞭是短兵器的一种，起

源比较早。鞭把和鞭头之间有九

个节，用三个圆环连成，中间的

环一边配有一个环称为响环，五

个环形成了梅花形。

九节鞭是一种异常凶猛的

软兵器。具有上下翻飞、灵活多

变、可收可放、鞭法以圆周运动

为主的特点，多以抡扫、缠绕、撩

挂及各种舞花组成套路。人们常

以“抡起似车轮，舞起似钢棍”，

“收回一团， 放击一片， 收回如

虫，放击如龙”来形容九节鞭的

运动风格。

在交战中避稍和夺稍，是唐

代武将尉迟敬德超群出众的绝

技。他与敌战，常单骑入阵，丛稍

相刺非但伤不了他，而且能夺去

敌人的稍反刺之，将帅兵士无不

敬佩。

联保联贷、循环贷、租金贷，

如今银行创新的金融产品，真正

做到“小、快、灵”。有如九节连环

鞭，一小串却能贴身收藏，与中

小企业贷款一样，用贴身服务聚

拢一批小企业，切实解决小企业

“短、小、频、快”的金融需求。

“小”就是吸引力
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大银行乐意服务小企业

从2009年开始，我省各大银行相

继成立了专门的中小企业信贷部，从

成千上万的中小企业中挑选优质信贷

目标。“吃大户垒大户已经成为过去

时， 商业银行信贷从大型企业向中小

企业转移是必然的发展趋势。”中行湖

南省分行副行长王果表示。

从“不受待见” 逐渐成为“座上

宾”，银行对中小企业的态度缘何大转

弯？ 工行湖南省分行小企业金融业务

部总经理聂欣欣介绍：大企业有限，银

行竞争激烈，贷款期限长，回报低。相

比接近饱和的大型企业， 中小企业具

有更加广阔的市场空间和成长性。随

着信贷政策收紧，占用资本少、投资回

报率高的中小企业也就受到了银行的

青睐。

中行去年按照监管部门的要求，

实行中小企业贷款的专门化， 引进了

淡马锡的专业模式“信贷工厂钻石团

队”，在长株潭地区试点，并斩获了第

一桶金， 今年更是将这一模式向全省

进行推广。 华夏银行去年3月进驻长

沙，10月份专门成立中小企业信贷

部，今年更是拿出10个亿抢占中小企

业信贷市场。截至2011年4月末，工行

湖南省分行全辖中小企业贷款余额

603.85亿元， 比2008年末净增267.61

亿元，增幅为79.59%，高于同期全行

各项贷款增幅13.32个百分点。

授信方式灵活多样

“根据中小企业不同的经营规模，

不同的发展阶段，不同的交易方式，不

同的抵（质）押物形态，从调整政策入

手， 实行差异化的中小企业评级授信

等管理制度。”聂欣欣介绍。

灵活的授信方式， 有效降低了中

小企业的融资门槛。据了解，工行在授

信模式上， 既可根据中小企业能提供

的不动产与存货价值给予一定授信，

也可根据中小企业实收资本2倍给予

授信，对管理制度比较健全，经营规模

较大的中小企业， 可直接以企业年均

销售收入为依据进行授信， 对专门办

理贸易融资的客户， 还可以单独核定

“债项”授信。把注意力从抵押物、质押

物转向企业经营能力、盈利能力、企业

的应收账款。

不再要求企业有实物担保

“针对中小企业固定资产少的特

点，各大行通过引入第三方监管，开发

以动产作质押的商品融资， 突破了传

统抵押物范畴。”聂欣欣介绍，工行针对

中小企业采购机器设备、租赁厂房等大

型生产资料的融资需求，推出了“设备

租赁贷款”、“标准厂房按揭”；针对有经

营性物业需要资金扩大经营规模的客

户，推出了“工商物业贷”。2009年以来，

该行共开发供应链金融产品15个，累计

为全省中小企业提供融资300余亿元，

国内贸易融资余额达到90亿元。

华夏银行推出了打造中小企业金

融服务商品牌的“龙舟计划”，陆续推出

了针对中小企业的11项产品，整合创新

了融资、结算、理财等35项产品和服务

方案。 在中小企业服务上， 真正做到

“小、快、灵”，切实解决小企业“短、小、

频、快”的金融需求。

根据银监会最新数据，截至2011年

4月末， 银行业金融机构小企业贷款余

额（含票据）达到9.45万亿元，占全部企

业贷款余额的 28.8% ， 较年初增长

7.1%，比全部贷款增速高0.6个百分点。

同时， 小企业贷款较年初增加6225亿

元，比上年同期多增522亿元。

种种迹象显示，在大范围的利率浮

动面前，只要一家小企业能够向银行提

供“漂亮的报表”，银行便乐意做小企业

贷款。

近两年来，多家商业银行先后提出贷款向中小企业倾斜的战略规划，今年这种变化更加突出。在信贷

紧缩情况下，由于小企业贷款利率高，银行更乐意做小企业贷款。

与大企业合作的利润空间不断缩小，是银行把注意力逐渐投向中小企业的原因之一。与此同时，银监

会的“硬杠子”政策，也是促使银行贷款流向中小企业的一个原因。6月7日，中国银监会松绑500万元以下

小企业贷款以缓解融资难，并以十条措施为小企业贷款救急，使商业银行支持小企业的“自发动力”增强。

■记者 陈张书

【九节连环鞭】

放击如龙见英雄

金融兵器谱·中小企业贷款

机构 产品类型与特色

工商银行 推出中小企业融资品牌“财智融通”，“小企业循环贷款”、“网贷通”为其特色产品，推出订单融资、发票融资、

国内保理等中小企业贸易融资产品。

中国银行 中银信贷工厂模式，推出200余项中小企业产品，将授信、贸易融资和理财产品进行组合设计，

推出“订单质押”、“存货质押”、“知识产权质押”等担保方式。

建设银行 “成长之路”、“速贷通”为服务品牌。“养颐乐”中小客户年金产品、“诚贷通”小额无抵押贷款快速增长，试点网络

贷款银行，并购货款居同业第一。

交通银行 “展业通”为其服务品牌，服务设计生产经营、贸易融资、工程建设、结算理财和厂商联通的多种业务产品。

华夏银行 "龙舟计划"是一个专门针对小企业的金融服务品牌。根据小企业成长周期不同,细分为三个服务体系,即创业通舟、

展业神舟、卓业龙舟，几乎涵盖了小企业发展中的各个环节。

招商银行 推出“点金成长计划”中小企业金融产品组合，服务不同成长阶段的企业。约37%为质押贷款，48%为保证贷款，

70%中小企业贷款投向制造业、批发零售、房地产及交运业。

中信银行 “小企业成长伴侣”品牌，定位产业链、产业集群、专业市场的优质小企业客户，推出“联保贷款”等授信担保方式。

浦发银行 2009年成立中小企业业务经营中心，下辖33家分行，以“助推器”系列产品，服务生产经营及扩大再生产过程。

部分银行特色融资产品简表

在信贷紧缩情况下，由于小企业贷款利率高，银行更乐意做小企业贷款。


