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全新技术

注射一针

甲亢

会诊

通知

乘：66、115、132、136、143、150、501、801、807、901（国防科大）站下即到

院址：长沙市三一大道 203号

（国防科技大学对面）

长沙友爱医院应广大甲亢病患者要求，特邀

北京、上海甲状腺疾病专家唐英君主任、侯定有

副主任来我院举行大型会诊活动。

一次铲除甲亢，甲状腺疾病，采用新技术基

因免疫疗法，专治：甲亢、甲状腺肿大、甲状

腺炎、甲减等疾病，临床表现为心慌、乏力、消

瘦、手抖、怕热、性格暴躁等症状，常伴有颈

粗、突眼等体征，重症者还会出现休克，甚至导

致死亡。 该疗法一次治疗，无需终生服药。

温馨提示 :凡是对甲亢治疗失去信心，多次手术复

发者都可以来本院见证新技术神奇疗效，望患者相互

转告莫失良机。 注：就诊者请携带近期的 T3、T4 化验

单，不手术、不住院，随治随走，节假日不休息。

3月19日-4月10日

0731

预约专线

84373666

会诊

时间

■记者 陈张书 实习生 黄丹

“听说银行短线理财产品收益高

达5.0%，我跑了好几家银行，收益率高

是高，但对资金起点额度要求也很高，

买得起的产品则只有2.0%多的收益

率，银行这不是在‘曲线’揽储吗？”长

沙市某单位的黄小姐向记者投诉。

记者从长沙市部分银行调查了解

到， 为确保在2011年第一季度留住存

款确保“开门红”，提高理财收益率留

住大客户成了一条新的揽储路径。

理财产品门槛悄然提高

记者以消费者的身份对长沙市部

分银行进行了调查， 发现理财产品门

槛在悄然提高。“从今年年初开始，我

们行发行的理财产品基本上都是10万

起购了。”一位商业银行理财师告诉记

者。

对银行纷纷提高理财产品起点金

额门槛， 交通银行湖南省分行个人金

融业务部金融理财师李志军分析认

为：“随着社会经济发展，10万元投资

的客户相对比较多。5万元投资的大部

分是年轻的客户群体， 他们事业刚刚

起步，风险承受能力相对较弱，他们更

适合银行发行保本型集合理财产品、

债券等低风险产品。”

“300万元， 甚至上1000万元的起

点金额，听了都头晕，好不容易省了好

几年才省下6万元，却被拒之门外。”黄

小姐有些无奈地说。对此，一位银行理

财师表示：“面对数额庞大的筹集资

金，倘若5万元起步，将可能挤占掉一

部分优质的、资金雄厚的客源，并且目

前理财产品销售火爆，市场不缺资源。

此外，大客户相对来说，对银行的贡献

要大，因此，理财产品的高收益也将返

还于他们身上。”

理财产品提高收益揽储

“上星期我们有一款期限为9天，

起点金额为200万元的沃德添利推出

当天就销售完毕， 短期理财产品由于

收益率相对较高， 今年以来销售十分

火爆。”李志军告诉记者。同样，记者在

中信银行长沙松桂园支行理财中心调

查时， 一位年轻的理财师告诉记者：

“你来得真不巧，正好我们昨天有一款

200万起点金额的刚刚发行完，今天没

有产品销售， 不过等两天我们就会有

产品推出。”

“年化收益率3.5%，起点金额10万

元，3.7%起点金额50万元，3.9%起点金

额100万元。” 随着短期理财产品销售

的火爆， 记者调查发现收益率越高的

银行理财产品，起点金额要求也越高。

“高收益是揽储的重要手段之一。”一

名银行理财中心客户经理解析说，在

资金紧张的局面下， 银行为了继续扩

张贷款业务，就必须有充足的筹码，而

根据目前的监管制度， 每到月底或季

末都会导致银行冲存款规模， 这就造

成了银行争相提高中短期理财产品收

益率进行揽储， 在记者的采访调查中

多位银行理财客户经理都表示了同样

的观点。

在经历近年天量放贷后， 资本充

足率的下降使得久未见的“拉存款”现

象，去年年初已在银行间显现，一些银

行采取高息、 送礼品等方式进行违规

揽储，引起了监管部门重视。而如今，

银行除了通过加大优惠力度等这些非

常手法吸引储户存款外， 与存款挂钩

的理财产品、信托，甚至货币基金等也

都变身成为各大行吸收大额存款的重

要途径。

提醒

理财产品不能只看收益率

对于这些高收益理财产品， 银行

理财师们并不主张消费者去跟风。“投

资就有风险， 对高收益理财产品提高

投资起点金额，主要与客户群体有关，

因为有一定经济基础的大客户， 他们

有一定的投资经验， 有一定的风险认

知，相对于5万元的基础客户来说经验

要丰富，投资体验更深刻。”李志军分

析， 像私募一般要求投资在100万以

上， 因为他们的风险承受能力和认知

都达到了一定的高度。

“实际收益并不一定就能够达到

预期收益，5%确实比较高，一些银行工

作人员在销售产品时并没有告诉购买

者产品的一些特性， 有时可能连本金

都要亏损。”中国建设银行长沙兴蓉支

行个人客户经理提醒， 广大消费者在

购买理财产品时，一定要了解产品，认

真阅读产品说明书。

银行理财产品提高收益“曲线”揽储

几万元跨不进高门槛

本报讯 深耕长沙金融市场10年的中信

银行，2011年全省扩张再提速。3月28日，中

信长沙上海城支行正式开门纳客。

作为中信银行长沙地区第一家“新概念

银行”，上海城支行采取功能分区设置，配备

了多台先进的存取款一体机（CRS），客户可

享受到更多特色化和差异化的金融服务。

中信银行长沙分行行长李欣透露，作为

国内资本实力最雄厚的商业银行之一，该行

将突出零售业务特色，实现公司业务、零售

业务协调发展。从今年开始，该行在长沙及

省内其他地市的网点布局亦将全面提速。

针对发展活跃的中小企业，中信银行创

新推出了一系列特色产品和特色金融服务

方案，其供应链金融业务品牌，已形成完备

的产品体系。 ■记者 刘永涛 通讯员 张敏芝

中信银行上海城支行

正式开业

本报讯 日前， 由招商银行与中国儿童

少年基金共同主办的2011年“金葵花”全国

少儿创意绘画大赛正式启动。

本次大赛以“葵花”为主体进行吉祥物

创作，面向招行客户子女征集作品。选手可

通过招行各网点或招行官方网站 (www.

cmbchina.com) 领用专用画纸及报名表格

参赛，金奖作品将有机会成为招行儿童卡限

量版卡面。 ■记者 刘永涛 通讯员 胡冉华

让孩子的创意

登上招行限量版卡面

短期理财产品高收益的背后是高门槛。

本报讯 华夏基金近日发布公告， 旗下

华夏大盘精选基金、基金兴华、基金兴和三

只基金近日实施分红方案，具体包括华夏大

盘精选基金每10份分红1元，权益登记日、除

息日为2011年4月6日， 红利发放日为4月7

日；基金兴华每10份分红1.39元，基金兴和

每10份分红1.05元，这两只封闭式基金的权

益登记日为4月6日，除息日为4月7日，红利

发放日为4月12日。

此次分红的三只基金都是华夏的老牌

基金， 华夏大盘精选基金早已被市场所熟

悉，这是基金行业唯一一只份额净值、累计

净值均超过10元的基金，截至3月18日，华夏

大盘成立近七年的累计净值增长率已高达

1414.56%；作为华夏基金的第一只产品基金

兴华， 成立近13年的累计净值增长率达

1234.90%。 ■记者 杨斯涵

华夏旗下三基金

再送红包

本报讯 银华基金日前发布公告称，银

华基金旗下银华优质增长股票型基金将实

施成立以来的第四次分红，拟每10份基金份

额派现1.10元，权益登记日、除息日为3月25

日，现金红利发放日为3月28日。据WIND统

计数据显示，截至2011年3月18日，银华优质

增长基金最近一年投资收益率为10.97%，同

期上证指数跌幅为4.57%，领先市场的表现。

对于未来市场投资策略，银华优质增长

股票型基金经理况群峰认为，在国内经济结

构性调整的大背景下，不论内外环境如何变

化，新经济相关个股和具备较强竞争力的二

线蓝筹都将保持较好的发展状态，未来基金

投资仍将主要依靠“自下而上”精选个股的

策略来把握市场的结构性投资机会。

■记者 杨斯涵

银华优质增长基金

第四度分红


