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财经·专题

春江水暖鸭先知。2010年， 随着全球

经济复苏，湖南出口贸易企业订单数额快

速增长，对于长沙氟瑞进出口贸易有限公

司等中小出口企业而言却有些为难，通常

在发货前会受到资金短缺的困扰。虽然接

到大量的优质订单，却因担保不足、临时

筹措不到资金，而可能让好不容易促成的

业务付诸东流。

不愁订单愁现金

“我做进出口贸易十多年了， 基础化

工行业从来没有这么好过。” 长沙氟瑞进

出口贸易有限公司总经理曾锋高兴地说。

随着经济的复苏， 出口订单数量快速增

长，公司利用自有资金进行原材料采购已

不能满足业务需要，出口货物备料、生产

和装运需要大量资金，现金流的风险让很

多企业不敢接单。

华夏银行长沙分行国际业务部总经

理刘智刚分析认为，大部分中小企业所需

的资金量其实并不大，主要是用于阶段性

现金周转。“这种情形需要的资金并不多，

大约也就100来万元。”但就是这个不多不

少的100万元难倒了许多中小企业。

担保融资成本超过9%

无法融资就意味着无法接单，不仅仅

海外市场会萎缩，企业的运营最终也将受

到影响。“到银行贷款是有门槛的，特别是

中小进出口贸易公司没有固定资产很难

融到资。尽管信用担保融资能享受政府贴

息等优惠， 但依然摆脱不了一些隐形成

本。”曾锋深有感触地说。他算了一笔账，

通过信用担保体系进行融资，总成本将超

过9个百分点。一笔100万元的贷款,扣除

担保金等各种费用之后，最终能拿到手的

可能只有90万元。

巧用订单借银行“生蛋”

“原先使用保单融资， 只能解决出货

后应收账款未到前企业现金流的问题。如

今使用订单融资，采购原材料等前期资金

就有了保证。” 曾锋高兴地说。 据了解，

2010年进入长沙的华夏银行，抓住全球经

济复苏，湖南进出口贸易企业订单额快速

增长等机遇，针对中小型进出口贸易企业

及时推出该行国际业务产品体系“环球智

赢”旗下子产品———出口订单融资，大大

降低了企业的融资门槛，轻松解决中小型

出口贸易企业资金难题。

“出口订单融资， 与以前出货后融资

最大的区别就是，公司可以借银行资金来

‘生蛋’，比如公司接到了海外订单，但采

购资金有限，办理出口订单融资，企业就

可以从银行借钱采购货物； 而出货后融

资，公司则必须有自有采购资金。”刘智刚

分析说，出口订单融资主要是针对中小企

业，是专门为以汇款或跟单托收为主要结

算方式的出口企业量身订做的，可以为企

业出口发货前生产出口订单下的货物或

采购商品原材料提供短期融资。 据了解，

该产品期限最长可达4个月， 与发货后融

资产品相结合融资期限最长可达180天。

进出口贸易企业可根据需求自由选择美

元、港元、日元、英镑、欧元、人民币等多个

融资币种，融资比例最高可达90%，这个比

例与其他银行同类产品相比高出许多，极

大地满足了出口企业的资金需求。

订单融资带来转机

“太贴心了，办理了订单融资，货款自

动就转到上游原料商了，省心省力，很轻

松我就能顺利完成订单、抓住商机。”曾锋

高兴地告诉记者。 据了解，“出口订单融

资”产品填补了该行以往在非信用证结算

方式中没有出口发货前贸易融资产品支

持的空白。

还款方式也十分方便、简单。据刘智

刚介绍，“出口订单融资业务是一种非信

用证结算方式下的贸易融资，凭出口商提

供的有效贸易订单，以该订单项下的预期

应收账款作为第一还款来源，向出口商提

供的贸易融资业务，还款也简单、便捷。”

据了解，华夏银行“出口订单融资”产品可

与发货后的融资产品相组合使用。

■记者 陈张书

出口有订单，借银行资金“生蛋”

1、出口订单融资的申请人应为出口

订单的出口商或代理出口商；

2、出口订单中未含有禁止转让应收

账款债权的条款；

3、 出口商品原则上不属于鲜活、异

变或季节性较强的出口商品。

问答题目：

1、中国人寿近期推出了新型分红型产品（），该产品开创分红险“返本还收益”的

先河。

A、福来金尊两全保险 B、福禄金尊两全保险 C、福到金尊两全保险

2、国寿福禄金尊两全保险（分红型）要求被保险人是出生在（）日以上、（）岁以下

的身体健康者。

A、55和55����������������B、28和55������������C、28和28�

3、分红险具备抵抗通胀的能力，可以有效回避通胀对资金贬值的威胁，使资金

相对保值甚至（）。

A、减值 B、等值 C、增值

4、福禄金尊两全保险（分红型）强调返本后还领取，60岁返本后每年领取基本保

额的（）至终身。

A、6%���������������������B、10%�����������������C、20%

5、福禄金尊两全保险（分红型）是中国人寿首款“（）”的产品。

A、返本还收益 B、返本 C、收益

6、投保人选择福禄金尊两全保险（分红型）后，

意外身故最高可获得（）倍基本保额加本金的赔付。

A、2����������������������B、3���������������������C、5

上期短信竞猜答案：AAAAA

上期短信答题获奖读者名单：余国祥、谢平、胡琳、

毛湘豫、刘玲

分红险唱响新年理财大戏

参与中国人寿有奖互动问答，即有机会获得姚明卡通水壶

岁末年初，咨询给自己、老人、小孩

购买保险的市民开始增多， 除了传统的

寿险、重疾险、意外险等险种之外，兼具

保障和理财功能的分红险日益受到投资

者青睐。

分红险的主要投资渠道为国债、企

业债、协议存款、基金等方面，在加息周

期中， 新发债券和协议存款的利率也会

随之上升， 从而使分红险的红利随息而

动，以帮助投资者规避加息风险。此前，

保监会亦要求“保险公司至少应将可分

配盈余的70%分配给分红险客户”，从而

使投资者可以分享保险公司的投资收

益，用来抵抗通胀。

2011年， 中国人寿等保险公司主打

产品仍然是分红险， 不同的是新推出产

品在设计上更加具有人性化， 理财功能

也更加强大，如“福禄金尊”分红险是业

内缴费期短、收益高，折返本后还有收益

的新型理财产品， 确保客户的利益最大

化且相当稳健。

■通讯员 刘念涵

记者 刘永涛

附：有奖问答规则

1�、 每期有奖知识问答题的答案可参

考前一天的《三湘都市报》B�叠财经版新

闻内容。

2�、每道题目的正确答案只有一个，读

者朋友可直接发送正确答案的编号至

15973169332�参与有奖答题。如：您的每

题答案分别是 A�、 C�、 A�、 D�， 直接编辑

ACAD�发送至“15973169332�”即可参加

答题中奖。

3�、从答对的回复短信中，每期将按时

间先后顺序抽选前五名的短信作为中奖

读者，然后将奖品于三天内寄送到您的手

中。

4�、 中奖读者名单和正确答案将在下

一期有奖问答栏目进行公布。

5�、 本活动由中国人寿保险股份有限

公司湖南省分公司举办并负责最终解释。

奖品

活动送出的奖品是以中国人寿形象

代言人———姚明版卡通形象人物为蓝本

制作的高级吸管水壶一个。

出口订单融资产品也称非信用证项

下打包贷款，是指以汇款、跟单托收为结

算方式的出口贸易中， 华夏银行应客户

申请， 在货物装运前向客户发放的专项

用于出口订单项下出口商品的采购、生

产、装运的短期融资业务。

注意事项

名词解析

本报讯 据天相数据统计，

2010年华商基金以26.44%的净

值增长率位列63家基金公司增长

率排名首位。日前，华商基金发布

消息称， 华商稳定增利债券型基

金已获证监会批复， 预计将于近

期发行。

据相关人士介绍， 华商稳定

增利是一只债券型基金， 将有

80%以上的资产投资于债券等固

定收益类资产， 不超过20%的资

产投资于股票等权益类品种。此

外， 该基金在设计中引入了保本

技术原理，强化风险控制，追求绝

对收益， 适合追求低风险收益的

投资者， 也可以作为个人资产配

置的重要组成部分。

据记者了解， 即将发行的华

商稳定增利基金，属于风险较低、

收益稳定的品种， 进一步完善了

该公司的产品线， 给投资者提供

更丰富的投资选择。 ■杨斯涵

华商稳定增利

债基获批

银行订单融资产品解除了中小出口企业资金短缺的困扰。


