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日前，记者从海马汽车湖南恒顺销售

服务4S店获悉， 随着春节的日益临近，为

了感恩回馈广大消费者，海马恒顺店全面

启动了“2011春节购车季 非常6+1”购车

优惠大活动。据了解，尽管目前国家已经

取消1.6L及以下车型的购置税优惠，但只

要在2011年1月25日前来海马恒顺店定

购福美来三代的客户，在享受到恒顺4S店

送出的2.5%的购置税优惠的同时，还可以

享受无忧服务礼遇专属服务“3+1”。

据了解，本次恒顺店推出的“2011春

节购车季非常6+1” 优惠车型涵盖福美来

三代、骑士、丘比特、普力马。其中，购福美

来三代、丘比特不仅可续享购置税，还可

以获得3000元节能惠民补贴；同时，购丘

比特加一元还可以获赠送价值600元“爱

相随”装饰大礼包；加10元，可赠送价值

1000元全车太阳膜； 加100元， 可赠送

2000元的超级装饰大礼包。购普力马加一

元可尊享一键式启动。 此外，2010年

CTCC的冠军车型海马欢动推出“欢动钜

惠提速” 计划， 欢动全系享受全系8折优

惠，最高优惠1.8万元。与此同时，活动期间

凡到店定车客户均可获得长沙恒顺4S店

提供的春节礼包一份。 ■记者 田泽伟

“作为经销商， 能够让消费者享受

到实惠是最重要的。” 李平民一直如此

认为，而这恰巧与吉利近期的市场攻略

不谋而合。据悉，临近春节，吉利汽车抓

住时机推出“英伦强势出击 万元震撼钜

惠”的促销活动，来回报湖南广大消费

者对公司的厚爱。 英伦汽车旗下的金

刚、 金鹰系列等车型在11、12月份更是

获得了大丰收，销量不断攀升，甚至出

现断货的情况。日前，湖南天吉汽车销

售有限公司总经理李平民接受记者采

访时，也说出了想让金刚、金鹰驶入三

湘四水千家万户的愿望。

品质车型令人放心

据了解，作为吉利“新三样”的代表

车型，金刚、金鹰凭借超高的性价比、过

硬的质量、维修保养费低等特点，深受

消费者的喜爱，市场口碑出众。其晶钻

硬朗的外形、按照C-NCAP�四星级安全

标准设计、 怠速噪音41~43分贝达到中

高级别汽车水平、 同类车型油耗最少、

排放达到国IV标准……都成为消费者

青睐之处。

在5万-6万元的价格领域， 金刚2

代、金鹰名声在外，截至目前，金刚、金

鹰累计销量近30万辆，业绩骄人。此次，

推出了配备GPS导航、DVD+可视倒车

雷达的金刚2代尊贵版、 金鹰尊

贵版，上市之际就直降万元，高举

“超值性价比”的大旗，势必

将性价比坚持到底，

再树A0级家轿市场性价比新

标杆。金刚、金鹰万元实惠大

旗， 最终受惠的还是金刚、金

鹰的拥趸们。

“这车， 自从湖南天吉开

始销售以来， 一点问题没有，

特皮实。刚开始，就是看上了它

硬朗的样子，心里放心。现在看来，

买得真值，外观、配置、动力、安全、省

油，样样都不差，价格还符合消费者的

要求。”对于金刚，李平民最有发言权。

“现在的促销活动还送那个GPS导航，好

多客户都觉得很超值，没的说。”

英伦品牌绽放光彩

李平民介绍，随着吉利集团的整体

战略调整，金刚、金鹰纳入到吉利旗下

的英伦品牌中。而英伦品牌是浙江吉利

控股集团战略转型后所发布的全新子

品牌之一，是2006年11月浙江吉利控股

集团与英国百年企业锰铜集团共同成

立的合资公司。英国锰铜集团是英国老

牌汽车制造商之一，与捷豹、路虎汽车

公司同在一个工业区内，其生产的享誉

世界的黑色出租车不但是与劳斯莱斯、

宾利齐名的著名英国品牌， 还与大本

钟、双层巴士共同成为了伦敦的三大象

征。

合资成立的英伦品牌以“经典、英

伦、亲切”的品牌特性，在外观造型方面

着重圆润流畅的曲线，风格隽永，带有

英伦特色的设计风格；在内饰设计方面

传承英国经典工艺， 着重精巧细致，突

出舒适性的同时融入古典与品位相结

合的制造工艺；同时英伦品牌更致力于

提供超值性价比的高品质、独具特色的

产品及服务，引导消费者明智消费。

■记者 樊超

海马恒顺推出春节特惠

购车“非常6+1”

愿金刚、金鹰驶入千家万户

———专访湖南天吉汽车销售有限公司总经理李平民


