
曲线入长

其实，金地对长沙觊觎已久。

早在2007年，金地的身影，就出

现在长沙的土地拍卖会上。在经过一

番前期市场调查之后，金地瞄准了当

时长沙市国土资源交易大厅正在挂

牌出让的天心区黄土岭正街1号地。

与金地一样看上这块地的，还有来自

香港的恒基兆业，来自福建的建发房

产等品牌房企。经过几十轮的惨烈竞

拍，2007年6月5日，建发房产击败金

地集团、恒基兆业等开发商，以5.33

亿的天价拿下天心区黄土岭正街1

号地。这就是当年轰动业界的788万

元/亩的单价地王。

此次抢地“失手”之后，金地进军

长沙的积极性并未受挫。今年2月，滨

江新城001号地块竞拍时， 金地再度

出手。 然而在竞相出价35次之后，南

山地产最终以50255万元的价格成功

竞得该地块，金地再度充当“陪客”。

此后， 金地不得不另辟蹊径，从

并购和股权合作的方式入手。

据金地集团相关人士透露，目前

金地在长沙接洽的两个项目，均是通

过项目股权合作方式操作。其中一个

位于雷锋大道旁， 占地面积1200多

亩，规划为高端别墅；另一项目位于

河西滨江新城，预计建金地最擅长的

高层住宅产品。“目前股权转让还未

完成，如果顺利，项目有望明年正式

面市。”

金地在长要大干一番

“在最短的时间内打响在长沙市

场的品牌知名度和影响力， 向万科、

恒大、保利看齐。”尽管姗姗来迟，金

地毫不避讳其对长沙市场的野心，表

示准备“大干一番”。

事实上，作为沪深地产上市公司

综合实力排名前四的企业，金地的名

字或许并不为广大长沙市民所耳熟

能详，但在深圳等城市，它却是能与万

科齐排并坐的房企，“万保招金”， 常常

被业内拿来探讨。经过十几年的发展，

金地集团已在全国十几个城市开发了

无数经典项目，并建立了以上海、深圳、

北京、武汉为中心的区域扩张。

“与万科一样， 金地长于现代简

约风格的高层电梯项目，在户型设计

和创新上尤为独到。”曾在深圳工作

多年的长沙联道地产顾问公司总

经理李忠亚表示。时隔三年，李忠

亚仍对2008年深圳金地梅陇镇会

展中心开盘时黑压压的人群和场景

记忆犹新。

虽然曾居2008年沪深地产上市

公司综合实力第四，金地方面坦诚近

几年来销售金额排名有下降之势。据

透露，“重回前五”是金地集团最新的

战略目标。因此，“各个区域要做出相

应贡献”， 而长沙区域分属金地集团

的武汉公司管辖， 作为一个新的重

镇，“承担了相当重的战略指标。”

“五年内至少要在长沙做3个项

目，这是门槛值；而挑战值，是3年内

开发5个项目。”金地集团相关负责人

透露。 ■记者 何小红
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广深派大鳄在长沙市场上

玩得游刃有余、风生水起之

时，又一深派大鳄金地集团

也悄然加快了它进军长沙

的步伐。在经历招拍挂渠道

的两次败北之后，金地这次

选择了通过项目并购的方

式曲线入长。目前金地正接

洽位于雷锋大道旁和滨江

新城的两大项目，有望明年

正式面市。


