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年轻人不再扎堆赶考,暑期驾培“降温”
走访：练车高峰驾校车辆闲置 探因：交通便捷，驾照褪去“刚需光环”
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驾校车辆闲置，暑期招生境况不一

7月20日15时左右，正值练车高峰时段。记者
在阳光星城驾校总校训练场看到，偌大的练车场格
外空旷，绝大多数训练区域处于闲置状态，坡道起
步、曲线行驶等常规考试项目鲜有车辆通行。全场
有5辆训练车分散开展训练， 部分车辆内的学员和
教练处于休息状态，并无学员排队等候。

校区工作人员表示：“驾校主要服务于大学
城周边学生，一般开学季人较多，暑假基本都回
家了。”该工作人员介绍，当前报名费3980元一价
全包，采用教练“一对一”教学，“学员可随到随
练，场地空置充足”。

在趣优品驾校（王家湾新校区），场地边缘
停放着多辆闲置教练车，中央有7辆车开展实操
训练。倒车入库、侧方停车等区域大面积空闲，
没有往年学员爆满、轮番排队的繁忙氛围。工作
人员表示：“2013年和2014年那会考驾照的学员
特别多，近几年报名量整体趋于平稳，只有3月、
9月高校开学季会迎来一波热潮。”

也有驾校表示经营状况如常。牧远驾校（松
桂园校区）场内停放20余辆教练车，记者走访时
仅见2至3台在使用。工作人员解释称，人流量分
时段波动，教练1人1车，不存在闲置，“暑期报名
学生数量良好，对比往年没有明显下滑，多数学
生仍会利用暑假考证”。该驾校九道湾校区停放
约20台车，5台正在练习。据介绍，该驾校在长沙
有13个校区，且与湖南农业大学有稳定合作，客
源较稳定。

模式转变，从排队练车到一对一教学

记者从价格单获悉，牧远驾校开设特惠班、
VIP智享班、无忧班、贵宾定制班等多种班型，其
中VIP智享班定价2780元， 自动挡加200元。该
校区工作人员称，23周岁以下学生可享2380元
优惠班，采用1人1车，每课时45分钟，“过去十几

名学员共用一台车、每人练几把就轮换的情况，
现在已经彻底告别”。

九道湾校区推出2180元学生专属价， 考试
费另缴，总花销约3100元至3200元，学员通过科
目一后可自由预约， 同样采用45分钟一对一教
学，无需排队。

学车年轻人渐少，驾照褪去“刚需光环”

官方数据也证实了这一变化。 公安部统计
显示，2025年全国新增机动车驾驶人2051万人，
较2024年减少175万人，为近十年最低。其中25
岁以下年轻群体报考占比从五年前的60%大幅
回落至不足30%。2026年上半年，全国新注册登
记机动车1581万辆，同比下降107万辆。

学生群体为何不再热衷考驾照？ 长沙一名
学生表示，眼下地铁、公交四通八达，打车成本
不高， 无需头疼停车难题，“等确实需要用车再
学也不迟，如果现在考完长期不开，技能很快就
生疏了”。

长沙市一中的李同学说，高考后假期珍贵，
更愿将时间留给热爱的事物，“上学期间一直埋
头学业，很少有机会发展兴趣，我想优先充实自
己，学车可以往后安排”。

面对年轻人学车热情降温， 不少驾校从业
者仍坚持驾驶证属于长期实用的必备证件，“你
可以选择不开车，但手里不能没有驾照”。

一方面，公共交通日益完善，年轻人出行选
择愈发丰富，驾照从“成年必备”变为个性化选
择。另一方面，驾培行业粗放发展的时代逐渐落
幕。5月1日，国家市场监管总局修订发布的《机
动车驾驶员培训机构业务条件》和《机动车驾驶
员培训教练场技术要求》两项国标正式落地，监
管标准进一步收紧。按新规，教练车须加装高精
度定位与人脸识别装置，培训学时数据需100%
实时上传。 各地交通运输部门同步开展专项整
治，严厉打击学时造假等作弊行为。

7月22日午后， 长沙天心区金
盆岭附近的烟酒商铺街人来人往，
玻璃展柜最醒目的位置，53度飞天
茅台的价签悄悄换了新价格。 继3
月底告别“1499元时代”后，飞天茅
台年内二度调价的消息持续发酵，
官方零售价单瓶上调100元， 迅速

搅动白酒流通市场。

走访：商户轻仓应对行情波动

金盆岭的森远批发商行已经经营了二十多年， 目前
展柜里的茅台展位空了大半。店主告诉记者，目前整件飞
天茅台拿货报1850元/瓶， 散瓶单买1750元/瓶，“网上都
说官方涨了100元，我们拿货价也跟着涨，这几天问价的
人明显多了”。

沿着街道接连走访七八家烟酒商铺后， 记者发现，长
沙终端市场的飞天茅台报价并不统一， 单瓶价格在1750
元—2100元之间浮动。因收藏属性更强，原箱茅台普遍比
散瓶贵出百元左右；除个别标注“年份珍藏”的门店报价达
2100元/瓶，多数普通门店散瓶成交价集中在1780元上下。

持有大量现货的门店寥寥无几，绝大多数商户都采用
“先接单、后调货”的经营模式。“茅台价格就像股票，天天
有涨有跌，囤多了砸手里就亏了。”长征批发天心区店店主
坦言，现在行情不稳，没人敢压货，都是有顾客下单才从上
级批发商调货。

在白沙路的烟酒商铺聚集区，销售热度的分化更为明
显。湘汇长益超市，正在询价的市民陈先生打算买两瓶茅
台给长辈祝寿，翻了翻手机里的价格记录忍不住感慨：“三
个月前买还不到1700元，这一年涨了快200元。本来打算买
整件，现在先拿两瓶应急，再等等看行情。”而做建材生意
的王先生表示平时商务招待少不了茅台，百元涨幅对刚需
影响不大，但表示肯定不会囤货：“随用随买最稳妥，谁也
说不准下个月是涨是跌。”

多家店主透露，茅台销量主要靠稳定熟客支撑，整体
波动不大。“消费者大多是观望态度，问价的人多，出手的
少。”开福区鑫利超市的老板说。

业内：价改红利与隐忧同存

记者从贵州茅台官方发布的公告了解到，自7月18日零
时起，53度500ml飞天茅台在i茅台平台零售价由1539元/瓶
上调至1639元/瓶， 经销商销售合同价同步上涨100元至
1369元/瓶。 这是年内飞天茅台第二次调整核心价格体
系，加上3月的首轮调价，出厂价累计已涨200元。

茅台接连涨价， 在行业内引发了两极分化的讨论。有
业内人士分析，此番调价锚定市场批价中枢，或将有望修
复长期存在的价格倒挂现象，大幅压缩黄牛倒货的灰色空
间，遏制炒酒投机行为；同时也能兑现茅台的品牌价值，重
塑上下游收益分配结构，带动高端白酒板块价值重估。

但也有观点表达了顾虑： 当前白酒行业整体处于需
求偏弱的调整周期，大众酒水消费更趋理性，持续涨价会
抬高消费门槛，反而抑制终端消费意愿。

作为高端白酒的标杆， 飞天茅台早已脱离日常饮品
属性，更多承载着社交与收藏功能，目前来看，百元涨幅
尚未撼动市场基本盘。 至于这轮涨价能否成为白酒行业
回暖的信号，还是会进一步加重市场观望情绪？仍需消费
市场给出最终答案。

■三湘都市报全媒体记者 龙思言 通讯员 刘蕊

往年高考落幕，暑期向来是驾校全年招生旺季，大批应届毕
业生扎堆报名学车。今年暑期，全国多地驾校普遍遇冷，不少教练
在社交平台发帖吐槽报名人数下滑。

7月20日，记者走访长沙周边多家驾校发现，今年暑期片区
驾培市场热度低迷，训练场练车人员大幅减少，与往年“车水马
龙”的景象形成鲜明对比。

■三湘都市报全媒体记者 仝若楠 通讯员 颜瑞 张舒

飞天茅台年内又涨价
是市场回暖了吗？
店家：稳定熟客支撑销量，波动不大
消费者多持观望心态
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长沙某驾校内，学员正在练车。 通讯员 摄


