
政企联动“加码”促销，返乡置业升温
春节期间，长沙楼市成交量提升 有项目假期到访客户超过100组
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三湘都市报2月25日讯 今日A股市场整体延续昨
日强势走势，高开高走。截至收盘，上证指数涨0.72%，
深成指涨1.29%，创业板指涨1.41%，沪深京三市成交
额24809亿元，较上日放量2627亿元，三市超3700只个
股上涨，有101只股票涨停。

分板块题材来看，小金属、能源金属、磷化工、稀土

永磁等板块涨幅居前；影视院线、Sora和兵装重组等概
念跌幅居前。

截至收盘，小金属板块上涨6.16%，东方钽业、华锡
有色、云南锗业等7只个股涨停。商业航天午后拉升，航
天发展、东方钽业、风华高科等股涨停。

湘股方面，今日有超七成湘股“飘红”。其中，赛恩
斯大涨16.54%，根据2026年2月3日公告，本次公司开
展新业务为开展钼加工及销售业务， 通过钼加工综合
回收铼。目前上游为生产钼精矿的有色金属矿业企业，
下游为钼粉、钼铁、钼合金、催化剂等生产加工企业。

此外，商业航天板块的湘股欧科亿大涨16.17%，亚
光科技涨超8%，电池板块的五矿新能上涨近10%。

■文/视频 全媒体记者 仝若楠

三湘都市报2月25日讯 美
团数据显示， 近四年洗浴行业
交易规模连年攀升，2025年创
下四年峰值，同比增速超20%，
跻身近年为数不多的持续增长
的服务赛道。

2月25日，三湘都市报记者
走访发现， 长沙洗浴行业正加速迈向细分化、 多元
化。一方面，主打精致搓澡的专业门店密集涌现；另
一方面，不少商户深耕“浴资+”模式，将海鲜自助、
PS5体验、剧本杀、棋牌麻将等业态深度融合。

私密性强，新式单人搓澡堂走红

2月25日，记者走访发现，长沙多家“精致搓澡
堂” 正悄然走俏。 北辰附近一家河马搓澡堂店员直
言，春节前，客流持续攀升。

“我们都是独立包间，有单人间，也有双人间，适
合情侣和朋友，都配有一次性内裤，私密性较强。”万
达的口袋搓澡堂店员说。同类型的里弄搓澡堂（四方
坪店）也表示，店内均为私密空间，有独立卫浴。

记者注意到， 这类搓澡堂的受众中年轻人是主
要消费群体。走访中，多名消费者坦言，选择精致搓
澡堂正是出于隐私和体验感的考虑。“传统洗浴的搓
澡区多为共享空间，不仅拥挤，还容易感到尴尬，独
立包间就可以解决该问题。”市民吴女士说。

不止搓背，百元可体验一站式服务

据上述河马搓澡堂店员介绍， 店内最基本的套
餐包含洗脸头疗、泡澡搓背服务，共75分钟，平台团
购后大约在130元，“充值之后算下来一次可能不到
百元。”万达的口袋搓澡堂70分钟“洁面+洗头+泡澡
+搓澡”单次团购价则为160元，平台显示该套餐已售
出约2万件。

记者随后对比发现， 传统洗浴中心的搓澡服
务，一般为额外收费项目，例如考拉汤泉带有“搓泥
宝+搓澡+敲背” 服务的团购比普通浴资票高出约
120元。 汤田温泉生活馆的搓澡套餐则还需加价140
元，有马汤泉单独的搓背套餐也需加收150元。

“如果单纯想搓澡，我会选专业搓澡堂，性价比
相对更高，100多元就能体验包含搓澡的全套服务，
有些还附带洗脸、头疗服务。但如果还想过夜、休闲
游玩，综合型的洗浴中心会更合适。”市民洪先生告
诉记者，自己是北方人，来长沙生活后一直保持着搓
澡的习惯，“如今长沙多家专业搓澡堂接连开出，百
元左右的亲民定价，也让搓澡这一北方特色体验，在
长沙变得更日常。”

从清洁需求向情绪疗愈深度转型

近年来，洗浴行业正迎来升级转型，一方面，众多
洗浴中心、按摩店打破传统澡堂的功能边界，从单一
的洗浴、按摩服务，拓展为集吃喝、游玩于一体的综合
体验空间，“浴资+” 的延伸服务愈来愈丰富。 另一方
面，当下洗浴行业的赛道正持续细分，头疗、音乐香氛
疗愈、4K观影按摩等主打沉浸式体验、空间私密、能深
度舒缓身心的特色洗浴品类也迎来集中涌现。

有业内人士指出，如今的“精致搓澡”早已脱离
了传统澡堂单纯搓背的范畴，正向着融合身体清洁、
深度放松与情绪疗愈的一站式体验服务发展。

■文/视频 全媒体记者 仝若楠

“精致搓澡堂”悄然走俏
长沙洗浴行业迭代焕新
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A股连续两日逾百股涨停，超七成湘股“飘红”

有项目假期到访客户超过100组

2月25日，在长沙运达大泽湖营销中心，置业顾
问们步履匆匆，一边耐心解答返乡购房者的疑问，一
边引导大家参观样板间，讲解楼盘配套与新春优惠。

“春节期间，项目到访客户总共102组，返乡客
户占比百分之十左右， 大多数还是本地的客户。”
运达大泽湖项目营销负责人杨女士介绍， 项目推
出到访礼、 一口价房源等活动， 吸引了不少购房
者，仅正月初四就卖了三套房子。

“从初三开始，项目就一直人气高涨，到初八、
初九依旧保持着这样的高人气。项目2月来访量达
602组，成交41套，返乡置业占比约为20%。”2月24
日， 嘉信洋湖锦玺的销售经理朱先生在朋友圈分

享了一段视频，在该营销中心的洽谈区，不少家庭
围坐在一起，翻阅户型图，还时不时与置业顾问沟
通细节，现场人气满满。

对于今年春节期间的楼市情况， 贝壳长沙公司
相关负责人介绍，春节假期，推出一系列优惠活动，
整合63个优质新房项目及300余套特价房源让利惠
民，公司新房成交量较去年同期提升约50%。

购房补贴、企业让利等政策助推返乡置业升温

为激活返乡置业需求，长沙政企联动发力，推
出一系列形式多样、力度十足的返乡置业活动，涵
盖政策补贴、企业让利、贴心服务等多个方面。

比如，长沙市天心区住建局策划了“天心区
2026年春节回家买房主题活动”，搭建天心区春节
返乡置业房源信息公示平台， 线上通过视频网站
等渠道集中公示刚需、学区、养老、改善等全业态
房源信息；开福区也推出“福地安家·筑梦开福”购
房补贴活动，每套新建商品住宅补贴1万元，共计
100个名额、100万元补贴资金，先到先得。

房企的促销活动更是多种多样： 中建博萃府
开启返“湘”特惠活动，推出4套特惠房源限时秒
杀，总价直减17万元；保利天瑞则推出六重礼，凭
机票和车票到访即享暖心伴手礼， 每日推出10套
返乡置业专属房源， 返乡置业客户可享受专属验
房服务，还有物业费减免+家电好礼等优惠活动。

“长沙政企联动推出的购房补贴、企业让利等
政策，降低了购房成本，打消了返乡置业者的观望
情绪，成为催热返乡置业的重要推手。”业内人士
指出，从置业流向来看，传统返乡置业向三四线县
域下沉的趋势早已改变，更多在一线城市打拼、户
籍为长沙周边或省内其他城市的游子， 将置业目
光聚焦于长沙主城板块， 凸显出城市人居性价比
的核心吸引力。

“初四刚从深圳回
来， 初五就带着家人来
看房。” 春节假日期间，
返乡市民陈先生笑着
说，在外打拼多年，就想
趁着春节假期， 给家人

换一套环境好、配套全的房子。
返乡置业专属房源、 凭车票报销返乡路

费、物业费减免+家电好礼……在2026年马年
这个春节假期，长沙楼市迎来了返乡置业的热
潮，各大楼盘纷纷开启促销活动，处处洋溢着
喜庆的置业氛围。与此同时，长沙近期出台的
购房补贴政策持续发力，为春节楼市加码。

■文/视频 三湘都市报全媒体记者 卜岚
通讯员 张雨欣
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2月25日，在长沙一项目营销中心，市民正在咨询购房事宜。


