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创新先锋

2025年接近尾声，邵阳这座湘中小城铆足马力，向前
冲刺。

如果把经济运行看作一曲交响乐，那么，邵商正演奏
的美妙乐章里， 是三一专汽车间里轰鸣的机器运转声，是
月汉村脐橙基地里果农们爽朗的笑声，是东亿电气厂房内
打火机滴答的试燃声……这一个个音符，演绎着邵阳企业
的创新活力，演绎着中国经济稳步前行的向好态势。

蓬勃动能的背后，是邵阳市委、市政府的给力支撑。近
年来，邵阳出台研发费用加计扣除、创新平台建设补贴等政
策， 助力企业攻克技术难关； 为了承接更多的产业转移项
目，大力实施“邵商回归”工程。邵阳市主要领导多次带队赴
粤港澳大湾区、北京等地开展招商活动，2024年，邵阳市产
值过亿元企业较上一年增加69家， 规模工业企业盈利面达
96.8%，居全省首位……

营商环境有“温度”，创业风气有“厚度”，经济繁荣有
“实度”。邵商之兴，是湖湘经济之兴的缩影，更是中国经济
之兴的生动一角。

采访中， 月汉村一名农户的话语让人听得心头一热。
他说，“橙子的香气越飘越远，生活是越来越有奔头！”每个
普通人眼中的闪闪星光，不正是经济暖意愈浓的写照？

【邵商代表】
走得出更扎得下
邵商回归改写家乡产业版图

邵商精神的底色，是“草根逆袭”的坚韧与执着。不
同时代的邵商虽面临不同机遇，但“吃得苦、霸得蛮”的
精神内核始终未变。

谈及第一代邵商的创业传奇， 曾小山是绕不开的
标杆。1980年，这位邵东流泽镇的农民，就用东拼西凑
的2000元，在家乡邵东流泽镇创办了湖南第一家民营
企业———邵东流泽铝制品厂。 这是一家简单的家庭手
工作坊，曾小山既当老板又当工人，白天翻砂铸造，晚
上钻研技术，凭借“一天只睡四小时”的拼劲，5年便积
累资金创办小型轧钢厂。

1998年，53岁的曾小山与双牌水电站合作，筹资
5200万元， 兴建年产1万吨电解铝的双牌铝厂；2010
年，他抢抓新疆发展机遇，举家西进打造大型煤电铝
一体化企业———天山铝业。如今，天山铝业已经多次
进入中国民营企业500强行列，截至2023年，天山铝
业累计上缴税费超100亿元，年安排劳动力就业8000
人以上。

与曾小山的创业故事不同， 第二代邵商戴润平的
逆袭之路，带着国际视野与创新思维，但“霸得蛮”的韧
劲一脉相承。

46岁的戴润平出生于崀山脚下，大学攻读植物保
护专业。2017年，他毅然放弃高薪职位，带着“让家乡
更美更富”的信念回乡创业。

“脐橙是新宁的主导产业，我对家乡丰富的农业资
源和旅游资源满怀坚定信心。 我们若能提升新宁脐橙
的品质，扩大其影响力，将对新宁的老百姓大有裨益。”
谈及回乡创业的初衷， 已是湖南山之良科技有限公司
董事长戴润平深有感慨，“我是崀山的儿子， 能让家乡
人富起来，再苦再累都值”。

2017年回到家乡后，戴润平与弟弟戴顺友创办主
题酒庄和民宿，将荒废土地打造成集生产、餐饮、休闲
于一体的产业融合综合体，推动农旅融合。针对新宁脐
橙这一支柱产业， 他筹资1亿多元创办湖南山之
良科技有限公司，年深加工脐橙10万余吨，与德
国德乐、盒马等企业达成合作。此外，他还创
新推广“老树橙”概念，通过游客采摘和品
牌推广，将脐橙价格从每斤几毛钱提
升至3—5元， 带动500多亩果园提
质增效，让当地果农切实增收。

18分钟就可造一辆工程车，绝缘材料“冠军”领跑上市……

“吃得苦、霸得蛮”，硬核邵商“智造”突围

在当代中国经济的壮阔画卷中，湖湘大地始终涌动着一股强劲而鲜明的力量———邵商。
经济新形势下，我国宏观经济平稳健康发展，新质生产力推动行业加速成长。旺盛活力之下，邵商热潮也随

之澎湃：从田间地头“洗脚上岸”的创业先行者，到实验室里攻坚“卡脖子”技术的创新先锋；从闯荡四海的商业骄
子，到反哺家乡的建设主力，他们积极返乡投身产业升级、科技创新与城乡建设。邵商群体奋勇争先的身影，正是
我国经济“韧性强、潜力大、活力足”在区域层面的生动写照。

12月1日至3日，由中共湖南省委网信办、湖南日报社、中共邵阳市委、邵阳市人民政府共同主办
的“新征程，新样范———中国式现代化在湖南的实践”主题宣传活动于邵阳举行。一场解码邵阳高质量发展、
探寻中国式现代化湖南实践的精彩旅程由此开启。

【企业尖兵】
打破国外垄断
实现“邵阳智造”的硬核突围

2025年6月，北京证券交易所内，湖南广信
科技股份有限公司的上市钟声敲响，成为今年
湖南首家登陆北交所的企业，也是邵阳第一家
北交所上市公司。这家扎根邵阳的绝缘材料企
业，用二十余年深耕诠释了邵商“霸得蛮”的攻
坚精神。

广信科技的突围之路， 始于对国外技术垄断
的不甘。绝缘纤维材料是输变电系统、新能源产业
的核心基础材料，长期以来，750kV以上特高压等
级产品技术被国外巨头掌控。

“唯有掌握核心技术，才能立于不败之地。”带
着这股执拗， 广信科技董事长魏雅琴开启了漫长
的研发攻坚。从2022年到2024年，该公司研发投
入从1206.81万元增至1547.97万元， 复合增长率
达13.26%，持续的投入换来了技术壁垒的突破。

如今， 广信科技已成为行业内唯一产品可覆
盖全电压等级的供应商， 超厚无胶粘系列产品更
是全球独家。 目前， 该公司拥有三个省级技术中
心，累计授权专利124项，其中发明专利14项，牵
头或参与制定8项国家和行业标准。

如果说广信科技是“单项冠军” 的精耕典
范，三一专用汽车有限责任公司就是“规模领
跑”的智造标杆。在邵阳经开区的三一专汽智
能车间， 机械臂精准挥舞、AGV无人车穿梭配
送，从零部件装配到整车下线，一台定制化工
程车仅需18分钟即可诞生，这一“邵阳速度”让
业界惊叹。

18分钟的背后，是“霸得蛮”的技术攻坚与数
智转型。近年来，三一专汽组建超400人精英研发
团队，联合高校攻坚底盘装配、车架铆接等技术瓶
颈，完成14条生产线智能化改造，构建起数字化
柔性制造系统。转型成效显著：产能扩大120%、生
产率提高100%、单位制造成本降低30%。

聚焦绿色转型，三一专汽更是领跑行业。全球
首款续航800公里氢燃料电池搅拌车问世，“5G+
无人驾驶自卸车”落地应用，电动搅拌车连续六年
市占率第一， 远销欧美市场，2025年海外订单同
比增长120%。“我们不仅要造得快， 更要造得好、
造得绿色。”三一专汽总经理苟海成表示，公司预
计今年生产6000余台电动搅拌车，将推动全国新
能源搅拌车渗透率从16%提升至30%，以“邵阳智
造”助力行业转型。

全球每卖出10只普通打火机， 就有7只源自
这里；2024年， 邵东打火机产业产值突破150亿
元，出口额达122.5亿元，全球市场份额超70%。

当外界还沉浸在“邵商遍布天下”的传统印
象中时，邵东已完成从“分散个体户”到“现代产
业集群构建者”的蜕变，以打火机为代表的传统
产业正凭借新质生产力的赋能，点燃“智”造未来
的星火。

打火机的“智”变革命
人力成本降至0.015元/只

12月3日， 在湖南东亿电气股份有限公司的
第五代全智能制造车间，机械臂正在精准地完成
注塑、焊接、充气、验火等工序，全程几乎无需人
工干预。车间角落的屏幕上，每只打火机的唯一

“身份证”编码实时跳动，从生产到销售的全流程
追溯数据一目了然。

“这条生产线单条投资达2000多万元，却是
我们实现‘智造’跨越的核心引擎。”东亿电气副
总经理白家宝指着忙碌的生产线介绍道，“车间
内的第五代全智能制造生产线，是目前国内最先
进的打火机生产技术，生产的每一只打火机都自
带编码。”

谁能想到，这家如今日产1300万只打火机、
远销中东、东南亚、非洲120多个国家和地区的行
业龙头，十几年前还是一家依赖人工组装的劳动
密集型企业。

2015年， 东亿电气董事长陈书奇意识到，靠
人海战术的低成本竞争已经走到尽头， 要想把打
火机零售价维持在1元且利润不减，那么人工成本
必须控制在7%以下。于是，他从浙江和广东挖来
十几位打火机技术研发人员，启动智能化升级。

2016年开始， 东亿电气每年投入2000万元
用于研发、2000万元用于更新自动化设备。“至
今我们已累计投入2.5亿元的改造， 让焊接车间
从200名工人缩减至40人，产能却提升9倍，不良
率降至千分之三以内， 人力成本从每只0.1元降
至0.015元。”陈书奇说。

生产效率大幅提升， 检测技术也在不断精
进。“传统人工调试一天最多检测几千只，现在这
台设备每小时就能检测上万只。”白家宝介绍，他
们研发的“基于智能化和适用性的异形小零件高
效装配技术”， 还让打火机机头异形小零件装配
效率提升近五倍。

产业链协同发展
114家企业构成了一张紧密的产业网络

一花独放不是春，百花齐放春满园。这座素
有“打火机之乡”美誉的小城，产业的蓬勃发展，
靠的从来不是单打独斗，而是抱团取暖。

“任何零部件从订购到送达最多需半小时，

大大缩短了物料传输时间和成本。” 邵东市打火
机产业链链长欧阳震介绍。当前邵东已形成以东
亿电气、环兴打火机、龙丰实业为龙头的三大产
业集群，目前邵东114家打火机生产厂家中，配套
企业达84家，占比73.6%，从原材料供应、模具开
发到整机装配、物流运输的“一条龙”生产体系已
然成型，每年生产各类打火机超150亿只。

打破刻板印象
实现“新邵阳经济”的价值跃升

“20年间， 一碗邵阳米粉从1元涨到10元，邵
东打火机的价格却依然是1元。”这句在邵东流传
的俗语，曾是外界对邵商“小、散、低”刻板印象的
佐证。但如今，这个看似不变的价格背后，早已是
翻天覆地的价值重构———通过智能化降本、产业
链协同增效和品牌升级，邵东打火机在保持低价
优势的同时，正稳步向产业链、价值链高端跃升。

在东亿电气的产品展厅里，一款USB充电打
火机格外引人注目，售价高达30元，一次充电可
点火200次， 累计充电使用次数达300次。“这款
产品在国际市场供不应求，靠的就是技术创新。”
陈书奇介绍， 公司组建了专业的工业设计团队，
每年投入超千万元研发费用， 近三年推出100余
款新品，将中高端产品占比从15%提升至35%。

除了产品的创新，品牌价值的提升，更体
现在标准制定的话语权和产业荣誉的加持上。
近年来，邵阳海关联合企业，牵头制订出口打
火机常规检验标准，推动邵东市打火机产业集
群成功入围2023年度国家中小企业特色产业
集群名单。

据邵阳海关介绍， 目前已有4家邵东企业的
10余项知识产权在海关总署成功备案，“邵东打
火机”正从产品标签升级为响当当的品牌符号。

这种价值跃升，让邵东打火机产业展现出强
大的发展韧性。2025年一季度， 在全球经济形势
低迷的背景下， 邵阳出口打火机及其零部件5.5
亿元，较去年同期增长21.8%；其中对共建“一带
一路”国家出口4.8亿元，增长48.5%。

亮眼成绩单得益于邵阳从“规模扩张”向“质
量效益的转变”。目前邵阳打火机产业拥有3个国
家级创新平台、8个省级创新平台， 研发人员
1000余名，每年投入研发费用2亿元，形成科研
成果累计3000余项，年产品创新率达38%。

此外，前瞻性的布局更让“新邵阳经济”充满
想象空间。据悉，邵东正在计划建设打火机专用
物流枢纽，构建智慧物流协同平台，破解电商发
展的物流瓶颈；塑造“邵东打火机”地理标志品
牌，建立分级品质标准与国际推广体系；启动产
学研转化计划，定向培养技术与管理人才并推动
成果应用；同步构建覆盖标准迭代、物流波动及
市场风险的产业预警系统，形成政策、人才、风控
三位一体的可持续发展支撑体系。

【特色产业】
从个体户散兵到产业集群，“打火机之乡”的进阶之路

业内声音

邵商掀起回归热潮
乡土情结与发展智慧共生

据不完全统计，目前在世界各地发展、拥有规模以上实业
的邵商已达百万，总资产超过4万亿元。数据显示，2023年，全
市湘商回邵投资新注册企业101家、到位资金354亿元，完成全
年任务的144%和118%。2024年1月至5月湘商回邵投资签约项
目83个，签约金额205.38亿元。

湖南省商业经济学会会长尹元元认为，邵商兼具“草根
韧性”与“创新活力”，既肯沉下心做技术研发，又善抓市场机
遇。他们带回的不仅是资金和项目，更有先进的管理理念和
市场资源，推动邵阳产业向高端化、智能化、绿色化转型。

此外，乡土情结也是回归的“情感纽带”。戴润平说，他选
择回乡，既源于对崀山的热爱，更看中农旅融合的市场机遇。

“邵商回归的深层动力，源于湖湘文化与邵商精神的内
在契合。邵商精神是湖湘文化‘心忧天下、敢为人先’的具象
化体现。”业内人士指出，“霸得蛮”不是蛮干，而是“认准目标
不放弃”的坚韧；“反哺家乡”则是“家国情怀”的落地实践。这
种精神让邵商在外出闯荡时坚守底线，成功后不忘根本，形
成“外出创业—积累资源—回归反哺”的良性循环。

记者手记

邵商之兴，暖意融融

在邵阳经开区的三一专用汽车
有限责任公司智能车间， 一台定制
化的工程车仅需18分钟即可诞生。

湖南山之良科技有限公司生产车间。

在湖南东亿电气股份有限公司的车间，机械臂正在有序地工作。
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