
为积极响应国家金融监管总局有关消费者权益保护
的要求，持续推进保险消费者教育和保险知识普及工作，
提振消费信心。3月19日， 平安产险衡阳中心支公司在衡
阳各县区开展了以“保障金融权益 助力美好生活”为主题
的金融教育宣传活动。

当日， 平安产险衡阳中心支公司的工作人员紧紧围绕
“打击保险诈骗”“警惕非法代理索赔”“老年人金融消费权
益保护”“真假投资局”等关键主题，凭借通俗易懂的语言和
生动鲜活的案例， 深入浅出地向当地居民详细讲解了金融

消费过程中的常见风险以及相应的应对策略。 通过这种方
式，有效地增强了人民群众的风险意识和防范能力，扩大了
金融消费者权益保护的宣传范围和影响力。

平安产险衡阳中心支公司表示，将以此次金融消费者
权益保护教育宣传活动作为新的起点，进一步加大力度推
动保险知识普及工作向县域深度延伸，坚持不懈地提升乡
镇居民的保险意识和权益保护意识，为广大县域居民提供
更加全面、优质的保险服务，为构建健康、稳定的金融消费
环境贡献积极力量。 ■王立异

平安产险衡阳中心支公司开展县域消保宣传活动

成交量环比大涨，长沙二手房逐渐升温
“金三银四”旺季，重点学区配套房市场将升温，整体二手房成交量还将进一步上涨

A07经济2025年3月21日 星期五 见习编辑/程亮 美编/叶海玲 校对/黄蓉

有门店2月成交量环比增长80%

“今年2月看了一套辉煌国际城的三居室，这个房
子是刚刚交付的新房源，113平方米。业主简单装修了
一下，整体房况比较好。于是在中介的帮助下，3月初
我们一家终于交了首付，也办理了贷款等手续，真正
在长沙安家了。”谈及买房经历，祝女士欣慰地说。

和祝女士一样，今年以来，有不少刚改购房者跃
跃欲试。

“2月以来，我们门店二手房成交量明显提升。门
店还新招了5个经纪人， 带来了更多的客源，3月的
成绩单更亮眼。”3月20日，临近午餐时间，新环境营
盘路店的店长赵女士已经接待了三组客户了。 她熟
练地调出平板里的720°VR实景板块，为客户展示
房源实景。

赵女士说，门店2月成交量增加了80%，到3月升
温更为明显，3月第二周， 成交量就已经达到10套，

“去年第四季度最冷清的时候，三天能签一单都算不
错了。周边的盛世荷园、复地崑玉国际等都是比较热
门的楼盘， 这两个项目主打精装修， 均价在14000
元—18000元/平方米”。

对于二手房市场的回温， 贝壳找房万科门店的
经纪人陈先生也深有同感，“近一周能明显感觉到，
客户看房积极性有所提升， 线上咨询量和线下带看
量都有显著增加。仅3月初，我个人已经成交了3套，
还有两组客户在议价。”

随着中小学报名时间点来临
学区配套房市场将升温

象盒找房数据显示， 今年2月该平台长沙市二
手房成交量约5000套， 环比1月上涨50%左右。从
区域来看，湘江新区成交量占比为全市的1/4，面积
大、房源供应量多；其次是雨花区，占比约20%；望
城区成交量来到了前三名，其“次新”房源较多。除
梅溪湖板块、洋湖板块、高铁新城板块外，其余板块

成交均价均处于万元以下。
长沙市不断优化楼市政策，包括降低二套房首

付比例、放宽公积金贷款额度，并针对人才购房推
出专项补贴。 政策松绑直接刺激了改善型需求入
市，部分购房者通过“卖旧换新”释放置换需求，推
动二手房流通。

长沙一中介门店负责人表示，随着“房住不炒”
政策基调延续， 预计下半年市场将保持温和上涨态
势，核心地段优质房源或继续领涨。此外，3月是“金
三银四”旺季，与此同时正值新生入学报名前夕，重
点学区配套房市场将升温，整体二手房成交量还将
进一步上涨。

三湘都市报3月20
日讯 在城市的大街小
巷，宠物已经成为许多
家庭不可或缺的一员。
从曾经简单的喂养，到
如今追求高品质、个性
化的养护，越来越多人

开始崇尚“富养宠物”。
这一宠物饲养和方式的转变，主要反映

在它们的饮食上。新鲜的三文鱼、鸡胸肉等
肉类再辅以蔬菜，按一定比例配制后被做成
锁鲜食盒，成为宠物主们的新宠。在长沙，也
开始流行宠物鲜食了吗？

100余盒已被预订大半

宠物鲜食是一种使用新鲜、未经高度加
工的食材制作的宠物食品，通常不添加防腐
剂、色素或诱食剂。主要成分包括新鲜肉类、
蔬菜和全谷物。与传统的烘焙膨化宠物粮相
比，宠物鲜食避免了过度加工，保留了食材
的原味和营养成分。

3月19日， 记者以消费者的身份来到一
碗狗饭万家丽店，该店店主和店员正在制作
鲜食盒，大盆的新鲜鸡胸肉、鹿肉、蔬菜碎等
放在桌面上， 她们有的在忙着处理食材，有
的在忙着装盒……

“我们的鲜食盒一般是4.8元、5.8元的
120克装， 根据不同肉类和蔬菜的配比进行
定价。” 见记者进店， 店主十分热情地介绍
着，她一边说着一边打开保鲜柜，拿出不同
配方的鲜食盒进行展示：有鹿肉、鳕鱼肉、鲜
虾等蛋白质，还有紫甘蓝等膳食纤维。据该
店店主描述，很多狗狗比较挑食，不爱吃市
面上传统的烘焙粮，所以很多主人都乐意为
狗狗购买鲜食盒，上锅蒸熟后，当正餐或是
加餐食用。一碗狗饭店主表示，保鲜柜内目
前放了大约一百余盒鲜食，基本上一大半已
被预订。

从“吃饱”到“吃好”

记者走访发现，市面上的狗狗鲜食餐由
于食材的不同配比和规格不一，价格也存在
差异。 在芙蓉区东郡路的wangwangbaby
宠物鲜食店，店员介绍着店内的鲜食餐：门店
有200克、400克装的定制鲜食餐， 价格在15
元—55元不等。“有30元和55元的鱼肉美毛
餐、20元和40元的鸭肉去火餐、25元和45元
的长寿鹅肉餐等9种鲜食餐。”wangwang-
baby店员表示，当下宠物鲜食因为其0添加、
营养均衡等优势， 被越来越多的养宠人士所
认可， 也有不少顾客根据宠物的喜好前来定
制鲜食。“鲜食系列自推出至今深受欢迎，门
店一半以上的销量都是鲜食餐订购。”

从“小众爱好”到“万亿级蓝海”，宠物经
济已成为消费升级的重要标志。同时，养宠
人士的心态也在随之发生着转变，从给爱宠

“吃饱”到注重“吃好”，中国宠物经济也随之
经历结构性升级。

■文/视频 全媒体记者 龙思言

从“吃饱”到“吃好”
宠物爱上“鲜食食盒”
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三湘都市报3月20日讯
近日， 长沙县住房和城乡

建设局发布《关于落实购房
订金保护期的通知》， 其中
明确，要求房企实施购房“7
天无理由退订”承诺，进一

步提振房地产市场信心保障消费者权益。
根据文件规定， 购房者在签订认购书后的7

个自然日内，可无理由申请退还订金；超过7天，
订金将自动转为定金。相关条款须明确写入认购
书，确保执行透明。这一政策直击房屋交易中长
期存在的“定金与订金混淆”痛点，通过设置“冷
静期”，有效缓解购房者的资金安全焦虑。

此外，长沙县同步发布“现房楼盘名单”。业内
人士指出，此举不仅倒逼房企提升综合竞争力，还
将强化购房者与开发商之间的信任纽带， 短期内
有望释放观望需求，长期则利于稳定市场预期。

■文/视频 全媒体记者 卜岚 通讯员 李思雨

长沙县发重磅通知
要求房企“7天无理由退订”

3月20日，在长沙一中介门店，市民正在看房源信息。

在长沙工作了十余
年， 从事销售工作的祝女
士一直想拥有属于自己的
房子。 眼下她的儿子也到
了上小学的年龄， 不得不
将买房计划提上日程，“想
趁着这个春天， 买一套三

居室，均价最好在一万元左右”。
自春节假期结束以来， 置业需求明显增

长，长沙的二手房市场也逐渐升温。3月20日，
据象盒找房数据显示，今年2月该平台长沙市
二手房成交量约5000套， 环比1月上涨50%
左右。从户型方面来看，成交数据中三室占比
接近一半。

■文/图/视频 三湘都市报全媒体记者 卜岚
通讯员 李思雨 丁梁
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