
茶咖拥抱“它经济”，萌宠成流量密码
通过“茶饮+宠物”方式打造新消费场景，这门生意好做吗
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注重宠物冬季关怀，周边产品上线后售罄

12月5日，喜茶“暖冬季”活动上线上新第
一天，外卖平台多家门店“宠物围巾”周边率先
售罄。12月6日， 记者走访发现多家门店周边
产品仅剩余“毛绒徽章”。当日，喜茶富兴时代
店店员正在忙碌地制作套餐内饮品，期间不断
有顾客前来询问周边赠品活动，“该活动昨天
正式上新，销量总体还不错，三款周边销量不
相上下。”说罢，店员为其中一款饮品撒上“猫
猫”外形的抹茶粉。

霸王茶姬友好门店溪悦荟门店工作人员
告诉记者，“目前由于已入冬，再加上门店位置
较偏僻，因此，饮品销量和夏天相比略有所下
降，带领毛孩子前来喝茶的顾客有所减少。”

据公开数据显示，2023年中国宠物经济
产业规模达到5928亿元，2025年将达8114亿
元，产业规模快速扩增。

值得注意的是，当前人宠相处模式正逐渐
从“主从关系”向“家人陪伴”的双向奔赴角色
关系转变。许多品牌抓住这一特点，在宣传语
中突出宠物的陪伴与关怀， 例如霸王茶姬的
“以茶会友，萌宠相伴”，同时喜茶的“温暖过
冬”和茶百道的“超暖冬日计划”均突出了冬季
对宠物的专属呵护。

宠物友好门店塑造“人宠共处”新消费场景

随着人们消费观念的升级，一些消费者不
再满足于产品本身，而是重视对消费场景的多
元化体验。今年8月，霸王茶姬宣布其首批宠物
友好门店正式在长沙、昆明、杭州和石家庄四
座城市开业。

事实上， 霸王茶姬并非先例，“宠物友好门
店”最早可追溯到2018年，星巴克在广州和成
都开设的两家宠物友好门店。 紧接着， 喜茶于
2020年推出首家“宠物友好”主题店。这一趋势
在2023年6月达到了高峰，当时，茶百道在全国
开设了20家宠物友好门店。

调查发现，这些与宠物消费场景相关的门店
一方面贴心地为“人宠共处”创造了全新的用餐
休闲区域与社交环境，另一方面，为养宠人和宠
物们提供了精准服务。同时还在饮品菜单上下足
了功夫，推出宠物菜单或有宠物元素的饮品。

霸王茶姬溪悦荟店店员告诉记者， 目前店
内目前已放置猫爬架，并为宠物准备水盆、捡屎
袋和猫砂盆等必需品， 同时提供动物可食用的
奶油。

探索养宠需求，实用宠物周边俘获铲屎官

除了开设友好门店，各大品牌更是将萌宠融
入日常的品牌营销当中，将周边和饮品充分融入
宠物元素。例如本次喜茶推出了宠物可穿戴的围
巾、 宠物主人可使用的毛绒背包以及徽章布贴，
更在茶饮制作上上线了“宠物图案”撒粉。

此外， 茶咖品牌还注重周边实用与否。例
如，茶百道宠物推出宠物发声玩具、亲子围脖和
营养膏。去年，霸王茶姬、沪上阿姨、奈雪的茶、
和茉莉奶白等均推出联名猫窝。 挪瓦咖啡则关
注流浪猫，赠送宠物随行碗。

在某社交平台，不少网友晒出了宠物佩戴相
关周边产品的帖子，“我家毛孩子也有过冬三件
套啦，不仅看着可爱，质感摸起来也很舒服。”与
此同时， 也有消费者为茶饮宠物周边提出建议，
“如果徽章能换成冰箱贴，我的购买欲会更强。”

养猫两年多的长沙市民李女士注意到了茶
饮品牌对萌宠经济的关注，“不少品牌借萌宠为
营销亮点， 其周边的质量和细节能反映一个品
牌对宠物市场的重视程度。”在她看来，唯有把
活动落地好才能真正巩固其在宠物爱好者心中
的地位，“建议周边产品供货更足， 优惠力度更
大，真正把福利给到铲屎官和爱宠人士”。

12月5日至7日，喜茶暖冬季宠物
周边系列上新， 印有宠物猫和狗的徽
章、 毛绒背包和宠物围巾再次受到追
捧。本月初，茶百道也联名红狗推出暖
冬毛孩子玩具周边。 早在今年8月，霸
王茶姬首批宠物友好门店正式在长沙
落地，并推出“萌宠陪伴”系列周边等。
随着越来越多年轻人加入铲屎官的行
列， 茶饮和咖啡紧紧抓住宠物经济这
一趋势，通过“茶饮+宠物”的方式打造
新消费场景， 不断挖掘宠物经济的潜
力并收获流量。

茶饮品牌是如何俘获养宠人的
心？ 在宠物经济赛道上成果如何？“宠
物生意”好做吗？近日，记者展开了调
查。 ■文/视频

三湘都市报全媒体见习记者 仝若楠
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三湘都市报12月8日讯“没想
到有一天能被砂糖橘背刺”“家楼
下的砂糖橘居然卖20元/公斤了！”
近日，砂糖橘陆续上市，部分地区
售价却高达20—30元/公斤， 这让
不少网友发文直呼：“太贵！”

往年因极具性价比而被列入
年货必需品清单，在不少朋友们心中成为“年味”代名词
的砂糖橘，今年在长沙价格如何？12月8日，记者进行了
走访。

价格在16元—26元/公斤不等，春节或将降价

8日10时， 长沙市开福区朝晖水果炒货市一中店，
一筐筐小巧玲珑的砂糖橘被整齐地摆放在店门口最显
眼的位置，橘红色饱满的砂糖橘泛着微微光泽，看上去
十分可口。

“纯甜砂糖橘18元/公斤！皮薄多汁又新鲜！要称点
吗？”店主见有顾客进店挑选，连忙上前介绍。“正宗砂糖
橘包甜，来买的都是回头客，一天能卖出近10公斤。”记
者问及今年砂糖橘价格是否涨幅偏大？ 该店店主表示，
眼下砂糖橘进价相对较高， 在16元/公斤左右，“现在基
本上主打薄利多销”。

鹏果庄体委店店主告诉记者，今年砂糖橘10月刚上
市时售价高达28元/公斤。“20元3公斤的纯甜砂糖橘在
长沙几乎很少出现，进货价都不会这么低，一些品相不
好的也要卖至8—10元/公斤。”

随后，记者来到百味鲜果藩城堤店，发现在售的砂
糖橘有两种价格，分别为15.6元/公斤和25.6元/公斤。“前
者是有籽的，后者是无籽纯甜的。”据百味鲜果店店主表
示，砂糖橘已上市二十余天，当下还没到产量最大的时
候，因此售价较往年可能偏高。“等到春节期间，价格可
能会适当下调，但也不会降价太多。”

产量低、人工贵，成价格偏高的主要因素

来自砂糖橘主要栽种地之一———广西壮族自治区
西林县的种植户陈先生表示，“今年年初，砂糖橘产区遭
遇了几次寒潮天气，对果树的生长和果实的产量都产生
了较大影响。”不仅如此，在果实膨大期又碰上了雨水较
多的天气，导致部分果实的品质下降，优质果的数量比
往年少了很多。“主产区受到天气、病虫害等自然因素的
影响，产量有所下降，市场供应量减少，价格自然就居高
不下。”

与此同时，种植成本的增加也对砂糖橘价格产生了
影响。陈先生说，近几年，化肥、农药的价格一直在涨，人
工成本也越来越高。“以前请人采摘果子， 一天100多元
就有人干，现在低于200元根本找不到人。这些成本都得
算到果子的价格里去。”

■文/图/视频 三湘都市报全媒体记者 龙思言

砂糖橘今年涨价了
产量低、人工贵，成价格偏高主要原因
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小图为12月8日，长沙一奶茶店内，市民正
在购买宠物周边活动套餐。 仝若楠 摄

大图为长沙一宠物友好茶饮店内， 摆放着
猫爬架等宠物用品。 受访者 供图

12月8日，不少消费者在长沙一水果店挑选砂糖橘。


