
“下班也
能投资 ”“再
晚都能申购”
…… 3 月 11
日， 记者注意
到， 近期招商
银行、 平安银

行、 光大银行等多家银行上线了
“理财夜市”专区，对部分理财产品
的交易时间进行延长，主打“24小
时不打烊”，让上班族下班后
也能从容高效地投资理财，
受到不少投资者追捧。

24小时不打烊，银行“理财夜市”火了
多家银行延长理财产品交易时间“揽客” 观点：有助于提升投资者信心和产品体验
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三湘都市报3月11日讯 继2022年面向全国公
开选拔行长之后， 长沙银行今年再次公开选拔高
管。3月7日晚， 长沙银行微信公众号发布消息称，
为进一步扩大选人用人视野， 优化完善企业班子
结构，促进企业全面健康发展，提升企业信息科技
管理创新能力，公开选拔首席信息官1名。

长沙银行首席信息官的工作职责包括： 组织
制定和实施全行信息科技工作方针、政策，制定信
息科技战略规划；推动建立、完善银行信息科技治
理结构和信息科技决策、监督和协调机制；负责构
建全行层面信息科技系统的技术架构应用集成、
数据共享等；制定并实施信息科技风险管理策略，
组织控制信息系统风险等。

对于这一职务， 长沙银行要求应聘者的年龄
在50周岁及以下（即1974年1月1日之后出生），统
招本科及以上学历，信息技术等相关专业。

业内人士表示，首席信息官在大银行中较为
常见， 但中小银行单独设置CIO职位较少， 如果
公开且单独选聘，说明该金融机构开始重视金融

科技建设。
记者查询得知，2017年11月13日， 长沙银

行召开第五届董事会第十一次会议， 同意聘任
李兴双先生为该行首席信息官。2018年9月，原
湖南银保监局核准李兴双的任职资格， 他自此
成为长沙银行首任首席信息官。

2022年1月， 长沙银行董事会审议通过了
聘任李兴双等5人为副行长的议案， 同年6月，
李兴双的任职资格获批，该行首席信息官由此
空缺至今。

长沙银行此次公开选拔的首席信息官为市
场化选聘的职业经理人，薪酬待遇面议。虽然招
聘公告并未透露薪酬， 但从李兴双此前担任首
席信息官的薪酬情况来看，是相当有吸引力的。

财报显示，2019年至2020年，李兴双从长沙
银行获得的年度税前报酬总额分别为168.73万
元、169.16万元，其中2020年李兴双的薪酬比长
沙银行的董事长、行长都要高。

■全媒体记者 潘显璇

三湘都市报3月11日讯
2月份作为楼市传统淡季，叠加
春节和天气寒冷因素影响，长
沙新房库存虽然在攀升， 但房
价在多个高价改善项目的成交
拉动下， 仍然出现了涨幅。3月
11日， 据湖南中原地产研究院

数据显示，长沙市内五区商品住宅成交14.45万平方
米，均价14927元/平方米，环比上涨3%。

“上个月就卖了50多套！”中海寰宇天下的相关
负责人谭女士介绍，2月受春节返乡置业的影响，成
交量继续回升，113平方米、131平方米、143平方米
的刚改户型卖的都挺不错的，“项目教育资源不错，
也处于长株潭融城地段，有不少市州客户购买。”

湖南中原地产数据显示，2月长沙内五区39个
板块有成交， 主力成交价格维持在12000—15000
万元/平方米之间，市场在明显分化。湘江新区去化
压力较小，高桥、湘江智谷、金鹰月湖、高铁新城四
大板块去化周期上升，隆平高科、省府北、大托三大
板块尽管库存量均超过30万平方米，但去化周期相
对可控。

值得注意的是，大托板块基于价格优势以及热
盘的影响，2月成交量居于首位。大市府板块成交表
现依旧“亮眼”， 成交量居于第三， 成交均价突破
20000元/平方米。 长沙市内五区商品住宅市场已连
续4个月供过于求，库存量上升至618万平方米，去化
周期14个月。

中国指数研究院指出，2月春节假期结束后，居
民工作、 购房置业逐步回归正轨， 放松政策效果显
现，居民购房置业意愿出现低位增加。近期政策改善
动力与居民购房抗性持续博弈，居民观望情绪提升，
“目前客户对于今年全国两会房地产领域的定调关
注度较高， 全国两会的政策走向或对客户预期形成
较大影响， 叠加优化政策有望继续落地， 今年市场
‘小阳春’行情仍有一定预期。”

“2月恰逢春季，历年都是传统的淡季，叠加今年
极端天气较多以及市场购房信心的不足， 房企营销
动作较以往的频次和力度均有所下跌， 但仍有部分
房企逆势上新，推动板块流速上涨。”克而瑞湖南区
域相关负责人表示。

■文/视频 全媒体记者 卜岚 通讯员 李焱婕

2月长沙商品房成交均价
14927元/平方米
大托板块成交领跑

起息更早到账更快

据了解， 大部分理财产品的申购都有明确的
“日切”时间，通常是在15:00至17:00之间。投资者
在“日切点”前进行申购、赎回的申请，通常视作当
日的申请，以当日净值进行确认。“日切点”后，虽然
仍然可以正常提交申购、赎回申请，但已经算作次
日的申请。

而“理财夜市”，则是将交易日的“日切点”定在
了24时， 延长了理财产品购买和赎回的交易时间，
起息和到账时间更快。

记者查询发现，平安银行App上“理财夜市”专
区，有6款代销的理财产品，交易日24时前购买这些
产品，第二个交易日就开始计算收益。招商银行、光
大银行、广发银行等多家银行的App，也在重点推
介“理财夜市”产品。

“平时上班比较忙，上班时间很难有空‘做功课’
来选择购买适合的理财产品，这样就会损失一天的收
益。尤其是周五，一旦错过购买时间，理财产品需要等
到工作日才能确认份额并计算收益，白白损失了周末
的收益。”3月11日，购买了“理财夜市”产品的长沙白
领陈珊认为，这一模式对上班族来说非常友好。

有望得到广泛推广

事实上，“理财夜市”并不是新鲜概念，早些
年招商银行、光大银行、中信银行等个别银行就
推出过类似24小时营业的理财产品，但当时并没
有引发多大关注，这些产品没多久就下架了。

而此次“理财夜市”风潮的兴起，布局这类产
品的银行机构、理财公司明显变多，产品数量和
类型也更加丰富。业内人士认为，长期来看，“理
财夜市”有望全面推广。

普益标准研究员邓皓之表示，银行纷纷推出
“理财夜市”产品，首先是满足投资者对理财交易
时间的需求， 为投资者提供便利的理财服务。其
次，“理财夜市”优化了收益计算时间，投资者的
申购和赎回可以在当天完成，使得投资者能够提
前一天获得额外的收益。 如再遇周末或节假日，
额外获取收益的天数将更多，进一步提升了投资
者的信心和产品体验。 总体来看，“理财夜市”的
目的， 是以创新的服务激发投资者的购买欲望，
促进产品销售，提高银行理财公司品牌知名度和
竞争力。

阳光保险始终坚持以人民为中心的发展思想，
践行金融工作的政治性、人民性，坚决维护消费者合
法权益。2024年“3·15”期间，阳光保险积极贯彻落实
国家金融监督管理总局关于开展2024年“3·15”金融
消费者权益保护教育宣传活动的部署安排，围绕“金
融消保在身边，保障权益防风险”主题，精心策划了
一系列教育宣传活动， 助力提升消费者金融素养及
风险防范意识，营造和谐健康金融环境。

阳光保险将走进农村地区、边远地区、少数民族
地区等区域，面向老年人、青少年、新市民等群体，广
泛开展进农村、进社区、进校园、进企业、进商圈宣传
活动，阳光保险将一如既往地以“爱与责任”传递阳
光温暖，为消费者办惠民、利民、便民的实事，提升消
费者金融服务获得感、幸福感、安全感，以阳光力量
推动金融业高质量健康发展。

■彭溪 经济信息

阳光保险启动“3·15”金融消费者
权益保护教育宣传活动
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薪酬诱人！长沙银行再次公开选拔高管

■文/视频 三湘都市报全媒体
记者 潘显璇


