
现公布曾国藩酒征联广告语获
奖者领奖金额。 征联奖项因一等奖
空缺， 增设二、 三等奖， 奖金与相
对应的广告语金额一致， 广告语的
奖项、 金额按原方案不变， 只是一

等奖由
6

人平分， 两项奖金均由双
峰曾国藩酒业公司邮寄， 咨询电
话：

0731-4137169

； 原对联的入围
奖改为优秀奖， 并予以扩大， 与广
告语优秀奖一样， 各

150

名， 奖曾

国藩（富康） 酒一
对， 请获得者直接
与湖南日报发行公
司各二级发行站联
系兑奖。

“基地+品牌” 的西夏王
曾季杰杨永燎

电话： (0731)4326388

电子信箱： ribaojiuzhoukan@163.com
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日星期五酒文化周刊

“卖酒送奔驰？ 哪有这么好的
事儿啊！” 对湖南赊店明窖酒业有
限公司董事长谭少伟前些日子在专
家品鉴会上放出“好车送好酒” 的
高调之言， 很多人表示怀疑， 谭少

伟的回答是： “绝不吹牛皮！”

据了解， 湖南赊店明窖酒业有
限公司是赊店明窖高档白酒的全国
运营商。 该公司主要投资者原是奔
驰威霆商务车的广东省总经销商，

在深圳建有专业奔驰威霆商务车
4S

店， 具有丰富的高端汽车市场营销
经验。 但是， 股市暴跌， 金融风暴
席卷全球， 沿海经济影响严重高端
耐用品市场明显下降， 豪华奔驰休
闲车， 作为企业或家庭继轿车、 越
野车之后的第三种高消费工具的销
售明显受到影响。 然而， 内地经济
由于国家金融政策监控有力， 影响
较小。 并且在严酷的国际环境下，

国家强劲拉动内需的政策， 使内地
消费市场长期看好。 所以， 迅速转
向投资内地白酒高端消费品市场，

正是适合时宜的选择。 谭少伟还说，

他不嗜酒， 但喜欢闻那股淡淡的酒
香味儿， 轻抿一口， 甘冽甜润， 唇
齿留香。 细细品酒， 如同品味人生，

酸甜苦辣、 功成名就尽在酒杯中释
然。 当然， 选择做赊店明窖酒的全
国总运营商， 也是看中了赊店酒沉
淀千年的酒文化。 他认为， 人有道，

酒亦有道。 从仪狄发现神泉创立赊
店酿酒业为源， 至汉光武帝刘秀念
起小镇刘氏老板赊旗有功， 御封酒
店为赊旗店， 赐予该酒为“赊店老

酒”， 再到新中国成立后， 周恩来总
理亲自题名建立社旗县等， 足以说
明赊店酒是有道的。

这么一款极具历史文化且酒品
优质的健康白酒， 如果不用高档名
牌奔驰车配送， 岂不薄待了赊店酒
和喝酒的人？ 赊店明窖酒业秉承每
一个地区为一独立的销售区域， 每
一区域确定一名接受公司营销的理
念， 计划对每位经销商赠送一台豪
华奔驰商务车作为该地区的专用
VIP

客户配送车。 在全省配备十八
台奔驰车， 真正实现卖酒送奔驰，

买酒奔驰送。 这样既与之相配， 又
可得到精神及物质上的双重满足。

现代高级车配送千年文化名酒， 是
历史与现代的完美结合， 也为赊店
老酒和奔驰闯过金融海啸注入了一
剂充满青春活力的强身针。

赊店明窖， 亦如一匹矫健的
“黑马”， 越过黄河、 跨过长江， 将
“奔驰” 在
潇湘大地，

趟遍三湘四
水。
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源于先天成于后天
曾季杰孙昱

11

月
29

日， 在中国名酒名企西部
行采访团座谈会上， 甘肃莫高实业发
展股份有限公司董事长赵国柱从先天
原料和后天工艺两个方面阐述了莫高
葡萄酒的高品质。

他说， 葡萄酒行业有“七分原料，

三分工艺”、 “先天取决于原料， 后天
在于工艺” 的说法， 说明好的葡萄酒
必须要有好的原料。 莫高从基地建设、

品种选择等方面下手。

在位于具有上千年葡萄种植和葡
萄酒酿造历史的河西走廊， 拥有

2

万
亩葡萄原料基地， 与国际著名的葡萄
酒产区法国波尔多梅多克、 意大利托
斯卡纳、 美国加州纳帕山谷位于同一
纬度。 土壤为沙壤土， 呈中性到弱酸
性， 适宜酿酒葡萄生长。 加之阳光充
沛、 降雨量少、 病虫害很少发生。 用
来自祁连山终年不化的冰川雪水灌
溉。 为葡萄的高品质提供了优越的自
然条件保障。

同时， 莫高还在品种选择上苦下
功夫， 寻找最适合当地种植的品种。

经过二十多年的精心培育， 莫高公司

从
163

个品种筛选出适宜当地环境条件
的世界优良品种

20

多个， 其中黑比诺
已经成为莫高的代表品种。

为了使葡萄酒充分体现出原料的
特色， 莫高对原料实行“单品区划、

单品采收、 单品压榨、 单品发酵” 的
管理过程， 造就了莫高有目共睹的高
品质， 打造出了以黑比诺干红、 金爵
士干红、 金冰等高档葡萄酒为代表的
葡萄名酒。

2008

年， 荣获中国葡萄酒榜样企
业荣誉称号。

11

月
29

日， 第三届世界
名酒节上， 莫高黑
比诺又荣获金橡木
桶奖， 在国际上树
立了良好的形象。

神

策

Ｃ４

宁夏贺兰山东麓是我国继山东烟
台、 河北昌黎之后， 第三个被国家批
准为“葡萄酒国家地理标志产品” 保
护区的葡萄酒产区。

西夏王葡萄酒已经成为宁夏葡萄
酒第一品牌， 在宁夏市场上连续多年
保持

80%

以上的市场占有率。

由于这个区域干旱少雨、 日照时
间长、 昼夜温差大， 并有较便利的黄
河灌溉条件； 贺兰山东麓生产的酿酒
葡萄含糖量高、 糖酸比适中， 并且具
有污染小、 几乎没有农药残留等优
点， 使宁夏成为了近几年来酿酒葡萄
酒基地发展速度最快的产区之一。

农垦集团目前葡萄种植面积达到
5

万亩， 其中酿酒葡萄种植面积
3.5

万
亩。 他们力争

5

至
8

年， 建成
30

万亩全
国最大的以酿酒葡萄为主的优质葡萄
基地。

同时， 西夏王利用品质上的优
势， 做好品牌建设工作， 提高成品酒
市场占有率。

据介绍， 西夏王葡萄酒集团公司
创立了自主品牌“玉泉” 和“西夏
王”。 西夏王干红葡萄酒在

1991

年首批
荣获国家“绿色食品” 称号；

2000

年
8

月， 在法国国际名酒博览会上荣获金
奖；

2008

年， 荣获“中国最具竞争潜
力葡萄酒品牌” 殊荣。

西夏王将以宁夏为根据地， 从西
北向全国市场进发。 目前， 西夏王的
主销区为广州、 福建、 海南、 杭州、

上海、 北京、 西安、 银川、 郑州等
地。 西夏王将以这些城市为重点市
场， 继续加大力度， 不断提高西夏王
品牌的知名度和美誉度， 从而使西夏
王逐步成为全国知名葡萄酒品牌。

卖明窖 送奔驰

买明窖 奔驰送

记得多年前， 高中毕业的我当
兵来到了部队。 当时， 新兵下连
的第一件事就是迎接外训演习的
将士们凯旋回营。 在盛大的欢迎
宴会上， 为表达对参演老兵们的
敬意， 我不好意思地拿出了特意
从老家带到部队的酒鬼酒， 我的
连长后来也是我的首长， 自从喝
了酒鬼酒之后， 就记住了我这个
小兵的名字， 从此， 我与酒鬼酒
结下了不解之缘。

在以后的日子里， 我每次给家
里写信， 都是先给父母报平安， 然
后就要家里每月给我寄几瓶酒鬼
酒。 一来庆贺酒鬼酒让战友们所喜
爱， 并被连长指定为连队节假日会
餐的专用酒， 让我和战友间增加了

感情； 二来庆幸自已因酒鬼酒与
连长结缘， 成了连长的左膀右臂。

后来， 因为有了酒鬼酒的缘分，

连长当了营长、 团长， 我也由一
个小兵上了军校当了军官， 完成
了从一个懵懂农村青年到城市谋
生的历史性改变。

最让我难忘的是， 为了我婚
宴中准备的喜酒， 父母曾经骑自
行车跑了好几个市场。 他们说这
是人生大事， 选购喜酒可不能马
虎大意， 所以必须选择有档次、

有品位的好酒， 而且还能让各位
亲朋好友认可喜爱的品牌。 经过
多方比较、 考虑， 最终决定选择
酒鬼酒作为我结婚时的喜酒。 父
母说， 在咱当地酒鬼酒不仅品牌

过硬、 市场占有率高、 人们都喜爱，

而且还主要看中了它给我带来的福
气， 当然也代表着人气和财气。 更
深层次的是酒鬼酒不仅品牌好， 好
喝不上头， 而且其文化内涵自信、

博大、 执着。 它即表达了对我们新
婚的祝愿， 同时也寄托了父母对我
们儿女的期望。

数年征程， 一路凯歌。 随着酒鬼
酒一路跃升为全国知名品牌， 也成为
我走亲访友的必备上好礼品和战友们
聚会的固定佳酿。 我每次回到老家都
要给老人带上几瓶或一箱酒鬼酒， 与
父母一起分享
酒鬼酒带给我
们全家的幸福
和快乐！

酒 鬼 情 缘 山东 武兴林

对联的获奖者及奖金：

一等奖： 空缺
二等奖： 张希读（邵东） 奖金：

1000

元
/

人
三等奖： 曾小春（常宁） 柳迪（江苏） 余仁杨（广州） 奖金：

500

元
/

人

曾国藩酒征联征广告语获奖者领奖通知

对联优秀奖获得者
周昌其文镇湘李学富李源涛张忠亮刘淼龙普成李之峰
尹红春贺泽华饶晓峰文建虎谢鸿达邓秀洪郭振华曾应科
谢久吉张杨松晏建华周志衷童卉明欧阳勇梁明元刘紫钟
熊建家张应时陆魁吾邱新平方首维曹庆湘刘向荣夏五
解道湘邓克定冯从善罗选夫驳绍青田际成蒋良易杨迪文
王恩遂谢伯群伍铁青李继祖谢正义何良厚莫晓阳向良士
王智平雷连生周彬朱友元刘志喜杨岩君李铁山周琼
吕华军耿达明贺勇明李宗链曾升合任春来李绍文周行易
金廉德王惠球何华荪赵聚球曾昭安周美平严农李赛阳
林清河黄民安周幕然易伟王成良聂绶钧刘德民周晓华
熊习军傅声乔杨超群李振华袁兴权李朝忠欧阳烈吴贤迈
张佑保罗成方曾树新戴永腊李尚贤胡理明夏杨周渊龙
周为刘友年朱启袖蔡凤源曾勇波王明段贻新严武
余慰光陈世昌王泊江廖铁罗教余林椤森周学梅李光宗
夏启宇陈湘民陶长青伍贤益刘军贺世明王培荣黄德金
邓润高刘继承汤学正赵燕邓梦潼管艳赵平张聚喜
高晓利贾增富茅能华王景艳吕冰程鑫杰谢飞肖奇光
谢毅王宝亨王力夫严海金曾清严李光前杨臣良彭晓辉
谌创之龚远生谢慧超张铜勋许振起尚洪涛肖奇光甘世祥

陈惠炎易楚标黄立春李正希
冯本俦崔言忠王历辉饶天华
谭新春张炬李世能邓建国
夏恒忠龙明勇梁晓玉向东流
余纯全邓轩智郭晓华王一平
杨江伟曾国军盘文辉黄桂旺
谭涤泉阳汉初黄宣平翟光元
肖国平李世明杨红文狄人毅
蒋受庆曾卫平欧阳东民
高家馀蒋光宇黄敬旷辉
夏建高唐圣明禹莲娥田芳荣
龚建华姜盛维刘桂丰陈超
舒秀银杨中军尹益才胡恒喜
杨保初高德文简胜阳邓中虎
欧阳烈罗新义邹月英唐志刚
陶学潜丁远成刘建斌李飞桥
李厚位陶青枚任福阶樊冬柏
石沁源黄振波夏训华吴庆荣
蒋剑张桥发龚开士周飞跃
刘科军曾小龙蒋重明王光华
谢小军李三光吴文胜谢应林
殷佑卿潘海霖张铁军文庭辉
彭任飞戴光宗伍平辉王国辉
谢仲意肖艳玲刘建华宾柱元
张向阳李青元蒋保时张岸杨
向洪生周新寰郑杰徐朝春
周俏君胡海林李洪雄姚添
谭慧尹仕民张俐徐红宇
陆有瑞彭青王明周德祥
卢锋刘文洁曾江海廖迪安
万汝青李杨吴广波张希成
刘进平罗小平黎福清唐笋生
文龙刘彪李洲林史献珍
方文跃杨金生冯桂荣

谈

湘酒

邀你

广告语优秀奖获得者

广告语的获奖者及奖金：

一等奖： 罗文海（望城） 曾婧（长沙） 章海林（河北） 赵永生（山东）

宁芳（珠海） 向代江（永顺） 奖金：

3000

元
/6

人
二等奖： 张英湘（绥宁） 唐晓东（东安） 奖金：

1000

元
/

人
三等奖： 伍石云（娄底） 赵平（长沙） 徐朝春（泸溪）

奖金：

500

元
/

人

宋智慧

采访团在“莫高” 听取情况介绍

采访团参观“西夏王” 的生产线

行人对用奔驰车送酒表示出极大的好奇


