
金融助“新”力 中部崛起时
——建行湖南省分行2025年服务高质量发展纪实

建湘轩 黄利飞 于 淼

在激烈的国际业务同质化竞争中，

湖南建行拼的不只是效率，更是对客户

需求的深度理解。

冷水江市的传统老牌钢铁企业冷

钢，对此深有体会。建行冷水江支行的

团队每周进行一次走访，为的就是第一

时间了解客户的采购计划、响应企业需

求。“你们来得比我们内部人都勤。”冷钢

财务部陈部长时常这样调侃。

正是基于这种深度绑定的服务，建

行为企业量身定制了综合金融服务方

案，2026 年开年仅一个月，冷钢便在建

行完成三单进口信用证业务，金额相当

于去年全年的 55.98%，并将建行列为其

国际结算主结算行。

这是湖南建行服务高水平对外开放

的一个缩影。截至 2025 年末，该行国际

业务贷款规模、贸易融资投放双双增长

45%以上，用实际行动诠释了国有大行

在服务国家对外开放战略中的责任与担

当。

金融活水不仅要浇灌产业参天大

树，也要滋润消费的烟火人间。

腊月二十四，南方小年。长沙洋湖

京东 MALL 里，年味与热气一同升腾。

“店补加国补，省了大几千，建行信用卡

又减了 200 块！”刚搬新家的张先生在一

排大屏电视前算账算得眉开眼笑 。从

家电卖场到时尚商圈，一场由“政府+银

行+商户”三方联动的促消费大戏在三

湘大地火热上演。

正是这种线上线下融合、场景生态

共建的促消费模式，让湖南建行的消费

金融业务持续领跑。该行消费贷款余

额、信用卡等九项主要指标均位居当地

四行第一。

面向未来，湖南建行相关负责人表

示，将持续深化“金融+科技+产业+生

态”融合，以更具温度、更富效率的服务，

为奋力谱写中国式现代化湖南篇章贡献

更强的建行力量。

金融之力，根植于服务大局的担当。

走进郴州资兴的东江湖大数据中心，机房内服务

器昼夜运转，为它们降温的不是传统电力，而是东江

湖的深层冷水。这座国家级绿色数据中心的能耗指

标（PUE 值）稳定在 1.05 至 1.19 之间，比传统数据中心

节能 20%以上。

然而，项目从规划之初，就面临着数亿元的基础

设施投入。建行在项目立项阶段就开始跟踪对接，充

分发挥在基础设施项目贷款上的传统优势，根据项目

特点设计融资方案，提供了包含 2.3 亿元贷款在内的

全周期金融服务。项目建成后，建行还利用自身客户

资源，向合作的产业客户发出邀请，帮助园区招商，让

东江湖的“冷”资源，加速变成数字经济的“热”产业。

2025 年，湖南建行将自身发展深度融入湖南“中

部崛起”战略和“三高四新”美好蓝图，主动对接全省

重大项目建设。从湘江科学城到交通能源枢纽，从产

业园区到民生工程，几乎每一个重点项目的背后，都

跃动着“建行蓝”的身影。截至 2025 年末，湖南建行已

全面对接 289 个省重点项目，实现全覆盖服务，累计投

放贷款近 200 亿元。

面对新一轮科技革命和产业变革，

湖南建行转变传统风控思路，全力做实

“五篇大文章”，各项核心指标领跑同业。

在科技金融领域，依托麓谷科技支

行等专业网点，湖南建行深度融入湘江

新区科创生态，自 2023 年 4 月签署战略

合作协议以来，已为湘江新区超 3000 户

企业提供信贷支持，累计投放各项贷款

超 600 亿元 。

针对科创企业“轻资产、缺抵押”的

痛点，该行在同业率先推出“技术流”科

创评价体系，真正实现“不看砖头看专

利”，将企业的技术、研发投入等“软实

力”转化为授信依据 。截至 2025 年末，

该行已服务全省科技型企业 2.2 万家，科

技贷款余额达 2542 亿元，连续四年增速

超 20%，稳居同业与系统内领先位置 。

更为关键的是，湖南建行正以“耐心

资本”培育产业的未来。近日，湖南省首

支具有能源产业背景的 AIC 股权基金

——湖南建源湘能兴望产业投资基金正

式落地，规模 10 亿元。该基金将重点投

向新能源、清洁能源等战略性新兴产业，

通过股权投资方式为科创企业提供“耐

心资本”和“长期资本”。从高层会谈到

基金落地，仅用两个多月时间，湖南建行

以“建行速度”展现了服务新质生产力的

责任担当 。

在普惠金融领域，湖南建行依托金

融科技，让金融服务触达千企万户。湘

西保靖县一家小微企业，仅凭核心企业

穿透而来的信用背书，便通过供应链“e

信通”获得 1500 万元贷款，解决了原材

料采购的燃眉之急。这种数字化普惠模

式，能让产业链整体资金周转周期缩短

38%。目前，湖南建行已成为全省首家

普惠贷款超千亿元的金融机构，惠及小

微企业超 16 万户。

锚定国家战略

以“建行速度”服务区域发展大局

做实“五篇大文章”

以创新活水浇灌新质生产力

服务高水平对外开放
以金融温度点燃消费热情

当时代的问卷铺陈在湘楚大地，金融何为？

2025 年的答卷，由一组跃然纸上的数字与

无数个鲜活生动的故事共同写就：贷款规模突破

9800亿元，全年累计投放综合融资超 8000亿元、

贷款超 7000亿元，同比增幅均超过 30%。

在中部崛起与长江经济带发展的宏伟蓝图

中，中国建设银行湖南省分行（以下简称“湖南建

行”）始终胸怀“国之大者”，保持战略定力，迎难

而上。该行不仅以真金白银的投入为湖南经济

稳增长“压舱”，更以改革创新的勇气做实“五篇

大文章”，在服务“三个高地”建设、推动高水平对

外开放、助力消费回暖等关键领域，坚定不移地

当好服务实体经济的主力军，为湖南在中部地区

崛起中奋勇争先提供了坚实的金融支撑。

游客在资兴市东江湖景游客在资兴市东江湖景
区小东江游玩赏景区小东江游玩赏景。。东江湖景东江湖景
区清爽宜人区清爽宜人，，吸引各地游客纷吸引各地游客纷
沓至来沓至来。。何洪海何洪海 何花兰何花兰 摄摄

湖南建行深度参与中非论坛，服务高水

平对外开放。

湖南建行火热助力湘超。

湖南建行工作人员在东江湖大数据中

心调研。

（本文图片除署名外由建行湖南省分行提供）

近日，财政部宣布优化消费贷贴息

政策，花呗、微粒贷等持牌互联网信贷

纳入支持，年化贴息 1%、单机构年上限

可享受的贴息额度达 3000元，覆盖线上

线下全场景消费。这一政策与湖南消费

特质高度契合，精准杠杆激活内需，长

沙等网红城市有望获得消费增量。

此次贴息新政精准适配湖南消费

生态。以长沙为代表，其消费市场已形

成年轻客群主导、场景化体验驱动、即

时消费高频的网红经济形态，年轻人

用花呗、信用卡等打卡餐饮、文创、美

妆，信贷工具已融入日常消费链条。

政策红利获取从“政府配餐”转向

“百姓点菜”。今年以来的贴息政策取

消品类限制，网红探店、文旅体验、零

食零售等小额场景均可享优惠；免申

即享、自动抵扣，契合即时零售的轻量

化决策习惯。对消费者而言，分期成本

下降，消费决策效率提升，将成就更多

的购买力；对商户来说，客流与客单同

步提升，形成“优惠—消费—增收”的

正向循环。

政策更具经济深意，以财政小钱

搅动金融活水，放大乘数效应。湖南新

消费强在流量与场景，贴息政策同样

以场景优势嵌入，让短期打卡变长期

复购，推动文旅、零售、服务全链升级。

这不是鼓励过度负债，而是以合规信

贷与精准贴息来释放合理消费需求，

畅通内循环。

消费贷贴息政策优化升级，更适

配湖南新消费浪潮，流量或将更快转

化为经济增量。守住合规底线、聚焦真

实消费，这一组合既可惠民生暖烟火，

又能为内需复苏提供可复制的样本。

湘经评

消费贷贴息政策优化
网红城市或获消费增量

黄炜信

湖南日报 3月 9日讯（全媒体记者

黄炜信 通讯员 肖展鹏）“我们链主企

业在名单里吗”“这边查询，会影响我

每年征信查询次数吗”……近日，由湖

南湘江新区管理委员会财政金融局主

办，湘江新区企业融资及上市服务中

心 与 招 商 银 行 长 沙 分 行 联 合 承 办 的

“金融到家，科创有招”系列沙龙活动

在 长 沙 芯 城 科 技 园 麓 谷 基 金 广 场 开

启，科创企业高管围绕自身需求，踊跃

发问。

去年 9 月，中国人民银行湖南省分

行联合省科技厅等九部门启动实施科

技金融“湘伴前行”计划，旨在围绕“投

早、投小、投长期、投硬科技”，推动政、

银、企三方构建中长期战略合作关系，

聚焦人工智能、量子科技、前沿材料等

重点产业，为科技型企业提供全链条、

全生命周期的多元化金融服务。

作为“湘伴前行”计划的落地行动，

招商银行长沙分行于一季度推出“招翼

湘伴，乘风前行”系列品牌沙龙活动，此

次活动为首期专场活动，聚焦科创企业

全生命周期需求，搭建“政策解读、资本

对接、金融服务”的赋能平台，吸引了湘

江新区近 30 家科技型企业代表现场参

与。该系列沙龙活动将贯穿全年，通过

政策宣讲、企业路演、主题沙龙等形式，

促进精准对接与企业综合经营能力提

升，助力湖南实体经济高质量发展。

“湘伴前行”计划启动以来，金融机

构纷纷以实际行动支持全省科技型企

业。数据显示，截至 2025 年末，全省科

技 贷 款 余 额 1.44 万 亿 元 ，同 比 增 长

19.3%。其中，科技型中小企业贷款户数

和余额同比增速均超过 28%。
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位于宁乡经开区的楚天科技全球研发中心大楼。（资料照片）

湖南日报全媒体记者 郭立亮 邹尚奇 摄

眼下正值 A 股年报披露季，截至 3 月 9

日，已有超过半数上市公司披露了 2025 年

业绩预告或业绩快报。

总体来看，去年 A 股上市企业盈利回

暖，预喜率较 2024 年有所提升，非银行金

融、有色金属、钢铁和汽车行业等板块表现

抢眼。

湖南板块亮点纷呈。当前湘股预披露

业绩数据呈现出“新质生产力领跑、大健康

行业分化、传统产业求变”格局。商业航天、

新能源、新材料等领域企业，凭借技术壁垒

实现利润跃升；医药与消费领域的企业，则

面临着转型深水区的喜与忧。

新兴赛道“百舸争上游”

2025 年，A 股风险偏好与产业趋势同频

共振。数据显示，截至目前，国防军工与电

子行业披露充分且预喜率较高，非银行金

融、有色金属的净利润最大变动幅度居前。

这一趋势在湘股商业航天和能源材料

板块中体现明显。

商业航天及高端制造领域，湘股阵营

星光熠熠。跟随航空航天板块和硬质合金

板块利润增长，博云新材预计 2025 年归母

净利润为 4900 万元至 6200 万元，实现同比

扭亏为盈。专注于硬质合金数控刀具的华

锐精密，业绩增长迅猛，预计归母净利润达

1.87 亿元，同比增长 74.61%，公告称业绩增

长主要得益于下游需求回暖以及产品性能

不断提升，产销量同比增长。华曙高科归母

净利润保持在 6798 万元，稳居 3D 打印产业

化企业前列。

新能源行业触底反弹，让相关湘股表

现不俗。湖南裕能作为磷酸铁锂正极材料

龙头，受益于新能源汽车及储能市场的结

构性需求紧缺，预计 2025 年归母净利润为

11.5 亿元至 14 亿元，同比近乎翻倍。负极材

料厂商中科电气同样交出亮眼答卷，预计

归母净利润 4.55 亿元至 5.15 亿元，同比增

长 50%至 70%，出货量大幅增长及成本管控

见 效 是 主 因 。正 极 材 料 领 域 的 五 矿 新 能

2024 年面临压力，但随着行业供需关系改

善，2025 年整体盈利能力亦随行业周期有

所修复，预计 2025 年归母净利润 2.1 亿元至

2.5 亿元，将实现扭亏为盈。

生物医药“冰火两重天”

过去一年，生物医药板块上演“冰火两

重天”。

部分企业凭借技术壁垒或深耕细分赛

道实现盈利。华纳药厂、千金药业等保持稳

健盈利能力，展现了老牌药企的底盘韧性，

二者 2025 年归母净利润预计分别达到 2.46

亿 元 、2.88 亿 元 ，同 比 分 别 增 长 46.95% 、

24.74%。

值得关注的是，楚天科技作为制药装

备龙头，因加大国际市场拓展力度、采取产

品差异化竞争策略，并在 2024 年度对存货

计提减值准备 1.5 亿元，预计 2025 年归母净

利润 2.35 亿元至 3 亿元，实现扭亏为盈。

同样实现扭亏为盈的还有南华生物，

其通过并购娄底金弘新材，大幅提升了再

生资源业务收入，同时积极拓展美妆、保健

品等衍生产品销售，2025 年归母净利润预

计 2850 万元至 3250 万元。

亏损企业的处境，则反映了行业冷暖

不均。曾经的“中药第一股”古汉医药面临

亏损，折射出老字号品牌在产品迭代与全

国化扩张中的困境。达嘉维康作为区域零

售药房的代表，其业绩波动反映出零售药

房策略的调整阵痛。

南新制药的亏损则体现创新药研发的

周期性规律，创新药研发周期长、投入大，

后续管线较难及时接棒，导致企业在激烈

的市场竞争中经营不及预期。

“研发管线的厚度决定了创新药企能

走多远，而成本控制与数字化转型则决定

了传统药企能站多稳。”业内人士表示，无

论是流通领域还是制药领域，生物医药企

业都需要在各自的细分逻辑中，动态寻找

生存法则。

传统产业“老树发新芽”

新兴产业势头强劲，湖南传统产业亦

在提质增效中焕发生机。

湘佳股份凭借冰鲜禽肉及黄羽鸡的行

情 回 暖 ，叠 加 生 猪 养 殖 成 本 优 化 ，2025 年

归母净利润预计 3200 万元至 4100 万元。隆

平 高 科 作 为 种 业 龙 头 ，盈 利 能 力 持 续 凸

显，预计 2025 年归母净利润 1.3 亿元至 1.9

亿元。

文化与制造领域，天舟文化通过游戏

业务及青少年教育板块的优化实现盈利，

2025 年归母净利润预计 5500 万元至 7000

万元；芒果超媒虽然面临行业挑战，但其会

员收入及核心广告业务在 2025 年展现出极

强的韧性。

值得注意的还有湖南连锁零售龙头企

业步步高，预计全年归母净利润为 1 亿元至

1.5 亿 元 ，较 2024 年 大 幅 下 降 87.62% 至

91.75%，这主要是由于 2024 年公司依据重

整计划确认了 28.79 亿元大额重整收益，而

2025 年相关收益大幅减少。公司称，随着胖

东来模式的调改逐步落地，门店运营质量

正在发生改变。市场对其 2026 年的向上向

好充满期待。

年报披露正有序推进，目前湘股呈现

的业绩预告与快报数据，既直观展现企业

增长成色，也折射行业发展冷暖，更生动见

证着区域市场新旧动能的加速转换。


