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6 月 12 日至 15 日，第四届中非经贸博

览会上，长沙市达成 38 亿美元签约金额、

62 个签约项目，取得丰硕合作成果。该市

致力推动更多成果落地生根，务实打造各

方愿用、想用、好用的平台窗口，为中非合

作架起“金色桥梁”。

签约规模创新高，重大项目
引领合作新格局

6 月 13 日，在中非青年创新创业对话

活动中，14 个中非合作项目集中签约。

签约的项目中，既有无人机市场合

作，又有太阳能发电系统领域项目，还有

诸多农业合作项目。这些成果将推动长沙

与乌干达、莫桑比克、尼日利亚等非洲国

家在新能源、工程机械、农业、医疗等领域

的合作。

“开拓非洲需要本土化经验，就跟谈

恋爱一样，相中了就是一辈子。”赞美汽车

有限公司副总裁刘彦君在接受记者采访

时介绍，该公司已在肯尼亚、加蓬，落地了

SKD 工厂，首款自主研发、适合非洲本地

化 A0 级的新能源车 Z6 也在本次博览会

上亮相。此外，公司还在肯尼亚及科特迪

瓦布局了近 1000 个充电桩网络。

咖啡产业是近年来长沙重点关注的

对非产业。13 日下午，三顿半生态咖啡产

业综合体、湘埃咖道对非贸易、众咖联产

业互联网平台等 7 个优质咖啡产业项目

集中签约，“剑指”百亿咖啡全产业链。

长沙打通从非洲直采、国内加工、品

牌孵化到产品销售的全产业链环节，咖啡

整体成本比市面同类产品降低约 30%。据

长沙市商务局相关负责人介绍，到 2027

年，长沙咖啡进出口规模力争达 30 亿元，

咖啡仓储、加工、消费及配套产业产值突

破百亿元大关，建成具有全国影响力的咖

啡产业集聚地。

亚马逊云科技、阿里巴巴全球速卖通

落户中非经贸总部大厦；湖南金昂矿业拟

投 资 5 亿 美 元 打 造“ 中 莫 矿 业 合 作 示 范

区”；诺诚光伏拟投资 5000 万美元在肯尼

亚建设 40MW 光伏发电站……

第四届中非经贸博览会期间，长沙市

共签约项目 62 个，签约金额 38 亿美元，签

约规模创历史新高。

活动精彩纷呈，精准对接
激发合作新动能

“肯尼亚的咖啡通过中非经贸博览会

达成了 4 吨的出口订单。”6 月 13 日，在中

非企业家（CEO）对话暨中非经贸深度合

作先行区项目对接活动上，南非标准银行

集团企业与商业银行首席执行官比尔·布

莱基介绍。

该活动由省商务厅、长沙市政府举

办，长沙市商务局协办，旨在搭建中非工

商界交流合作高端平台，积极推介中非经

贸深度合作先行区。

现场设置 55 个洽谈区，来自非洲的

55 家企业与长沙市 45 家企业参与精准匹

配并开展洽谈对接，构建直连非洲优质产

品的采购合作平台。

“要做助力非洲发展的‘耐心资本’。”

中非发展基金市场发展部总经理张晋莲

介绍，在非投资的多个项目中，中非基金

与企业结伴同行均超 16 年。其中，中非基

金参与投资的加纳航空项目是中国在非

洲首个民航投资项目，经过 10 余年的持

续投入和陪伴成长，助其成为加纳最大的

客运航空公司和西非互联互通的重要载

体。

在非洲国家投资推介暨中非农业产

贸合作对接会上，长沙与马拉维利隆圭市

缔结为友好城市，长沙市商务局主要负责

人作咖啡产业推介；中国（湖南）自由贸易

试验区对非合作创新成果发布暨投资贸

易对接会上，宣告中非经贸数字化综合服

务平台上线启动；坦桑尼亚达累斯萨拉姆

矿产品检测实验室揭牌……

第四届中非经贸博览会前后，长沙共

举办区级、市级对非经贸对接活动 22 场，

为达成系列合作成果提供重要支撑。

打造常态运营经贸平台，
“展会经济”释放“长尾效应”

中非经贸博览会不再局限于 4 天的

展会，通过打造常态运营的经贸对接平

台，持续释放“长尾效应”。

雨花区高桥大市场中非经贸合作促

进创新示范园，这几天十分热闹。

在赞比亚国家馆，70 岁的长沙市民李

建国正选购紫檀木雕：“我退休后迷上了

非洲艺术品，现在随时都能来逛，非洲好

物随时带回家。”

中非经贸合作促进创新示范园作为

本届博览会分展馆，采用“2+1+N”运营模

式——包含常设展馆、湖南出口产品集聚

区及多个特色商贸展区。常设展馆实现了

53 个非洲建交国家产品展示展销全覆盖。

同时，高桥大市场的 17 家商店获得境外

旅客购物离境退税资格，非洲客商可享受

“即买即退”便利化服务。

在长沙市内的“小咖主”非洲咖啡体

验店，市民不仅能品尝到埃塞俄比亚的耶

加雪菲，还能直观了解非洲咖啡文化。

新开业的“酋长码头”非洲商品旗舰

店，则让芒果干、乳木果油、手工艺品等非

洲特产更贴近中国消费者。这些线下实体

店让中非经贸合作走向大众日常生活。

在中非工程机械以及湖南企业“走出

去”联盟展区，三一集团、中联重科、赞美

汽车等长沙企业集中展示新能源工程机

械、农业装备等产品。其中，三一集团首次

设立“非洲零碳科技园”展区，主打光伏+

储能一体化解决方案，吸引了多个非洲国

家代表咨询合作。

“以前参展是‘一次性’的，现在长沙

为我们提供了常年展示窗口。”来自加纳

的工艺品商 Ama 在“酋长码头”非洲商品

体验旗舰店忙碌地接待顾客。

博览会期间，高桥分展馆吸引参展商

和采购商超 1.7 万人次，现场成交或意向

成交额金额超 3 亿元，观展首次突破 7 万

人次。

湖南日报6月15日讯（全媒体

记者 王亮）6 月 12 日至 15 日，第

四届中国—非洲经贸博览会在长

沙举办。记者今天从省财政厅获

悉，近年来，省财政累计统筹中央、

省、市资金约 12.8 亿元，立足中非

经贸博览会、中非经贸深度合作先

行区、湖南自由贸易试验区三大国

家级平台，支持构建湘非物流和人

流通道，助力湖南打造对非经贸合

作高地。

突出绩效导向，支持办好中非

经贸博览会。省财政秉持“政府引

导、市场主导”的理念，统筹中央和

省级资金，深入开展绩效评价，稳

步培育展会品牌，推进博览会市场

化转型。

强化资金引导，累计统筹资金

约 2.4 亿元，推动建设中非经贸深

度 合 作 先 行 区 。2025 年 ，省 财 政

厅、省商务厅出台《高质量建设中

非经贸深度合作先行区的若干政

策措施（试行）》，支持输华产品检

验检测实验室建设和运营，推动非

洲公共海外仓建设和运营，鼓励扩

大自非进口，深化对非产能合作，

引导企业赴非洲参展。2025 年，推

动设立中非经贸深度合作服务基

金，撬动社会资本共同服务中非经

贸。

彰显对非特色，高标准建设湖

南自由贸易试验区。2024 年，制定

财政支持自贸区政策“升级版”，明

确四个支持方向、19 条具体举措。

支持中非经贸博览会创新发展，引

导市场化专业机构落户区内，支持

常设展馆运营；加快中非经贸深度

合作，鼓励对非企业入驻区内，引

导我省优势产能、优质企业到非洲

布局，推进自贸试验区与中非先行

区联动发展。

统 筹 安 排 省 、市 资 金 7 亿 余

元，支持打造湘粤非铁海联运，相

继支持开通长沙至肯尼亚客运航

线 和 长 沙 至 埃 塞 俄 比 亚 货 运 航

线，全方位拓展对非人流和物流

通道。

据最新统计，全省对非贸易从

2018 年 的 181.6 亿 元 增 至 2024 年

的 548.5 亿元，规模居中西部第一。

6 月 14 日 上 午 10 时 许 ，埃 塞

俄比亚驻华公使奈比尤·穆罕默德

现身“非洲好物网购季”直播间，为

家乡的咖啡豆代言，直播间实时人

数暴增。

第四届中非经贸博览会举办

期间，非洲好物网购季把直播间搬

到了展会现场，每天开展两场直

播，为线上的粉丝朋友们带来 13

个非洲国家的 150 余款特色产品，

让全国人民都可以云逛展、买好

货。

神秘芳香的精油香皂、口感浑

厚的肯尼亚紫茶、备受青睐的卢旺

达辣酱、风味独特的埃塞咖啡等，

成为直播间询问最多、最受欢迎的

产品。

从最初的好奇、忐忑到热情高

涨，奈比尤·穆罕默德迅速进入角

色，担当本国商品“代言人”，拉近

与中国消费者距离。

直播现场，奈比尤·穆罕默德

手拿咖啡，向屏幕前的粉丝介绍，

因为产地海拔高，所以埃塞俄比亚

的咖啡口感独具一格，在全世界都

非常受欢迎。

不 同 于 其 他 网 红 的 直 播 间 ，

“非洲好物网购季”直播间通过娓

娓道来的品牌故事，解读非洲的

文化背景，沁润人心。该直播间主

播告诉记者，希望通过文化解读

的形式，让受众更了解、更信赖我

们的产品，推动“流量”向“销量”

转化。

45 分 钟 的 直 播 结 束 后 ，奈 比

尤·穆罕默德坦言：“非常开心，中

国消费市场很宽广，我对未来充满

信心。”

据悉，博览会期间，非洲好物

网购季通过“主展馆+分展馆”“线

下 展 示 +线 上 直 播 ”的 立 体 化 布

局，与国内外采购商开展精准对

接，联动知名商超、电商平台等，构

建产销对接通道，推动活动从“展

会流量”向“经贸增量”、从“政府主

导”向“市场驱动”的转化。

为深化中非“丝路电商”合作，

国际贸易中心（ITC）将联合中非跨

境电商服务中心，实施非洲数字创

新加速器（百店千品上平台）项目，

支持 100家非洲中小企业在电商平

台建立并管理线上商店，帮助展示

和销售产品，提升非洲中小企业电

子商务能力。

今年的中非经贸博览会，参展

中外企业数千家。杭州炬卡太阳能

科技有限公司是其中一员，其展位

并不起眼，在长沙国际会展中心

E3 展馆的一角。

6 月 14 日，记者路过 E3 馆时，

注意到了这个小小的展位。展位负

责人正在与一位非洲客商用英语

交谈，随后两人加上了微信好友。

凑近一聊，这位 50 岁的付老

板从事贸易 25 年，10 年前辞职创

业。企业主营太阳能制冷产品，只

做外贸，产品销往非洲、中东、欧美

等地，目前年销售额上千万元人民

币，其中非洲市场这几年的年销量

增长在 30%左右。

展位上的冰箱、冷柜，比日常

看到的小巧一些。付老板指着墙上

张贴的展板，介绍企业在非洲的一

些主打产品，比如搭载小型冷柜和

太阳能板的三轮车。他打开手机展

示一段视频，在一个西非国家的街

头，许多小商贩踩着炬卡的太阳能

三轮车，沿街售卖冰棍、冷饮。

一家小企业，打开非洲市场有

何诀窍？

“一台也发货。”付老板说，企

业走的是小众市场，大订单少、订

单零散，所以主打差异化竞争，在

服务上下功夫，最大优势是起订量

一台。

“ 有 的 客 人 个 性 化 要 求 比 较

多，一次可能就订 3 个冷柜、2 个冰

箱、一块电池，或者两块太阳能板

配一个小三轮车，我们都可以根据

客户的需求来做。”付老板说。相比

之下，一些大企业起订量可能要几

十台，一个货柜以上才发货，交货

期拉到两三个月以上。付老板不仅

一台就发货，而且是“今天付款，明

天发货”。

做 得 到 吗 ？付 老 板 说 工 厂

在 湖 州 ，离 义 乌 不 远 ，发 货 没 问

题 。义 乌 作 为“ 世 界 超 市 ”，在 全

球 贸 易 大 舞 台 上 ，是 一 个 重 要

的 商 品 集 散 中 心 ，可 以 为 大 量

中 小 企 业 提 供 便 捷 的 出 海 渠

道 。

正聊得投入，付老板突然转身

从冰箱里拿出一瓶冰矿泉水，一个

箭步冲了出去。几名西装革履的非

洲客商从前面通道走过，付老板将

冰矿泉水和企业宣传册递到几位

非洲客商面前。

交 流 了 一 分 多 钟 ，付 老 板 折

返，手上的宣传册和矿泉水没有给

出去。他笑一笑，说道：“落花有意，

流水无情。”

这是付老板第一次参展中非

经贸博览会。他说感觉还不错，这

几天接待了尼日利亚、肯尼亚、加

纳等多批非洲客商，“其中一些应

该有意向，期待后面能够转化为订

单”。

“参展主要是宣传品牌，并不

会带着太大的成交期望来。”付老

板说，产品利润比较薄，去国外参

展投入太大，这次来到中非经贸博

览会，花费不高，结识了一批非洲

客商和长沙的外贸企业，是一个开

拓业务的好机会。

经济全球化不可逆转，浪潮奔

涌中是千千万万中小企业扬帆出

海的搏击身影。加上微信后，付老

板发来一句话：外贸是做难而正确

的事，痛并快乐着。

湖南日报 6月 15日讯（全媒体记者

颜石敦 蒋睿）14 日，中非工程机械后市

场 暨 再 制 造 产 业 发 展 大 会 在 湘 潭 市 举

行。工信部机械工业环保产业发展中心、

中国工程机械学会、省工信厅，北京融商

“一带一路”法律与商事服务中心、中非

民间商会相关负责人及企业代表等齐聚

一堂，共商工程机械再制造产业及后市

场发展大计，推动产业高质量发展。

我国工程机械保有量庞大，二手设

备流通与再制造需求日益增长。通过再

制造技术，不仅能延长设备使用寿命、降

低资源消耗，还能显著减少碳排放和环

境污染，也为中非经贸合作提供了一个

绿色解决方案。与会代表认为，工程机械

再制造及后市场发展前景广阔，大有可

为。

省政府出台《促进工程机械再制造

体系改革方案》，积极打造工程机械产业

增长“第二曲线”。作为我省工程机械再

制造改革综合试点单位，湘潭中部国际

机械园已成为重要的工程机械再制造基

地，与非洲、东南亚等 30 多个国家和地区

有出口贸易业务合作。

会上，专家作主题演讲，深度剖析工

程机械再制造及后市场发展现状，研判

未来趋势，分享创新技术与应用。工程机

械再制造基地、中非经贸民商事法律服

务协作等 11 个项目签约，中国工程机械

学会等为中部工程机械后市场暨再制造

国际俱乐部揭牌。

为中非合作架起“金色桥梁”
——第四届中非经贸博览会长沙经贸活动侧记

湖南日报全媒体记者 张福芳 通讯员 汪宏桥

付老板闯非洲，“一台也发货”
湖南日报全媒体记者 曹娴

统筹资金12.8亿元，立足三大国家级平台

湖南财政助力
打造对非经贸合作高地

公使来直播，带货更火爆
湖南日报全媒体记者 金慧
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图③：6月 15日，长沙国际会展中心，南非展台人气火爆。 本版照片均由湖南日报全媒体记者 辜鹏博 摄

图①：6月 14日，长沙国际会展中心，市民欣赏舞蹈表演。当天周末，恰逢第四届中非经贸博览会迎来公众开放第二日，主展馆人气持续高涨。这里不仅有琳琅满目

的非洲特色好物，还有中国的先进技术与设备集中亮相，吸引了大批中外游客参观体验。

图②：6月 15日，长沙国际会展中心，外国观众与参展商交流。
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一款名为“魔辣哥”的卢旺达辣椒，在第四届中非

经贸博览会上火了。6 月 14 日，在博览会的展馆内，辣

度十足的“魔辣哥”，吸引客商和消费者品鉴。有意思的

是，这款辣椒原材料来自卢旺达，生产在湖南长沙。

卢旺达被称为“千丘之国”，这片东非高原上生

长的辣椒辣度高、品质佳，但长期面临产能不足的困

境。2021 年卢旺达干辣椒获得输华准入后，湖南粮油

进出口集团抢占先机，成为中国最大的卢旺达干辣

椒进口商。

然而，简单的贸易模式无法解决根本问题。“卢

旺 达 辣 椒 产 量 低 ，甚 至 无 法 满 足 湖 南 一 个 省 的 需

求。”湖南粮油旗下湖南湘非国际食品发展有限公司

总经理王曾姿之坦言，当地基础设施和农业技术落

后，导致供应不稳定。

2024 年 1 月，在卢旺达加必罗地区，由湖南省商

务厅、卢旺达政府和湖南粮油进出口集团共同实施

的辣椒产业示范项目落地，不仅提供资金和技术支

持，还派遣专家团队常驻指导。

当年 11 月，100 公顷辣椒基地迎来收获季。采摘

的辣椒经初加工后，跨越重洋来到长沙县的加工厂，

被制成“魔辣哥”辣椒酱进入中国超市，形成了“非洲

种植、中国加工、全球销售”的完整产业链。当地约

400 名妇女在采收高峰期有了稳定工作。

记者看到，在湖南粮油进出口集团的展位上，还

有肯尼亚坚果、咖啡、紫茶等“非洲好物”，“非洲味”

十足。湖南粮油负责人介绍，“非洲直采+本土创新+

国企严选”是其参展的鲜明标签与核心竞争力所在。

该企业充分发挥 73 年外贸资源优势，从非洲原产地

直采原生食材，严控食品品质，为中国消费者带来安

全、优质、特色鲜明的非洲农食产品。

火红的卢旺达辣椒，中非农业合作“新名片”
湖南日报全媒体记者 孟姣燕

湖南日报 6月 15日讯（全媒体记者 肖霄）今天，

2025中国—非洲国际象棋友谊交流赛在湖南长沙拉开

序幕。来自中国与非洲各国的棋手们以棋会友，共谱中

非文化交流新篇章。

国际象棋作为智力运动代表，象征着智慧与和平。

在第四届中非经贸博览会大背景下，2025中非国际象

棋友谊赛及系列活动应运而生，不仅为中非文化交流

提供新的平台，也展现了中非友谊的深厚底蕴。

参加此次比赛的非洲代表来自阿尔及利亚、安

哥拉、博茨瓦纳、吉布提、加纳等国。6 月 15 日至 16

日，中非双方参赛选手将在棋盘上展开 8 轮竞技对

垒，采用团体赛方式进行。活动期间，还配套举办国

际象棋校级联赛、国际象棋进校园、国际象棋进景

区、走进雨花非遗馆等丰富多彩的系列活动。

2025中非国际象棋友谊交流赛开幕


